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CAPITOL 1. INTRODUCCIO, OBJECTIUS | METODOLOGIA



1.1. Introduccié
Sobre el regim de tinenga dels habitatges se n’han fet diversos estudis, relacionats amb diversos
parametres. Avui per avui, i molt vinculat a la situacio socioecondmica en que estem immersos, és

un tema clau dins la nostre societat.

El régim en propietat ha estat la tinenga majoritaria a Catalunya i Espanya durant les darreres
decades, un fet que ha portat que poques persones es plantegin un altre régim d’habitatge per el
cicle de la vida. Tal i com veurem més endavant, Espanya és un dels paisos de la Unié Europea

amb unes de les taxes més altes d’habitatge en propietat.

Malgrat aix0, la inestabilitat actual —especialment en el mén laboral— producte de la profunda crisis
econdmica que va comengar al voltant de 2007 i que encara estem vivint, ha provocat que moltes
persones, no homés aquelles que han de comencar la seva nova etapa residencial, sin6 també
aquelles families que han quedat fortament tocades per la crisi econdmica, es vegin obligades a
replantejar-se el régim de tinenga, per les dificultats en que es troben a I'hora d’accedir a un
habitatge en propietat, tant per l'accés al finangament, fortament restringit per les entitats
financeres, com per la baixada d’ingressos familiars, sigui per retallades salarials, sigui per pérdua

del lloc de treball.

Tot i que el replantejament d’opcid pugui ser consequéncia, com déiem, de la crisis, per tant una
situacié conjuntural que es podria esperar que sigui transitoria, la profunditat actual del problema
pot ser que porti més enlla, que porti a la nostra societat a una revisié en quan als significats
associats als diversos régims, doncs sovint en aquests s’hi reflectien un tipus de valors o altres,

atorgats per la societat.

Degut a les greus repercussions que ha comportat la crisis econdmica en I'ambit de I'habitatge,
em plantejo un estudi el qual em pugui permetre coneixer si els significats fins ara associats a

cada régim de tinenca han estat alterats, reconsiderats o contraposats, per la societat actual.

1.2. Objectius del projecte

Hi ha un conjunt de raons que ens fan decidir a I’hora de triar entre la compra i el lloguer d’un
habitatge. D’aquestes raons, les que podem sotmetre a un analisis racional sén les de caracter
purament econdmic. D’altra banda, hi ha les raons de caracter subjectiu, que fins i tot poden

arribar a adquirir una importancia més rellevant que I'econdomica.



Aquest estudi es basa en les variables generalment subjectives que porten a les persones a
escollir un reégim o altre. Perd degut a la crisis econdmica, tal i com hem comentat anteriorment,
alguns significats anteriorment associats a la propietat i d’altres al lloguer, es poden haver vist

alterats per la inestabilitat actual i les consequéncies devastadores que viuen algunes families.

Per aquest motiu, els principals objectius del treball sén:

1. Conéixer quins son els principals parametres subjectius que fan que les persones
escullin una opcié en comptes de I'altre.

2. Conéixer si els significats fins ara associats a cada régim han estat alterats,
reconsiderats o contraposats, a causa de la inestabilitat del moment, degut a la crisi

econodmica.

1.3. Metodologia

Per tal d’obtenir els resultats, s’ha dissenyat una quiestionari on es fixen els perfils dels enquestats
amb una série de parametres socioecondmics i on es realitzen unes preguntes sobre preferéncies
entre lloguer i compra d’habitatge, en base a diversos parametres, la majoria d’ells de caracter

subjectiu.

Les preguntes que ens marcaran el perfil dels enquestats ens donaran resultats que en permetran
fer comparatives principalment per grups d’edat, per grups amb diversos nivells d’ingressos, de
formacid, de nucli familiar i d’altres. Aixd ens ha de permetre estudiar si els resultats varien en
funcié dels diversos grups que podem construir i si les diverses variables demografiques i
socioecondmiques en que hem estructurat la poblacido enquestada, son factors determinants a

I’hora d’observar canvis de significacions d’un régim o altre.

Els principals factors subjectius identificats, es posaran en estudi mitjangant una elaboracio
d’enquesta de poblacio.

Per tal de poder elaborar I'enquesta, i realitzar el corresponent analisis sobre els objectius a
coneixer, es realitzara préviament un estudi previ sobre la identificacid dels principals factors
subjectius associats a un tipus de régim o altre.

Dins d’aquests parametres subjectius, que poden estar associats a un régim o altre, tindrem en
compte, principalment: la tranquil-litat, la flexibilitat, la mobilitat, el reconeixement social, la
seguretat, la familia, entre d’altres. En capitols posteriors analitzarem en detall quins factors sén i

com s’interrelacionen.



Hem de tenir en compte perd, que aquest estudi estara basat en la situacié actual, i que per tant,
no és un treball d’investigacié de caracter intemporal, ja que els diversos factors subjectius, es

poden veure alterats en el temps, per diverses causes.



CAPITOL 2. MARC TEORIC: LES SIGNIFICACIONS DELS
REGIMS DE TINENCA



2.1. La Hegemonia de la propietat
A Espanya els principals régim de tinenca: la propietat i el lloguer, es reparteixen d’'una forma molt
desigual, com podem veure en la seglient taula realitzada amb dades extretes del Eurostat, dels

seus darrers informes:

Propietat/Lloguer (totals Espanya)
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Grafic A . Elaboracié propia amb dades de I'Eurostat

Com mostren les dades exposades, al llarg dels anys i fins I'actualitat, a Espanya, s’ha optat
clarament per I'opcié de compra envers el lloguer. Perd és un fet aillat del nostre pais o es
reprodueix a la resta de Europa? A partir de dades extretes de I'Eurostat podem intentar obtenir

una resposta a aquesta pregunta.

A la seguent taula podem observar el percentatge d’habitatges en propietat i en lloguer, dels

diferents paisos de la Unié Europea, en I'any 2012:
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Grafic B . Elaboracié propia amb dades de I'Eurostat



El 2012, més de la meitat de la poblacié de cada Estat membre de la UE (vegeu el grafic) vivia en
un habitatge de la seva propietat, els percentatges van del 53,3% d'Alemanya al 96,6% de
Romania. A Suissa, la poblacié que vivia en habitatges llogats, superava l'allotjada en habitatges
en propietat, un 56,2% de la poblacié vivien de lloguer. A Suecia el 70,1%, als Paisos Baixos el
67,5% i a Dinamarca el 64,3%, percentatges que indiquen que més de la meitat de la poblacid
vivia en el habitatge, totalment pagat, amb un préstec o una hipoteca pendent de pagament, aixi

passava també a Islandia (77,3%) i Noruega (84,8%) .
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Grafic C . Elaboracio propia amb dades de I’Eurostat

El 2012, el percentatge de persones en habitatges de lloguer a preu de mercat va ser inferior al
10% en dotze dels estats membres de la UE. D'altra banda, a Luxemburg (24,6%), Austria
(26,1%), Suécia (29,7%), els Paisos Baixos (32,1%), Dinamarca (35,4%) i a Alemanya (38,6) més
d'una quarta part de la poblacié vivia en habitatges de lloguer a preu de mercat; aquest
percentatge arriba a més de la meitat de la poblacié (51,7%) a Suissa. El percentatge de la
poblacié que vivia en habitatges de lloguer reduit o gratuites era inferior al 19% en tots els Estats

membres de la UE.

En el segment del lloguer també hi ha clares diferéncies entre paisos, especialment pel que fa a la
importancia relativa del lloguer privat i del pubic. L’arrendament d'immobles de titularitat publica —
que en ocasions es realitza amb I'objectiu de proporcionar allotjament a grups especifics,

principalment als estrats de poblaci6 amb rentes més baixes- representa més de la meitat en



alguns paisos —per exemple, Austria, el Regne Unit i alguns paisos escandinaus-, mentre que en

altres practicament no existeix

Com podem observar en el grafic numero 3, en termes generals hi ha una aposta clara per
I’habitatge en propietat a tota Europa, doncs excepte a Suissa a la resta de paisos el lloguer es el
regim minoritari. Malgrat aix0, si que podem afirmar que hi ha un grup d’estats que, sigui pel motiu
que sigui, es diferencien de la resta en tenir un percentatge d’habitatges de lloguer prou alt, en
aquest grup hi trobem a Alemanya, Austria, Franca, Dinamarca o Els Paisos Baixos, com a més
significatius i contraposats a alguns estats on el régim de propietat és gairebé I'inic, com ara
Romania, Croacia, Lituania i Eslovaquia. Pel que fa a I'Estat espanyol, sense estar com aquests

ultims, si que esta en una situacié on el regim de propietat és molt significatiu (78,9%).

Com apunten els autors Van der Heijen y Boelhouwaer (1996) en referéncia al predomini dels
habitatges en propietat en els paisos europeus: En les dltimes décades s’ha registrat una
tendencia generalitzada a l'increment en la proporcié de I'habitatge en propietat en la majoria dels
paisos de la Unié Europea. A aquesta evolucié hi han contribuit algunes politiques que han
procurat incentivar la tinenga d’habitatge en propietat. Aquesta tendencia es va iniciar amb les
feines de reconstruccié després de concloure la Segona Guerra Mundial en les que, amb algunes
excepcions, es va tendir a subsidiar I'habitatge en propietat i els lloguers publics (citat a Margarita
Rubio Sanchez, 2012, p.5).

Margarita Rubio Sanchez (2012) assenyala que: Aquesta orientacié de la politica economica —
principalment mitjangant avantatges fiscal a I'adquisicio de I'habitatge en propietat- ha tendit a
prevaler en nombrosos paisos. No obstant aixo, més recentment s’han adoptat algunes iniciatives
encaminades a reforgcar el mercat del lloguer, a causa dels efectes beneficiosos sobre el
funcionament de l'economia, que venen associats a l'enfortiment d’aquest mercat (Margarita
Rubio Sanchez, 2012 p.6).

El grup de paisos, en els quals la propietat és gairebé I'inic régim, en el que Espanya pertany, és
el que ens interessa poder-ne estudiar els resultats i arribar a unes conclusions que ens permetin

explicar breument les causes d’aquests resultats.

Margarita Rubio Sanchez (2012) exposa que Alemanya i Espanya segueixen dues politiques
d’habitatge molt diferents, les quals acaben afavorint un régim de tinenga o altre. D’una banda, el
cas d’Alemanya, on després de la Segona Guerra Mundial es van comengar a construir habitatges

de proteccio oficial destinats al lloguer, més que en altres paisos europeus. Aixi doncs, molts
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ciutadans d’aquest pais es van acostumar a viure en habitatges de lloguer de bona qualitat. D’altra
banda, també a Alemanya, des de I'any 1987, els costos financers i d’amortitzacié de I'habitatge
en propietat ja no es poden deduir de I'impost sobre la renta, perod si els costos de finangament de
I'habitatge per llogar. A més a més els impostos i altres tasses de la compra de I'habitatge son
molt elevades, és aixi doncs que els alemanys prefereixen viure en lloguer, ja que la politica

d’habitatge afavoreix al llogater.

Pel que fa a Espanya, podem trobar diverses causes en la preferéncia de I'habitatge en propietat.
Com ara la normativa del lloguer, possible causa de la poca oferta en el mercat espanyol. En
contrast amb Alemanya, a Espanya els lloguers s’actualitzen cada any amb I'lPC a causa de la
Llei d’Arrendaments Urbans de 1994. A més a més, es considera que les garanties fins ara no son
suficients per l'arrendador, a causa d’aixd0 Espanya percep tant baixa proporcié d’habitatge en

lloguer. D’altra banda, els incentius fiscals semblen haver afavorit la compra d’habitatge.

En el ultims anys, amb excepcié d’alguns paisos com Austria, Alemanya o Suécia, que han
intentat mantenir un marc regulador i fiscal més neutral pel que respecte a les opcions de lloguers
socials, privats i habitatge en propietat, la practica més comuna ha estat el foment d’aquesta
ultima modalitat. Per aquest motiu, i amb la finalitat d’assolir els beneficis derivats de I'existencia
d’un mercat de lloguer suficientment profund, aquest s’esta intentant impulsar mitjangant la
supressio d’alguns incentius a l'adquisicié de I'habitatge i I'adopcié de diversos mecanismes

d’estimul de lloguer (Margarita Rubio Sanchez, 2012, p. 8).

Las mesures que poden utilitzar els governs per intervenir en el mercat del lloguer poden operar
pel canté de l'oferta o pel de la demanda. En les del primer tipus s’inclourien mesures de diversa
naturalesa com, entre d’altres, impostos a la propietat o a las rendes del lloguer, credits fiscals o
subsidis als inversors, proteccié als propietaris d’habitatge de lloguer, regulacié i control del
lloguer, o millores de l'eficiéncia del sistema judicial. Les possibles mesures que incidirien sobre la
demanda inclourien, entre altres, exempcions d’impostos, tractament de guanys de capital, credits
fiscals de lloguer, subsidis als propietaris o regulacié dels lloguers (Margarita Rubio Sanchez,
2012 p. 9).

Podem explicar el perqué dels resultats preferents a la compra, dels anteriors paisos, tot i aixi, no
podem dir que aquesta historia coincideixi amb la d’Espafa i per tant que les preferéncies cap a la
compra vinguin de causes comunes o semblants. Llavors, ens plantegem: Quines han estat les

causes que ens han conduit cap a una situacio, gairebé permanentment, de preferéncia cap a la
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compra de I'habitatge en el nostre pais? Qué és el que ens fa decidir per un régim de propietat o

un régim de lloguer?

2.2. Les significacions dels réegims

Com hem pogut veure en apartats anteriors, a Espanya hi ha una clara preferéncia per la compra
de I'habitatge, amb un 78,90% del parc habitatges en aquest régim de tinenga, el 2012. La primera
questié que hem d’abordar per resumir la situacié actual és el perqué d’aquest alt percentatge en

el régim de propietat.

Deixant més enrere la questi6 econdmica, malgrat sigui un factor important que intervé en
I'escollida de la tinenga en gran rellevancia, hem de tenir en compte que aquest factor tot i trobar-
se en un moment “positiu”, no sempre resulta ser un factor decisiu per escollida de la tinenca,
malgrat o poguéssim pensar, ja que intervenen altres factors subjectius que poden resultar a

vegades de major rellevancia.

Respecte al tema comentat anteriorment, s’expressa J. Garcia Montalvo (2010), el qual exposa en
una enquesta realitzada al 2010 que el 44,5% dels enquestats consideraven que no era un bon
moment per a comprar un habitatge. Els principals motius eren: dificultat d’aconseguir un crédit,
falta d’estalvis i la falta o inestabilitat laboral. Per altra banda, la potencial evolucié futura dels
preus a la baixa tenia una importancia poc destacada. Observem doncs, com a vegades el preu
d’'un habitatge no ho és tot en I'eleccié del regim de tinenca. L’autor afegeix que els enquestats
que consideraven que no era un bon moment per a comprar un habitatge, no tenien molt en
compte les millores en la fiscalitat del lloguer per justificar la seva opinid, ni tampoc amb la baixa
dels preus del lloguer. Aixi doncs, podem observar que simplement els enquestats pensen que no
€s un bon moment per comprar, perd no pas que sigui un bon moment per llogar, és a dir, per la
majoria dels enquestats la variable preu té un pes escas en l'eleccié d’'un regim o altre. Per tant,
seria erroni pensar que nomeés pel fet que els habitatges es trobessin en un moment amb preus de
mercat baixos, 'opcid escollida seria la compra. També seria erroni el cas contrari, pensar que si

els preus fossin molt elevats, I'opcié escollida seria el lloguer.

Es objecte del treball doncs, conéixer quin és el paper que hi juguen els factors subjectius a I'hora
d’escollir el regim de tinenga, ja que a vegades el factor “preu” no resulta ser el més important per
a la poblacio, siné d’altres factors lligats a la seva manera de viure i veure les coses, i que

finalment ens porten a decantar-nos cap a una opcié o una altre.
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Tal i com hem vist al principi del treball, a través de taules de I'Eurostat, un percentatge molt
elevat de la poblacié espanyola viu en habitatges en propietat, unes de les taxes més altes de la
Unié Europea. Malgrat aixo0, tot i les baixades significatives des de I'any 2007 cap aqui, els preus
dels habitatges encara resulten ser inaccessibles per a molts ciutadans. Si a aix6 hi afegim la
restriccio en el crédit per la greu crisi bancaria i la baixada dels ingressos de les families per la
destruccid de milions de llocs de treball, ens trobem amb una gran frenada del mercat de
compravenda d’habitatges. Com que la gent segueix necessitant un habitatge, podem pensar que
confiara més en el régim de lloguer, tot i que aquest, com veurem més endavant també ofereix

altres dificultats.

Aixi doncs, totes les consequéncies que ha portat la crisi econdomica dels ultims anys a gran part
de la poblacié espanyola, especialment a aquelles llars amb més dificultats d’ingressos, poden
provocar que els significats atorgats a un régim o altre siguin revisats i reconsiderats, tot i que la

propietat gairebé tingui el predomini absolut.

Es per aixd que analitzarem diversos estudis els quals s’han observat les diverses relacions de
variables i significats amb I'habitatge, significats que han estat vinculats en les ultimes décades
amb un régim o altre. A partir de la recerca d’aquestes significats, i posteriorment amb els
resultats de les enquestes, és quan podrem conéixer si aixd segueix igual, o pel contrari, i com a
consequéncia de la crisi econdmica dels ultims anys, els significats dels régims de tinenca

s’estiguin modificant.

2.21. Seguretat ontologica
Tal i com veurem amb els estudis i cites de diversos autors, la seguretat ontoldgica ha estat un
concepte relacionat estretament amb el regim de propietat. Volem conéixer si I'habitatge, avui en

dia, segueix sent un element crucial a I'hora de proporcionar seguretat ontologica.

Per posar en context el qué es coneix com a seguretat ontoldgica, Giddens (1991) relata: La
confianca que els éssers humans dipositen en I'estabilitat, continuitat i fiabilitat del seu entorn fisic
i social (citat a Mikel Aramburu Otazu, 2010, p. 16)

L’habitatge en propietat ha estat vinculat amb una série de valors, podriem dir, de caracter “bons i
tranquil-litzants” com ara: estabilitat, tranquil-litat, establir-se en la vida adulta, estatus social, entre

d’altres. Mikel Aramburu Otazu (2010) explica que s’han realitzats diversos estudis empirics,
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sovint basats en enquestes, on s’observa que aquest tipus de valors estan més presents entre els

propietaris que no pas en els llogaters.

Com veurem més endavant, hi ha dues corrents de pensament pel que fa a la defensa que fan
diversos autors sobre les preferéncies quan a la tinenca de I'habitatge. D’una banda, autors com
Saunders (1990) els quals defensen que la preferéncia per la propietat és una necessitat i desig
innat de l'individu (citat a Mikel Aramburu Otazu, 2010, p. 16). També Cairney i Boyle (Cairney i
Boyle, 2004, p. 162), els quals exposen que un pis llogat no satisfa la necessitat d’habitatge, com
ho faria un pis en propietat (citat a Mikel Aramburu Otazu, 2010, p. 16). D’altra banda hi ha els que
defensen que la preferéncia per la propietat no és un desig innat de l'individu siné una reaccio
racional deguda a la politica d’habitatge en cada pais. Teresa Jurado (2003), a partir de I'analisi
de la comparativa entre la politiques d’habitatges explica que: la propensié dels espanyols cap a la
propietat no és una qliestio de preferéncies culturals, siné6 que és una conducta economicament
racional degut als incentius mercantils i publics existents en cada pais (Teresa Jurado, 2003, p.
135). També autors, com José E. Rodriguez i Javier A. Barrios (2013) exposen que si hi ha tanta
diferéncia entre la quantitat de percentatge entre el régim de propietat i el de lloguer és perque, en
part, hi ha un marc regulador que ha afavorit la inversio en el régim en propietat en detriment del
régim de lloguer. En la mateixa linia Mikel Aramburu Otazu (2010) exposa que: En linies generals
la literatura sobre les preferéncies de tinenga d’habitatge ha demostrat, de manera convincent,
que la popularitat d’una tinenga sobre l'altra esta ideologica i culturalment mitiangada (Gurney
1999; Rowlands i Gurney 2000), i depén de circumstancies economiques, sociopolitiques i legals
que afavoreixen una o altra opcié, més que no pas d’una disposicioé natural dels individus (Forrest
et al. 1990, Kemeny 1992, 2005, La Grange i Pretorius 2000, entre altres). Les idees, valors i
expectatives entorn al vincle entre habitatge i seguretat ontologica varien segons paisos i classes
socials (citat a Mikel Aramburu Otazu, 2010, p. 16).

Mikel Aramburu Otazu (2010) també exposa que: Una qlestié controvertida és que, en molts
casos, s’ha comprovat que l'anomenada seguretat ontologica esta més connectada del que
sembla amb factors economics i, en particular, amb l'estatus i el prestigi que a molts paisos
confereix la propietat en comparacié amb el lloguer (Mikel Aramburu Otazu, 2010, p. 17). Kearns
et al. (2000) han investigat, a Escocia, la relacié entre seguretat ontologica i habitatge, amb
resultats forga sorprenents. La gran majoria d’informants atribuia beneficis psicosocials a
I’habitatge propi, pero el seu grau de preséncia variava, sobretot en funcié a la satisfacci6 amb
I’entorn residencial, més que no pas en relacié6 amb el régim de tinenga, moltes persones sentien
més orgull i autoestima amb la seva condicié de propietaris per comparacié amb els llogaters de

posicié social propera (citat a Mikel Aramburu Otazu, 2010, p. 17).
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D’altra banda diversos autors, justifiquen que els significat que atorguem a un régim o altre, estan
molt relacionat amb la politica d’habitatge del pais. Per exemple, Watson i Webb (2009) exposen
que estudis comparatius han demostrat que a paisos com Alemanya, amb un mercat de lloguer
ampli, assequible i amb bona cobertura legal per als arrendataris, els inquilins projecten en
I'habitatge significats normalment associats a la propietat a paisos on aquesta és majoritaria (citat
a Mikel Aramburu Otazu, 2010, p. 17). En termes semblants, a Suecia i Finlandia, Andersson et al.
(2007) observen que la sensacio d’estabilitat, seguretat, tranquil-litat, etc., amb [I'habitatge,
s’experimenta per igual entre propietaris i llogaters. Fins i tot alguns propietaris entrevistats
atribuien al lloguer valors positius absents en la propietat, com la flexibilitat i la llibertat que

proporciona (citat a Mikel Aramburu Otazu, 2010, p. 17).

D’altra banda, i seguint amb el tema de la seguretat, un dels elements relacionats amb I'habitatge
per la seva implicacié obvia i que s’ha vist greument perjudicat a causa de la crisi econOmica han
estat les entitats financeres. En aquest aspecte, José Garcia Montalvo (2010) s’expressa de la
seglent manera: Un alfre aspecte important per una recuperacié6 sostinguda del mercat
immobiliari és I'actuacié de les entitats crediticies. Es ben conegut el paper fonamental que van
tenir les entitats financeres en la formacié de la bombolla immobiliaria a partir de la reduccié dels
estandards per a la concessié de credits i el “maquillatge” dels preus de taxacio. La fase recessiva
del sector immobiliari va atrapar el sector creditici amb un enorme risc acumulat en el sector
immodbiliari. En aquesta situaci6 sembla clar que qualsevol recuperacié sostenible del sector

immobiliari passa per la recuperacio dels balangos bancaris (José Garcia Montalvo, 2010 p. ).

Com diu l'autor citat en el paragraf anterior, les entitats financeres van tenir un paper fonamental
en la creacio de la bombolla immobiliaria i és per aixd que part de la poblacié té un sentiment de
rebuig cap a les entitats financeres. Podriem pensar si aquest fet a la llarga pogués portar a un
trencament en la relacio de les entitats financeres i els usuaris que volen comprar. Aquest suposit
podria portar a un nou plantejament sobre els régims de tinenca per part dels usuaris que es

decanten per la propietat.

2.2.2. Socialitzacié i la familia

Diversos estudis avalen que la influéncia de la familia és crucial en la presa de decisions. No
nomeés pel que fa a la part econdmica, doncs a I’hora de comprar hi ha pares que ajuden als seus
fills, sind també a la transmissié dels valors sobre una forma de tinenca o altre, que passa de
pares a fills i també, i amb un paper rellevant en algunes families, el fet de la propietat com a

element de transmissio patrimonial per a les generacions futures.
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Pel que fa a la familia com a part fonamental en l'ajuda del pagament del primer habitatge
independent, Carme Trilla Bellart i Joffre Lopez Oller, exposen en larticle “El acceso de los
jévenes a la vivienda: una cuestion todavia no resuelta” que: l'elevada preséncia d’habitatges
cedits entre llars joves, serveix per exemplificar una de les caracteristiques singulars del procés
d’emancipaci6 dels joves a Espanya: el paper de la familia. En una societat on I'Estat del Benestar
“deriva” gran part de les seves responsabilitats a I'ambit familiar, la mobilitzacié del recolzament
familiar es converteix en una garantia per poder emancipar-se sota unes minimes i estables
condicions (Carme Trilla Bellart i Joffre Lopez Oller, 2005, p. 199).

Carme Trilla i Joffre Lépez (2005) deixen constancia en el seu estudi, com el paper de la familia
és molt important en els primers habitatges independents, els quals, tal i com es reflexa en
I'estudi, normalment van orientats en régims de propietat. Es per aixd que, pel fet de donar ajut als
fills per la compra d’un habitatge, la familia té responsabilitat i influéncia en la presa de decisions

respecte a la compra o a lloguer.

Seguint amb la influencia de la familia, veiem com diversos autors s’expressen sobre el tema. En
un estudi de Rowlands i Gurney (2001) s’observa com moltes actituds i creences envers la
compra i el lloguer s’adquireixen ben aviat, durant 'adolescéncia. En un treball de camp realitzat a
Anglaterra, analitzen els processos de socialitzacié de preferencies i valors sobre la tinenga entre
grups d’estudiants. Els autors conclouen que forts prejudicis envers el lloguer, i una valoracioé
positiva de la compra s’estableixen solidament des dels 16 anys. Ja des d’aquesta edat, I'accés a
la propietat s’entrellaga amb la idea d’aconseguir una bona feina, una parella estable i, en
definitiva, ‘establir-se’ en la vida adulta de manera digna i reeixida. Romandre llogant, en canvi,

apareix com a signe de fracas (citat a Mikel Aramburu Otazu, 2010, p. 19).

Una altra aspecte rellevant per la influéncia exercida a I'hora de triar una opcié o altra, no només
és la familia dels progenitors, siné la familia futura. Es a dir, bona part de la poblacié té en compte
a I'’nhora de triar el régim de tinencga el fet de si vol formar un nucli familiar o ampliar-lo. Pel que fa a
aquest suposit, no he trobat estudis que l'avalin, perd si se’n fara constancia en la part posterior

dels resultats, ja que se’n fa referéncia en una pregunta concreta a I'enquesta.

2.2.3. Inversioé
La idea de la compra com a inversié ha adquirit en les ultimes décades una alta rellevancia en el
fet de plantejar-se la compra d’'un habitatge, ja que en anys previs a la crisis econOmica moltes

persones en treien una alta rendibilitat. La inversié doncs, juga un paper molt important i per a
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moltes persones és un fet decisiu, doncs veuen I'’habitatge com un element mercantil per a

guanyar diners.

El fet de veure I'habitatge gairebé només com un element d’'inversioé posaria de manifest, tal i com
expressen La Grange i Pretorius (1999), en un estudi realitzat a Hong Kong als anys 90 que:
I'expansié de la propietat no només s’explica per una politica d’estimulacié a la compra sin6
també, pel que fa a la demanda, per I'expectativa d’obtenir importants guanys de capital. Els
autors troben que la tesi sobre la seguretat ontologica que proveeix la propietat té escassa

rellevancia explicativa (citat a Mikel Aramburu Otazu, 2010, p. 20).

Com comentavem anteriorment, bona part de la poblacié veu I'habitatge com a inversio. Malgrat
aix0 i la crisi econdmica, la majoria d’aquestes persones segueixen sense vendre la propietat,
consequéncia d’'una fe inesgotable sobre la revaloracio dels habitatges. J. Garcia Montalvo (2010)
ho exposa a través dels resultats d’'una enquesta realitzada al 2010, en que els resultats
assenyalaven que les perspectives a llarg termini dels enquestats sobre el mercat immobiliari
seguien sent molt optimistes pel que fa a I'evolucié dels preus de mercat, doncs un 62,1%
assenyalaven que en deu anys els preus haurien pujat respecte a I'actualitat del moment, i només
el 18,3% esperaven uns preus en el 2020 més baixos que els d’aquell moment. S’observa doncs,
que tot i trobar-se en plena crisi econdmica, molts dels enquestats tenien una visié optimista a

llarg termini de I'evolucié del sector immobiliari.

D’altra banda i en contraposicio, el fet de que I'habitatge sigui vist com un element d’inversio
constant, fa, per a moltes persones, que el lloguer tingui una connotacioé negativa, en el sentit de
pensar que és “llencar els diners”. Aquest fet provoca, tal i com exposa Pedro Morén Bécquer
(2008) en Trarticle Inversién en vivienda: revalorizacién, alquilares y vivienda vacias, que una
possible rad per la qual la gent tendeix més cap al régim de propietat, podria ser per la proximitat,
en molts casos, dels preus entre els pagaments mensuals d’'una hipoteca i els mensuals del
lloguer. En aquest sentit, existeix un lloguer maxim, per sobre del qual els demandants prefereixen

comprar, i d’aquesta manera és quan desapareix la demanada de lloguer.

2.2.4. Seguretat socioeconomica i Estat del benestar

Les raons que hem comentat amb anterioritat, com la seguretat ontoldgica i la idea d’inversid, les
dues associades a la propietat, no sén les Uniques raons per les quals alguns usuaris es decanten
per régim en propietat. També es té en compte la seguretat econdomica que pot aportar un

habitatge a llarg termini, ja que un cop aquest ja esta pagat les despeses associades a I'habitatge
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es redueixen. Es una idea a la que déna suport molta part de la poblacio, especialment pensant

en el futuri en la vellesa.

Diversos autors defensen la relacié existent entre un Estat del benestar feble i les altes tasses
d’habitatge en propietat, per la necessitat de la poblacié de tenir un sentiment de seguretat que,
entenen, no els proporciona I'estat on viuen. Aquesta seguretat esta especialment relacionada,
anteriorment ho comentavem, amb I'etapa més fragil de la vida, en la que ens podem trobar més
desprotegits, la vellesa. Segons Kemeny (1981, 2005) els paisos amb altes taxes de propietat de
I'habitatge sén paisos amb estats del benestar febles. En relaci6 amb el que es va anomenar la
tesi de la ‘gran connexi6’ (big trade-off), Kemeny va advertir que aquesta correlaciéo no era una
simple coincidéncia sind que existia una relacié de causalitat. Per ell, la preferéncia per la
propietat esta molt relacionada amb la desproteccié durant la vellesa. En linies generals,
s’argumenta que les altes taxes de propietat solen anar relacionades amb nivells elevats de
desigualtat d’ingressos i de pobresa. Els individus utilitzen la propietat de I'habitatge com una
forma de ‘seguretat social privada’, en qué l'estalvi i la inversié6 funcionen com a recurs de
proteccio davant qualsevol imprevist o incertesa, com per exemple l'atur, i no només per a la

pensi6 durant la vellesa (citat a Mikel Aramburu Otazu, 2010, p. 22).

En relacié amb el paragraf anterior, podriem entendre que families amb recursos baixos intentin
accedir a un habitatge en propietat malgrat I'obligacié de fer front a unes quotes de préstec poden
representar un alt percentatge dels seus ingressos mensuals. El “sacrifici” actual es veu necessari
i satisfactori per arribar a I'obtencié d’'una propietat que els suposara una “tranquil-litat” en el futur,
una seguretat que probablement no tenen en el moment d’adquirir la propietat ni en el transcurs

d’efectuar-ne el pagament, perd una seguretat que anhelen i esperen per I'etapa de vellesa.

En la mateixa linia Trilla i Lépez (2009) argumenten que: Amb un Estat del benestar feble com
I'espanyol, i uns Estats de benestar que s’estan fent cada cop més débils a Europa, resulten
comprensives les raons que porten a la majoria de la poblacio, pero més especialment a les
families més fragils del sistema a intentar per tots els mitjans possibles buscar la tranquil-litat del
futur —seu o dels seus fills— en la propietat d’un habitatge” (citat a Mikel Aramburu Otazu, 2010, p.
22).

Altres autors com Watson i Webb (2009) argumenten en el mateix sentit pel que fa a la relacio
proporcional entre un Estat del benestar feble i I'alta taxa d’habitatges en propietat, els autors
exposen el seglient en un estudi comparatiu amb onze paisos de I'Europa occidental: constaten

una forta correlacié entre el percentatge d’habitatges en régim de propietat i la taxa de pobresa
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relativa. Segons els autors, aquest esforg economic s’explica sobretot per la concepcié de la
propietat com a font de seguretat econoémica de cara al futur (citat a Mikel Aramburu Otazu, 2010,
p. 23).

Mikel Aramburu Otazu (2010) exposa que la idea de la propietat com un element de seguretat
economica per el futur guanya importancia en un context familiar. Segons l'autor: en els sistemes
de benestar sustentats en la familia com a proveidora de benestar (com ara els paisos sud-
europeus), la preferencia per la propietat augmenta no només per la debilitat de I'Estat de
Benestar, sind també per la importancia de la propietat com a base -simbolica i material- segura i
estable per a l'organitzacié del benestar familiar (aquesta reflexié seria particularment pertinent

per al cas espanyol) (Mikel Aramburu Otazu, 2010, p. 23).

Veiem doncs, com els estudis constaten que la relacio de la idea de “tranquil-litat” associada al
régim en propietat ha tingut un paper molt important en quan a la alta preséncia d’aquest en el cas
espanyol. Ara bé, el concepte de “tranquil-litat” associat a la propietat, es pot haver vist anul-lat o
fins hi tot que s’hagi contraposat, associant la propietat amb la idea d’intranquil-litat, doncs com a
consequeéncia de la crisis econdmica dels ultims anys, amb una pérdua significativa de llocs de
treball, retallades salarials i inseguretat laboral, moltes families han vist reduits els seus ingressos
i no han pogut fer front als pagaments de les hipoteques, havent de deixar en molts casos els
seus habitatges i tot i aixi, seguir amb grans deutes. Segons Paloma Taltavull de la Paz (2007)
'augment del cost de finangament, amb hipoteques de tipus variable, produeix que els pagaments
per servei del deute hipotecari augmentin. El resultat d’aixd és una disminucié del consum, en el
grup de families ja endeutades, en les quals un augment de la quota hipotecaria genera

problemes.

2.2.5. Identitat social

Elisabeth Tissier-Desbordes (2008) exposa com s’ha observat al llarg dels anys, a través de
diversos estudis, el per que les persones normalment tendeixen cap al regim de propietat. L’autora
ve a dir que hi ha la percepcié que la propietat confereix una definici6 com a persones a la
poblacié dins la societat, d'una manera que no adquiririen si es trobessin en un régim de lloguer.
Belk (1985) i Richins (1994a, 1994b) també deixen entreveure que la propietat és quelcom més
que un simple habitatge on hi pots residir, els autors subratllen: E/ rol essencial de la propietat
com a mitja d’autodefinicié o auto expressio (citat a Elisabeth Tissier-Desbordes, 2008, p. 51). Tot

i aixi, podem pensar que aquests tipus de teories, actualment, resulten antiquades, ja que formem
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part d’una societat mobil, en moviment constant, i sembla ser, a primera vista, que el lloguer seria

'opcié més assequible i adaptable al nostre estil de vida.

En referéncia al paragraf anterior i en contrast amb el qué si diu, Elisabeth Tissier-Desbordes
(2008) exposa que I'eleccio cap al régim en propietat no es tracta d’'una cosa innata en els homes,
com en alguns casos s’ha comentat, sind que més aviat es tracta d’'una cultura de propietat, o de
lloguer, depenen de la cultura del territori. L’autora afegeix que: Dades sobre la propietat a nivell
mundial suggereixen que el desig a la terra i al producte és profundament cultural (Elisabeth
Tissier-Desbordes, 2008, p. 52).

En la mateixa linia que Elisabeth Tissier, i rebutjant la teoria de que la tendéncia per adquirir un
habitatge en propietat és un fet innat en 'home, José E. Rodriguez i Javier A. Barrios (2006)
exposen que son les coses del dia a dia, les vivéncies, les relacions, etc. les quals fan que ens
decantem cap a un régim o altre: La renta permanent —mesura de la renta que obté l'individu en
cada periode al llarg del seu horitz6 vital-, el preu de I'habitatge i d’altres béns de consum, aixi
com les preferéncies al llarg de la vida del consumidor (que poden venir determinades per
caracteristiques sociodemografiques del mateix), influeix en la nostre eleccié de tinenga i la
quantitat de demanda d’habitatge en cada estancia (José E. Rodriguez i Javier A. Barrios, 2006,
p. 466).

D’altra banda i en contraposicido a les teories anteriors, les quals defensen que si els usuaris
tendeixen cap al régim en propietat es tracta per raons externes a ells mateixos, autors com
Warnier, Tisseron, Ball & Tassaki, Belk defensen que la tendéncia cap a posseir les coses i voler
arribar al régim en propietat es tracta d’'una cosa innata en els individus i en la nostre manera de
ser. Belk (1998) argumenta: Els objectes son expressions de la nostre identitat (citat a Elisabeth
Tissier-Desbordes, 2008, p. 53). Donen sentit a les experiencies quotidianes, recolzen els
processos interns (aixi com l'objecte de transicié) o la memoria individual o col-lectiva. Per
aquests investigadors, la titularitat segueix sent I'objectiu final dels individus (Elisabeth Tissier-
Desbordes, 2008, p. 53).

Tissieron i Serfaty-Garzon defensors de que la propietat és quelcom que necessitem innatament,
exposen, per una banda Serfaty-Garzon (2003): Un individu pot assignar un objecte a si mateix,
fins i tot si no li pertany (citat a Elisabeth Tissier-Desbordes, 2008, p. 54). En la mateixa linia
Tissieron (1998) exposa: Aixi que els objectes ens permeten donar sentit a les nostres
experiéncies quotidianes tant com si foren béns que ens pertanyeren (citat a Elisabeth Tissier-
Desbordes, 2008, p. 54).
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En les cites podem observar 'argument que recolza que som nosaltres mateixos qui associem els
objectes a la nostre propietat, encara que no siguin nostres, com si d’alguna manera els éssers
humans busquessin I'esséncia de la propietat en les coses, i d’aquesta manera obtinguessin

verdaderament un sentit per si mateixes, per a nosaltres i en el seu conjunt com a experiéncia.

Tot i que Elisabeth Tissier exposa, com hem vist anteriorment, que la necessitat de comprar
s’explica a través d’altres raons no associades innatament a l'individu, aquesta mateixa autora
exposa: la compra de I'habitatge primari segueix sent un objectiu a assolir durant la vida d’una
persona, sobre tot pels consumidors joves i mobils que encara no es troben en una relacié estable
Elisabeth Tissier-Desbordes, 2008, p. 52). En una linia semblant Margarita Rubio Sanchez (2012)
exposa que per alguns consumidors la propietat és un simbol d’estatus social, per altres, també és
un element de transmissié patrimonial per les generacions futures, arribant a ser, aquest ultim, un
objectiu vital en si mateix. En aquest cas, també es fa émfasi sobre el desig d’adquirir un habitatge
en propietat i com aquest es viu en algun moment o altre de la vida, perd especialment en una
etapa de joventut, quan probablement es busca en la propietat de I'habitatge la necessitat de
reafirmar la seva estabilitat dins la societat, i d’'aquesta manera es torna a vincular la propietat

amb la societat en que vivim.

Els resultats de les entrevistes i qlestionaris portats a terme per Elisabeth Tissier-Desbordes
(2008) demostren una acceptacié intel-lectual o racional del arrendament combinat amb alguna
cosa de rebuig emocional. D’aquest resultat se'n reflexa el simbolisme de l'associacié del
concepte propietat amb “tenir i sustentar” i altra cop es remarca com els éssers humans

expressen una certa necessitat innata de posseir les coses.

Per altra banda, diversos autors també fan referéncia a la relacioé entre propietat i identificacioé de
individu davant la societat, pel fet de poder condicionar la propietat a la nostre manera i per tal de
poder oferir a la societat una imatge de nosaltres mateixos (Aramburu et al. 2008; Hanssen i
Danielsen 2004) (citat a Mikel Aramburu Otazu, 2010, p. 24).. En aquesta linia autors com
Saunders (1990) exposen: la compra d’habitatge s’ha convertit en un mitjia important per a
projectar una determinada identitat social mitjangant gustos estéetics i estils de vida (citat a Mikel
Aramburu Otazu, 2010, p. 24).

Seguint en la mateixa linia, Mikel Aramburu Otazu (2010) exposa: La dimensié estética de

I'habitatge i la seva projeccié social és més factible amb la compra. Qlestions com ara l'estil

arquitectonic de I'habitatge (antiguitat vs modernitat, estética vs funcionalisme, etc.), o la seva
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decoracié interior, revelen tot un seguit de codis socioculturals que sovint operen com a criteris de

classificacio i distincié en I'espai social (Mikel Aramburu Otazu, 2010, p.24).

2.3. Els joves i I’habitatge

La relacio dels joves i I'habitatge ha estat un tema que s’ha tractat en diversos estudis tal com
veurem a continuacié. Es un punt a tenir en compte, doncs molt probablement és aquest col-lectiu
—encara a la cerca del primer habitatge independent— el que actualment esta patint més les

consequéncies de la crisi econdmica espanyola.

Les dificultats no només es troben en els preus, encara massa alts, dels habitatges en propietat,
sin6 que els que busquen una opcid d’habitatge independent en el régim de lloguer, ja sigui per no
poder accedir a un habitatge en propietat o bé per un desig voluntari, també hi troben moltes
dificultats, com ara escassetat d’oferta, preus molt elevats consequéncia de baixa oferta i
demanda en augment, a més de les poques ajudes publiques que subvencionen aquest tipus de
régim. No oblidem que a més a més, a totes aquestes complicacions s’hi suma la mala situacié
del mercat laboral, que fa molt dificil trobar una feina estable. Aquest tema queda exposat a través
dels autors Carme Trilla i Joffre Lopez (2005, p. 203): La precarietat en I'ocupacio laboral i I'accés
a un lloc de treball encara sén les principals dificultats dels joves dins del mercat laboral. Aixi
doncs, es dilata el moment a partir del qual poden disposar d’uns ingressos propis i regulars per

afrontar amb certa tranquil-litat el pagament mensual de I'habitatge.

De la mateixa manera Teresa Jurado (2003, p. 124) exposa com: Les formes familiars existents i
l'estructura del mercat de I'habitatge es reforcen mutuament. Primer, perqué sense com a minim
un treball estable és dificil accedir a un préstec hipotecari per comprar un habitatge. Per altre
banda, 'oferta d’habitatges en lloguer, sobretot de lloguer accessibles, és escassa. En tercer lloc,
les ajudes publiques sén escasses i, per tant, molt freqlientment no es pot substituir un sou per
una transferéncia publica, el que permetria afrontar els costos mensuals de I'habitatge. En la
mateixa linia Paloma Taltavull (2007) exposa que una sola persona que aporti ingressos és
insuficient per tal de accedir a I'habitatge en propietat, faria falta el sou de dues persones per tal
de que fos possible. D’aquesta manera es crea una dependéncia del mercat de treball molt
elevada. Només les llars joves amb més d’un ingrés o amb ajudes familiars, poden entrar en el

mercat de 'habitatge en propietat (Paloma Taltavull, 2007, p. 485).

Aixi doncs, i seguint amb les conseqléncies que comporta la inestabilitat laboral, I'autora Teresa

Jurado (2003) exposa que el fet que el joves no puguin accedir facilment al mercat laboral i a un
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treball estable, fa que no puguin accedir a un habitatge i s’emancipin més tard, i que per tant
s’allargui la formacio familiar. Aquest retras en la transicié domiciliar varia significativament d’un
pais a laltre, i aixo és degut a dos raons generals: depén de les expectatives i dels requisits
necessaris per accedir a un habitatge independent i de les normes i les institucions que regulen
l'oferta i la demanda d’habitatge en una societat (Teresa Jurado, 2003, p. 114). A conseqliiéncia
de la dificultat d’accedir al mercat de I'habitatge per una manca d’ingressos estables i suficient
elevats Teresa Jurado (2003) argumenta, a través de resultats d’estudis, que d’alguna manera i
observant les consequéncies exposades anteriorment, sembla que forcin a la convivéncia en
parella i a la uni6 d’'ingressos d’aquesta, ja que intentar accedir a la propietat amb un sol ingrés no

és possible.

D’altra banda, aquells que no poden accedir a la propietat, poden buscar una opcié en el régim de
lloguer, perd a Espanya no només hi ha una escassa oferta d’habitatges en lloguer siné que, a

mes, els preus estan molt igualats amb el que representa el pagament mensual d’'una hipoteca.

Malgrat les dificultats en que es troben els joves per accedir a I'’habitatge, una gran part d’aquest
col-lectiu es vol emancipar. A meés, els ajuts de les diverses administracions sén poques i
insuficients. Cal, a més, analitzar les dificultats i conseqliéncies que comporta escollir un régim o

un altre. En aquest sentit, veiem com diversos autors analitzen sobre aquests problemes.

Paloma Taltavull (2007) explica en el seu estudi les diferents complicacions amb que es poden
trobar els joves si decideixen accedir a I'habitatge en propietat o bé a un habitatge de lloguer: Els
Joves poden accedir a un habitatge de la mateixa manera que tots els altres, mitiangant el lloguer
o la propietat. Si es tracta del lloguer, els problemes poden trobar-se en I'ambit de I'oferta, ja que
no hi ha suficients habitatges en lloguer, o perquée els pocs que hi ha no sén acords amb les
necessitats dels joves, o en els preus, perqué els lloguers sén tant elevats que desincentiven
aquest sistema d’accés. Si es tracta de la propietat, els problemes poden venir determinats per el
que es coneix com “falta d’accessibilitat” a la compra, situacié que no afecta unicament als joves
sind també a tots aquells potencials demandants amb similars caracteristiques socioeconomiques
(Paloma Taltavull, 2007, p. 481). Per la seva banda Pedro Morén (2008) exposa com la politica
d’habitatge no esta enfocada cap als joves i treballadors, fent referéncia als problemes que es
troben els joves a I'hora de trobar un habitatge independent. D’una banda un parc escas
d’habitatges en régim de lloguer i de l'altra els preus del lloguer, molts alts i relativament molt més
elevats a menys superficie de I'habitatge. També observa com els inquilins que més freqiientment

canvien d’habitatge, paguen un 40% més del lloguer mig.
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Queda exposat doncs, com aquelles persones que comencen la seva etapa d’emancipacio, soles
o amb parella, i que probablement estaran lligades a no descartar una possible mobilitat, per la
dificultat actual de mantenir feina estable en un mateix territori, ho tenen forga complicat, ja que
els habitatges en lloguer de superficie petita i amb molta rotacié d’inquilins, es paguen més cars,

tal i com s’observa amb els resultats que exposa Paloma Taltavull (2007).

En la mateixa linia, Teresa Jurado (2003) exposa les possibles conseqliéncies que pot tenir una
parella si decideix comprar o bé llogar. Per una banda el regim de lloguer no requereix d’'una gran
inversié en forma d’entrada o compra de mobiliari i després d’'un anys podrien anul-lar el contracte
de lloguer. Per altra banda en régim de propietat complica les coses, si només un sol membre de
la parella té ingressos aixd comporta una gran complicacié economica, pero si per altra banda sén
els dos membres de la parella qui afronten els pagament d’aquesta, comporta un compromis meés
elevat que restar en régim de lloguer, si la convivéncia fracassés es trobarien amb una quantitat
de finangament no amortitzada, amb béns i deutes en comu, finalment resultaria més costosa

aquesta separacio que si s’haguessin trobat en un habitatge de lloguer.

Tal i com hem pogut veure en les darreres reflexions i argumentacions son diversos els estudis i
els autors que recalquen especialment els problemes que pot comportar 'emancipacio tardana,
causada per les situacié dels mercats de I'habitatge i laboral. Centrant-nos més en les possibles
causes i consequéncies de I'emancipacio tardana, autors com Carme Trilla i Joffre Lépez (2005) i
Teresa Jurado (2003) argumenten sobre el tema. Carme Trilla i Joffre Lépez (2005, p. 205)
exposen que: Aquest context tan desfavorable procedeix de dos fronts molt interrelacionats entre
si: el mercat de I'habitatge, en el que practicament ha desaparequt 'oferta protegida per I'elevada
rendibilitat de la promocio lliure, i el mercat laboral, en el que constitueix un dels col-lectius amb
major inestabilitat i precarietat. Aquestes dificultats, junt amb [l'aparicié de noves estrategies
familiars, han conduit a postergar I'emancipacio fins a edats tardanes i a estendre el periode de
‘joventut”. Per la seva bada, Teresa Jurado (2003, p. 113) exposa que: La politica d’habitatge que
s’ha seguit a Espanya incideix com a factor negatiu en la proliferacioé de parelles de fet i en la
formacié familiar primerenca. També exposa (2003, p.15) que: la escassetat d’habitatge
transitoris, com soén les residéencies universitaries o els habitatges en lloguer, i la falta de beques i
salaris i d’ajudes de lloguer per estudiants a Espanya contribueixen a que la formacié de les llars
entre els joves coincideixi casi exclusivament amb 'emparellament i, per tant, tingui lloc a edats

més avancgades que en paisos del nostre entorn.

Seguint amb el tema de I'emancipacio, I'estudi de Teresa Jurado defensa consecutivament com el

régim de lloguer es fonamental com a habitatge transitori per 'emancipacié dels joves. L’autora
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(2003) exposa a través de resultats d’enquestes de joventut —en les quals es preguntava si
desitjarien viure amb la parella—, que hi ha més quantitat de joves que desitjarien fer-ho que no
pas els que ho practiquen, i que per tant, no és un desig dels joves no voler viure en parella en un
habitatge independent o falta de voluntat, sind que es més aviat s’atribueix a unes restriccions

econodmiques i socials.

Teresa Jurado (2003) argumenta que un parc ampli d’habitatges de lloguer es fonamental per les
parelles de fet i persones solteres, ja que si aquests es decantessin per la compra, aixd requeriria
una alta quantitat de recursos o ajuda familiar. Per altra banda el lloguer, tot i que el seu preu
mensual s’equipara gairebé al pagament mensual d’'una hipoteca, només requereix un minim
esfor¢ d’estalvi per tal de poder pagar, per exemple: un aval, una fianga o part de mobiliari.
Conclou que I'habitatge en régim de lloguer gairebé és una necessitat fonamental, ja que aquest
afavoreix 'emancipacio dels joves a una edat primerenca, perd a Espanya aquest tipus de régim

és molt escas.

Es pensa doncs, tal i com hem pogut comprovar en diversos estudis, que I'habitatge en lloguer
seria una opcié per transmetre més possibilitats d’emancipacio al public jove. L’estudi de Teresa
Jurado (2003) defineix el régim de lloguer com un necessitat d’habitatge transitori, des del qual
molts joves esperen avangar en un futur cap a I'habitatge en propietat. L’argumentacio de Teresa

Jurado (2003) es veu complementada també per altres autors.

Carme Trilla i Joffre Lopez (2005, p. 138) exposen que: Idealment els joves busquen habitatges en
lloguer per després, un cop consolidada la seva situacié laboral i personal, “saltar” a habitatges en
propietat. Aquesta transici6 modélica es veu truncada per el fet de que l'oferta d’habitatges en
lloguer és molt reduida, amb uns preus generalment molt elevats i un estat de conservacié dels

habitatges no sempre és el més adequat.

En la mateixa linia Elisabeth Tissier-Desbordes (2008, p. 52) exposa: Tot i aixi, la compra de
I'habitatge primari segueix sent un objectiu a assolir durant la vida d’una persona, sobre tot pels
consumidors joves i mobils que encara no es troben en una relacié estable. Es torna a fer émfasi
de que el desig d’adquirir un habitatge en propietat es viu en algun moment o altre de la vida, pero
que sempre succeeix, més frequent pero, tal i com indica la cita, en una etapa de joventut on

probablement busquen la propietat de I'habitatge per reafirmar-se estables dins la societat.

Per la seva banda, Mikel Aramburu Otazu (2010, p. 25) exposa: Que la compra deixi de ser I'opcio

més racional des d’'un punt de vista economic, pot contribuir a reconfigurar les significacions
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socioculturals de la propietat i, en conseqliéncia, també del lloguer. En aquest sentit, per a grups
socials com ara els joves, per a fragments de classe identificats amb estils de vida poc tradicionals
i convencionals, o simplement per a gent amb feina inestable i/o mobil, sense projecte familiar,
etc., el lloguer pot representar una aspiracio valida en si mateixa i una aposta a llarg termini, i no
només una opcié transitoria o una ‘demanda de compra frustrada’. En un mon cada cop més
canviant i incert, e que s’experimenta una creixent inestabilitat laboral, econémica, conjugal...,

sens dubte la flexibilitat del lloguer ofereix importants beneficis.

2.4. Politica d’habitatge

2.41. La politica d’habitatge espanyola

La politica d’habitatge espanyola, tal i com veurem a través de les reflexions i estudis de diversos
autors, ha tendit en les ultimes decades per afavorir el régim de propietat en detriment del lloguer.
Cal parar atencidé a aquesta questid, doncs la politica d’habitatge és una part fonamental pel
desenvolupament del mercat de I'habitatge, fins i tot podriem arribar a dir, pel desenvolupament
de 'economia. Fer que un percentatge molt elevat de la poblacié tendeixi cap a un sol régim, pot
portar cap a una série de consequéncies. A través de diverses argumentacions es posa de

manifest com d’important és la politica d’habitatge pel desenvolupament d’un pais.

Aixi, per exemple, Haffner i Oxley (1999) exposen: La politica de 'habitatge es pot considerar un
tipus de politica social, I'objectiu de la qual es reduir el cost relatiu de la produccié o del consum
d’habitatges mitjangant ajudes a I'habitatge o mitjangant la regulacié del mercat (citat a Teresa
Jurado, 2003, p. 135). Concretant més, Teresa Jurado diu: La politica d’habitatge es pot
descompondre en tres tipus: En primer lloc hi ha les ajudes dirigides als consumidors d’habitatges,
és a dir, les ajudes al lloguer o0 a la compra o rehabilitacié d’un habitatge i les deduccions fiscals
per habitatge. En segon lloc hi ha les ajudes dirigides a la construccié i rehabilitacio d’habitatges,
que van dirigits a constructors i promotors. En tercer lloc hi ha la regulacié administrativa del

mercat d’habitatges en lloguer (Teresa Jurado, 2003, p. 135).

Per entendre perqué a espanya ha predominat en les ultimes décades el regim de propietat per
sobre del régim de lloguer, hem de coneixer el procés del desenvolupament de la politica
d’habitatge a Espanya. Tal i com exposa Teresa Jurado (2003) la politica d’habitatge espanyola,
des del 1983-84, va passar per un procés de descentralitzacié. A Espanya la politica d’habitatge
va passar a ser competéncia de les Comunitats Autdnomes, tot i que I'Estat intervenia en
questions d’interés general. L’Estat és I'encarregat de fixar les normes per les ajudes publiques, la

seva implementacié i exercir el control fiscal, a través de plans d’habitatge. Es aixi doncs, que les
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Comunitats Autdbnomes son les encarregades d’implementar les seves propies politiques

d’habitatge i financades per elles mateixes.

A través de les seguents dades, s’observen els primers factors pels quals actualment el parc
d’habitatges de lloguer és tant escas i per altra banda el régim en propietat és el predominant. La
despesa publica en habitatge, en aquell moment (2003), es reduia a un 1%. La despesa publica
en habitatge a les ajudes directes representava un percentatge molt reduit, pel contrari es
destinava un elevat percentatge de despesa publica en ajudes fiscals. Per altra banda, en quan al
lloguer, les ajudes directes a aquest eren practicament inexistents i la promocié publica
d’habitatges en lloguer es va interrompre en el 1975, el qual no es va tornar a considerar fins el
1992 (Sanchez, 2002; Rafols, Pérez i Cabré, 1998; Ghékiere, 1991) (citat a Teresa Jurado, 2003,
p.136).

Simplificant, podriem dir, tal i com expressa Teresa Jurado (2003): la politica d’habitatge
espanyola es basava en una politica fiscal i d’ajudes directes per la promocié d’habitatge en

propietat i practicament sense ajudes al lloguer (Teresa Jurado, 2003 p. 136).

Seguint amb la politica d’habitatge destinada al lloguer, podem dir, tal i com exposa Teresa Jurado
(2003), que aquest parc constituia una minoria d’habitatges de proteccié oficial en els plans
d’habitatges. El en pla del 1992-95 es van marcar uns objectius, reduits, d’'un 9,7% per habitatges
en lloguer, els quals finalment no van arribar al percentatge estimat. El mateix va passar en el pla
del 1996-99, en el qual I'objectiu marcat per actuacions dirigides al lloguer, va ser molt més reduit

del imposat.

Per altra banda, en quan als promotors, Teresa Jurado (2003) assenyala que els habitatges de
proteccidé oficial no resultaven rendibles per als promotors privats, i els promotors publics trobaven
molts entrebancs administratius. Aquestes raons entre d’altres, van tenir com efecte una
insuficient oferta d’habitatges de proteccié oficial. A més a més, en el 1995 la similitud entre el
preu per metre quadrat entre un habitatge lliure i un habitatge de proteccio oficial era molt similar,

el que comportava una gran dificultat per accedir-hi.

Pel que fa a la politica fiscal, la qual ja hem comentat que té un paper protagonista en la politica
d’habitatge espanyola, l'autora Teresa Jurado (2003) explica que va ser en el 1991 quan es va
introduir una deduccio fiscal per el pagament d’un lloguer, la qual es va retirar en el 1998, tot i aixi,
aquest tipus d’ajuda durant els anys que va ser vigent, tampoc va ajudar a les persones amb
ingressos reduits, ja que no arribaven al preu mig de lloguer. D’altra banda, i contrariament al

régim de lloguer, la politica fiscal es destinava practicament a ajudes d’habitatge en propietat, de
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les quals, perd, només se’n podien beneficiar les persones amb ingressos alts i estables que es

poguessin plantejar 'adquisicié d’un habitatge.

A partir de I'analisi de la comparativa entre politiques d’habitatge, que porta a terme I'estudi de
Teresa Jurado (2003) s’observa com: la propensié dels espanyols cap a la propietat no és una
qliestio de preferéncies culturals, siné6 que és una conducta economicament racional degut als

incentius mercantils i publics existents en cada pais (Teresa Jurado, 2003, p.135).

Seguint amb l'estudi de Teresa Jurado (2003), explica com la regulacio dels habitatges en lloguer
va seguir un proceés de liberalitzacié. La primera, realitzada en 1985, va comportar: la prolongacio
automatica del contracte, la decisio lliure del preu i la pujada anual d’aquest. Aquestes mesures no
van aconseguir 'augment del parc de lloguer, sind més aviat el contrari. A les raons per les quals
va disminuir el parc d’habitatges en lloguer, anomenades amb anterioritat, hem de sumar-hi: la
liberalitzacié del mercat hipotecari, el qual va produir unes reduccions en els preus, i el sistema
judicial espanyol, el qual presentava moltes dificultats a I'hora d’obligar a pagar als inquilins i a

deixar I'’habitatge, si aquests no pagaven.

Teresa Jurado (2003) exposa a partir del seu analisi com la politica d’habitatge a Espanya no ha
estat neutral, afavorint I'’habitatge en propietat en detriment del lloguer, i afavorint a les families
ben assentades laboralment. L’autora conclou: Es pot afirmar que, contrariament a altres
politiques d’habitatge, I'espanyola no és neutral en quan al recolzament de diferents formes de
tinenga dels habitatges. Es privilegia clarament els habitatges en propietat a través de deduccions
fiscals per I'adquisicié de I'habitatge habitual. Aquestes deduccions afavoreixen més als espanyols
adults ben inserits laboralment i a les llars de més d’un ingrés que als joves i als ciutadans de
baixos ingressos que no es poden plantejar I'adquisicié d’un habitatge (Teresa Jurado, 2003,
p.142).

Tot i aixi, tal i com exposen Barrios i Rodriguez: La llarga tradicié de politica d’habitatge espanyola
orientada cap a [I'habitatge en propietat, aixi com la importancia sociocultural que presenta
aquesta forma de tinenga, fan que el model desenvolupat tingui determinades limitacions a I'hora
d’explicar fidelment la realitat nacional, dels ultims anys, en materia d’eleccié de tinenga
d’habitatge (Barrios i Rodriguez, 2006, p. 483). Per tant, podriem pensar que des d’aquesta
perspectiva és dificil determinat quines han estat exactament les causes que han portat a que
durant molts anys el régim de propietat hagi estat el gran predominant dins de I'Estat espanyol.
Malgrat sigui dificil assenyalar-ne les causes, aquests mateixos autors, José E. Rodriguez i Javier

A. Barrios (2013) exposen que si hi ha tanta diferéncia entre el percentatge del régim de propietat i
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el de lloguer, és perqué en part, hi ha un marc regulador que ha afavorit la inversio en el régim en
propietat en detriment al régim de lloguer. Aixi doncs, I'argument d’aquest dos autors també

reafirmaria la teoria extensa que exposa Teresa Jurado (2003).
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3.1. Metodologia

3.1.1. Participants
En aquest treball s’analitza una mostra de poblacié de la comunitat autbnoma de Catalunya, la

qual es dividira en quatre franges d’edat.

La mostra esta formada per 363 enquestats de 18 fins a 246 anys. Dins d’aquestes quatre
franges s’ha obtingut una mostra formada per: 145 enquestats dins la franja d’edat “18-25”, 88
enquestats dins la franja d’edat “26-35”, 63 enquestats dins la franja d’edat “36-45” i 67 enquestats
dins la franja d’edat “>46”. El 47,4% (n=172) del total de la mostra sén homes, el 52,6% dones
(n=191).

3.1.2. Instrument

L’instrument utilitzat per la recollida de les dades en aquest estudi ha estat a través d'un
questionari d’elaboracié propia, que recull diferents variables relacionades amb diversos
parametres subjectius que poden portar a les persones a escollir un régim per damunt de I'altre.

En '’Annex 1 es presenta el model de questionari administrat a la mostra.

Els glestionari ha estat administrat principalment a través de diversos links via web, d’altra banda,

també se’n van distribuir d’altres manualment, a diversos establiments gironins.

En el present treball s’analitza la informacié referida als parametres subjectius que fan que les
persones escullin un régim per sobre de I'altre principalment, i d’altres factors que poden tenir
relacié sobre matéria d’habitatge i que també puguin intervenir en la presa de decisié en quan al

régim de tinenga. Les variables avaluades i involucrades en I'estudi son:

Variables sociodemografiques: Sexe i edat dels participants, aixi com la situacié laboral, el nivell
d’ingressos bruts/mensuals de la unitat familiar, els ultims estudis acabats, la situacié residencial,

el régim de tinencga i el nucli doméstic.

3.1.3. Procediment
La recollida de les dades s’ha realitzat durant I'estiu de I'any académic 2013-2014. La participacio
en l'estudi per part dels enquestats ha estat voluntaria, garantint 'anonimat i la confidencialitat de

les dades, aixi com el seu us unicament amb fins d’investigacio.
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La distribucio dels questionaris s’ha realitzant principalment via web, a partir de links on-line, en
els quals si podia trobar un enquesta didactica, i d’aquesta manera oferir una major comoditat i
anonimat a l'enquestat. L’'enquesta didactica s’ha portat a terme mitjangant el lloc web:

http://www.encuestafacil.com.

D’altra banda, a més de les enquestes distribuides per via web, també se’'n van distribuir d’altres
en format paper. Previ a la recollida d’aquetes dades es va contactar amb dos establiments, amb
el fi d’exposar els objectius de I'estudi i sol-licitar el permis per portar a terme la recollida
d’informacié. Un cop obtingut el consentiment es van portar 50 enquestes en cada un d’aquests

establiments.

En quan a l'analisi de les dades s’ha portat a terme mitjangant el programa IBM SPSS 22.0, un

programa estadistic informatic, molt utilitzat en les investigacions de mercat.

3.2. Resultats

3.2.1. Variables sociodemografiques

Tal i com apunta l'autora Margarita Rubio Sanchez (2012) els factors demografics i
macroeconomics exerceixen una influéncia significativa en la proporcié de I'habitatge en propietat.
Aixi com 'edat, la renta i el nivell d’estudis sén variables considerades habitualment en la literatura

empirica sobre aqueta questio.

La mostra esta formada per 363 enquestats catalans de 18 fins a >46 anys. Dins d’aquestes
quatre franges s’ha obtingut una mostra formada per: 145 enquestats dins la franja d’edat “18-25",
88 enquestats dins la franja d’edat “26-35", 63 enquestats dins la franja d’edat “36-45" i 67
enquestats dins la franja d’edat “>46”. El 47,4% (n=172) del total de la mostra sén homes, el

52,6% dones (n=191).

Degut a que l'objectiu del treball és estudiar variables relacionades amb matéria d’habitatge,
concretament amb els parametres subjectius que porten a escollir un régim per damunt de I'altre,
un criteri ha estat el de no només centrar-ho al public jove, tot i que algunes hipotesis especifiques
si que van orientades a aquesta mostra en concret, ja que en aquests tipus d’estudi vam trobar
que era necessari conéixer si hi ha un contrast d’opinions entre les diverses franges d’edat.

En quan a la situacio laboral dels enquestats, un 54,0% (n=196) del total de la mostra treballant, el
40,5% estudien (n=147) i el 5,5% es troben aturats (n=20).
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En quan a la situacio residencial, el 42,7% (n=155) de la mostra total viuen en un habitatge
propi/lloguer amb autonomia financera, el 14,9% viuen en un habitatge propi/lloguer amb ajut de la
familia (n=54), el 33,9% sempre ha viscut a casa els pares (n=123) i el 8,5 (n=31) ha viscut en un

habitatge propi/lloguer perd ha retornat a casa els pares.

En quan al régim de tinencga, el 35% (n=127) total de la mostra es troba en una propietat totalment
pagada, el 27,3% es troba en el pagament de la propietat (n=99), el 35,5% en lloguer (n=129) i el

2,2% (n=8) en altres tipus de régims.

En quan a la tipologia del nucli domeéstic, el 59,2% (n=215) de total de la mostra forma part d’'un
nucli de familia amb fills, el 1,1% (n=4) forma part d’'un nucli de familia amb avis, el 4,1% (n=15)
forma part d’un nucli de familia amb fills i avis, el 11,6% (n=42) forma part d’un nucli de companys

de pis, el 8,8% (n=32) forma part d’'un nucli sol i el 15,2% forma part d’'un nucli de parella (n=55).

En quan als ingressos bruts/mensuals de la unitat familiar, el 5,2% (n=19) del total de la mostra no
té ingressos, el 9,4% (n=34) té uns ingressos per sota dels 1000€, el 20,4% (n=74) té uns
ingressos entre 1000-1500¢€, el 19,3% (n=70) té uns ingressos entre 1500-2000¢€, el 22,6% (n=82)
té uns ingressos entre 2000-3000€ i el 23,1% té uns ingressos per sobre dels 3000€ (n=84).

En quan als ultims estudis realitzats, el 2,8% (n=10) del total de la mostra no té estudis o té els
estudis basics, el 5,5% (n=20) té estudis de la ESO, el 5% (n=18) té estudis de grau mitja, el
28,7% té estudis de batxillerat (n=104), el 17,4% (n=63) té estudis de grau superior i el 40,8% té

estudis universitaris (n=148).

Aixi formen part de la mostra els enquestats coneguts els quals els hi vaig passar I'enquesta on-
line i aquest a d’altres. També en formen part una mostra la qual va respondre I'enquesta que es
va deixar en diversos establiments de Girona. Aquest enquestats han accedit voluntariament a la

contestacio del quiestionari administrat.

3.2.2. Resultats de les significacions dels régims de tinenga

PREGUNTA 1
Objectiu 1: Analitzar com les persones enquestades relacionen els conceptes de la taula

numero 1 amb la propietat o el lloguer, segons el grup d’edat al que pertanyen.
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Relacié conceptes (Propietat)/ Edat
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Grafic 1. Relacié conceptes propietat (elaboracié propia)

Pel que fa a la relacio del terme “propietat” amb els conceptes proposats, s’'observa com hi ha un
grup de sis conceptes que obtenen un gran percentatge de respostes, amb gran diferéncia
respecte a la resta. Els més relacionats, ordenats de més a menys percentatge, amb el terme
“Propietat” sén: “Patrimoni familiar”, “Estabilitat familiar”, “Tranquil-litat”, “Inversio”, “Prestigi social”

i “Establir-se en la vida adulta”.

Tot i que hi ha diferéncies en les respostes de les diverses franges d’edat per a cada un dels
conceptes relacionals, en conjunt no soén especialment significatives, tot i que si que destaca la
diferencia en I'associacié del concepte “Tranquil-litat” amb la “Propietat”, doncs les persones del
grup de “18-25" i les de “= 46” son les que més associacié hi veuen, sent aquesta ultima edat la
meés alta en percentatge amb un 81,50%. Pel contrari les persones entre “26-35” i “36-45" son les
que menys ho relacionen, sent 'edat de “26-35”" el percentatge més baix amb un 58,10%. Aixi
doncs, tot i que en ambdds casos I'associacid conceptual és majoritaria (>50%), s’aprecia una
diferéncia rellevant, de 23,4 punts percentuals, entre I'edat de “= 46” i la de “26-35" a I'hora
d’establir una relacié entre els termes “Tranquil-litat” i “Propietat”. D’altra banda, entre els sis
conceptes amb més percentatge d’associacio, n’hi ha dos, “Patrimoni familiar” i “Inversid”, que

tenen gairebé el mateix percentatge de respostes per qualsevol de les quatre franges d’edat.

Pel que fa als 6 conceptes restants, han obtingut uns percentatges baixos en I'associacio i amb un

grau d’homogeneitat forca elevat, destacant diferéncies significatives en l'associacié entre
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“Llibertat” i “Propietat”, doncs les persones entre “18-25" associen aquests dos conceptes en un

percentatge forga més elevat que la resta de franges d’edat.

Relacié conceptes (Lloguer)/ Edat
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Grafic 2. Relacié conceptes lloguer (elaboracié propia)

Respecte de I'associacié del concepte “Lloguer” amb les dotze propostes, observem en els valors
obtinguts que hi ha dos conceptes que destaquen per sobre dels altres amb uns percentatges de
relacioé elevats: “Flexibilitat” i “Llibertat”. Seguint amb aquest dos conceptes podem apreciar que
no hi ha diferéncies molt significatives en les respostes de les diverses franges d’edat, tot i que, en

ambdds casos, son les persones de “= 46” les que hi donen un grau d’associacié més baix.

A diferencia del primer grafic (Grafic 1. Relacié conceptes propietat), tot i que hi ha concentracio
de respostes associatives més marcada en uns conceptes, no s’aprecia un contrast tant evident. A
banda dels anomenats en el paragraf anterior, segueixen - ordenats de de més a menys relacié
amb el terme “lloguer’- els seglents: “Desproteccid”, “Inestabilitat”’, “Llencar els diners” i “Establir-
se en la vida adulta”. En tres d’aquestes quatre relacions conceptuals s’observa com sén els més
joves i els més grans els que tenen uns percentatges d’associaciéo més elevats i, malgrat que hi ha
certa homogeneitat dins de les franges d’edat, s’aprecien marcades diferéncies de les respostes
de les persones situades en la franja “18-25" en els conceptes “Desproteccio” i “Inestabilitat”,
doncs el grau d’associacié que fan d’aquests conceptes amb el terme “lloguer” es forga més elevat

que no pas en la resta de franges d’edat.
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Els sis conceptes restants, amb els percentatges d’associacié més baixos, son els seglents,
ordenats de més a menys relacio amb el terme “lloguer”: “Tranquil-litat”, “Fracas”, “Estabilitat
familiar’, “Inversio”, “Prestigi social” i “Patrimoni familiar”. Entre aquests, els conceptes
“Tranquil-litat” i “Fracas” destaquen per un grau d’associacié més alt i amb diferéncies marcades

entre les diverses franges d’edat.

Relacié conceptes (Cap)/ Edat
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Grafic 3. Relacié conceptes cap (elaboracié propia)

Quan ens situem en les respostes que no associen els conceptes proposats ni amb la “Propietat
ni amb el “Lloguer”, observem un contrast molt elevat entre un grup i la resta, aixi doncs quatre de
les dotze propostes destaquen per sobre de la resta. Ordenades de més a menys, son les
seglents: “Fracas”, “Llengar els diners”, “Inestabilitat” i “Desproteccié”. Aquestes associacions,
queden doncs desvinculades majoritariament tant del concepte “Lloguer” com del de “Propietat”
per les diverses franges d’edat, amb percentatges forca homogenis.

Per altra banda, els conceptes que han obtingut els percentatges més baixos, ordenats de més a
menys relacié amb el terme “Cap”, son els seguents: “Prestigi social”, “Inversid”, Establir-se en la
vida adulta”, “Llibertat”, “Estabilitat familiar”, “Tranquil-litat”, “Flexibilitat” i “Patrimoni familiar”.
S’observa perd, com els conceptes “Prestigi social” i “Inversié” obtenen un percentatge baix, pero

a la vegada prou alts per destacar entre els altres 6 conceptes.
Del grau de relacio entre els conceptes proposats i els termes “Propietat” i “Lloguer” que fan les

persones enquestades segons la franja d’edat a que pertanyen, podem dir que els conceptes més

“bons”, els sis primers de la taula, s’associen clarament amb el terme “Propietat” (grafic 1). En
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aquests, les persones de “18-25” i les de “= 46” assignen el grau d’associacid més elevat,
destacant els primers en els conceptes “Estabilitat familiar”, “Prestigi social”’ i “Establir-se en la
vida adulta” i els segons en els conceptes “Patrimoni familiar’, “Tranquil-litat” i “Inversié”. El

concepte “Propietat” gairebé no s’associa a la resta de termes.

Pel que fa a les associacions amb el concepte “Lloguer’, queden clares les dels termes
“Flexibilitat” i “Llibertat” per sobre la resta. A diferéncia que al concepte “Propietat”, al “Lloguer” s’hi
associen amb percentatges rellevants, termes “negatius” com ara “Desproteccio”, “Inestabilitat” i
“Fracas”, per totes les franges d’edat perd amb especial dels més joves. El concepte, també
negatiu, “Llengar els diners” tot i que amb un percentatges per franges d’edat molt semblants, ha

estat el més relacionat pels més grans.

Aixi doncs, de totes les respostes podem dir que tot i que els termes “negatius” no s’associen
majoritariament ni a “propietat” ni a “lloguer”, es en aquest ultim on s’hi estableixen mes relacions.
A més, veiem com, tant en les associacions més “bones” com en les més “negatives”, son els dos

extrems d’edat qui estableix uns percentatges de relacio més elevats.

En quan a una possible conclusi6 dels resultats que mostren que les edats de “18-25” i “= 46” son
les que tenen unes respostes més similars, malgrat al ser molt “llunyanes” entre si, podria tractar-
se d’'una possible influéncia de la familia, doncs dins la franja d’edat dels més joves, sén molts els
que viuen amb els pares, un 61,40% (veure grafic numero 4) i, per tant, poden tenir una visio
influenciada.

Aquesta teoria també s’observava en els estudis de Rowlands i Gurney (2001) com hem pogut

veure préviament, en el marc teoric.

Situacio residencial/Edat
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E Habitatge propi/lloguer amb
80,00% autonomia financera

E Habitatge propi/lloguer amb ajut
60,00% de la familia
40.00% Sempre he viscut a casa els

SRR pares (propietat/lloguer)
20,00% He viscut en habitatge propi/
lloguer pero he retornat a casa
0,00% dels pares

18-25 26-35 36-45

Grafic 4. Relacié entre la situacio residencial i les franges d’edat (elaboracioé propia)
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Objectiu 2: Conéixer si les diverses relacions conceptuals proposades s’assimilen en
percentatges semblants per els enquestats, en funcié del seu régim actual de tinenca de
I’habitatge. Podria ser que els enquestats que resten en un régim en propietat assimilessin
els conceptes més idealment “bons” amb la propietat i els enquestats que es troben en un

régim de lloguer fessin exactament el mateix, pero assimilats al seu réegim?

Relacié conceptes (Propietat)/Régim tinencga
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Grafic 5. Relacié de conceptes amb la “Propietat” en la relacié al regim de tinenca (elaboracié propia)

En general observant el grafic podem apreciar com els dos primers régims de propietat sén els
que obtenen els major percentatges dins els conceptes “més favorables/bons”, associats amb el
valor “Propietat”. Es destaca perd, que en el concepte “Establir-se en la vida adulta” ha estat el
régim “Lloguer” el que ha obtingut el percentatge d’associacié més elevat.

En quan als conceptes més “desfavorables” han obtingut uns percentatges for¢ca baixos, més o
menys equilibrats entre els diferents régims, tot i que en el concepte “Llibertat” hi ha diferéncies

significatives de les respostes entre els dels regims “Lloguer” i “Altres amb la resta.
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Relacié conceptes (Lloguer)/Régim tinenga
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Grafic 6. Relacié de conceptes amb el “Lloguer” en la relacié al regim de tinenga (elaboracié propia)

En el grafic de relacions amb el valor “Lloguer”, s’observa com alguns conceptes “favorablement
bons” han estat associats amb un percentatge més alt pels enquestats del réegim “Lloguer” que no
pas dels altres régims, especialment els conceptes “Tranquil-litat’”, “Estabilitat familiar”,
“Flexibilitat”, “Llibertat”.

En quan als conceptes més “desfavorables” han obtingut uns percentatges més o menys
equilibrats entre els diferents reégims, exceptuant els régim “Altres”, que sobresurt en les
associacions “negatives”. Pel que fa a les persones amb la “Propietat totalment pagada” també fa
associacions amb percentatges elevats, en comparaciéo amb els altres régims de tinencga, en els
conceptes “negatius” a I'hora d’associar-los amb el terme “lloguer”, especialment pel que fa al

“Fracas” i a “Llencar els diners”.
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Relacié conceptes (Cap)/Régim tinenga
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Grafic 7. Relacié de conceptes amb el terme “Cap” en la relacié al réegim de tinenga (elaboracié propia)

Tot i que val a dir que els conceptes que qualifiquem de més “desfavorables” (els quatre ultims de
la taula) tenen els percentatges més elevats de respostes en l'opcido “Cap”, per tant quedant
aquests desvinculats, majoritariament, tant del concepte “Propietat” com del “Lloguer” per les

persones enquestades, sigui quin sigui el seu regim actual de tinencga de I'habitatge.

Pel que fa a la pregunta que ens plantejavem, hem pogut veure com en general, tots els régims
fan associacions més favorables cap al terme “propietat’” que cap al terme “Lloguer”, i només son
els que estan en regim de lloguer qui atorga percentatges més alts que la resta en les opcions
“favorables” associades amb el terme “Lloguer”, tot i que en cap superen les valoracions que fan

aquestes mateixes persones pel régim de propietat.

Aixi doncs, podem dir que la pregunta plantejada no té una resposta afirmativa i que,
independentment del régim de tinenga, les associacions favorables es fan amb el terme
“Propietat” molt per sobre del “Lloguer”. Tot i que les opcions “Flexibilitat” i “Llibertat”, tots els
régims les associen amb el concepte “Lloguer” de manera majoritaria. Es significativa I'associacié
que fan tots els regims de tinenga del concepte “Establir-se en la vida adulta” amb el terme
“Propietat” per damunt de I'associacié que es fa amb el terme “Lloguer”, doncs un concepte que
podriem dir que va lligat a una certa transitorietat, llibertat i flexibilitat, es a dir, un primer pas
d’emancipacié fora del domicili familiar, a priori ens podria semblar que s’associaria principalment
al terme “Lloguer” i en cavi no ha estat aixi, ni tant sols pels que estan en aquest reégim de tinenga.
Pel que fa a les associacions “negatives” queden majoritariament desvinculades de qualsevol de

les dues opcions, tot i que la vinculacio amb el “Lloguer” que fan totes les opcions de tinenca és
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molt superior a la que fan amb el terme “Propietat”. En aquest sentit cal fer esment de les
associacions amb un percentatge molt elevat que es fan des del regim “Altres”, lligades a la

“Desproteccio” i a la “Inestabilitat”.

PREGUNTA 2
Formulades una série d’afirmacions sobre la compra i el lloguer de I'habitatge, els enquestats
responen valorant el grau d’acord o desacord en cada una, sent el nUmero 1 el desacord maxim i

el numero 7 I'acord maxim. S’estableix un valor mitja de les respostes.

Objectiu 3: Comprovar el grau d’acord o desacord amb les afirmacions, el que ens permetra
conéixer si, en termes generals, les persones enquestades donen més o menys valor a

I'opcié de compra o la de lloguer.

Grau d'acord/desacord

O =~ N WP o N

Comprarun  Ellloguer és  Comprar un Llogar és millor Comprar un pis Compraria un El lloguer em
habitatge és  millor ja que habitatge és un ja que pots esta passat de pis si en trobés permet més

una bona opcid permet més esclavatge per canviar moda un d’ideal facilitat de
d'inversi6  mobilitat laboral a tota la vida facilment canvi
d’entorn d’habitatge en
cas d’'una
variacio
d’'ingressos
= Mitjana

Grafic 8. Grau d’acord i desacord amb diversos conceptes (elaboracié propia)

En general podem observar que la mitjana del resultats es situa en una zona neutre entre I'acord i
el desacord. La majoria de les respostes se situen entre un 3 i un 4,5. La zona mitja, es a dir, amb

indefinicid entre I'acord i el desacord estaria en un 3,5.

Els termes que han obtingut els resultats més significatius en quan a I'acord del terme, han estat:
“El lloguer em permet més facilitat de canvi d’habitatge en cas d’una variacié d’ingressos” amb

una mitjana del 4,52, “Compraria un pis si en trobés un d’ideal” amb un 4,22 de mitjana, igualat
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amb “El lloguer és millor ja que em permet més mobilitat laboral” amb 4,22 de mitjana. D’altra
banda, el resultat més significatiu, en quan al desacord del terme ha estat: “Comprar un pis esta

passat de moda” amb un 3,06 de mitjana.

Com a conclusié general n'extréiem que els enquestats no tenen una opinié clara en quant a
'acord o desacord amb les afirmacions formulades, tot i que en sis de les set, la mitjana de

respostes estaria cap a la banda de 'acord, bé que amb discrecio.

Podem esmentar com a resultat amb més “acord” I'afirmacié “El lloguer em permet més facilitat de
canvi d’habitatge en cas d’'una variacioé d’ingressos” amb una mitjana del 4,52 i el terme “El lloguer
és millor ja que em permet més mobilitat laboral” amb 4,22 de mitjana. A aquestes afirmacions hi
podem afegir “Llogar és millor ja que pots canviar facilment d’entorn”, també per sobre la mitjana
en termes d’acord, i les tres afirmacions en conjunt ens podrien donar una idea de la percepcio
dels enquestats respecte a la situacio sociolaboral del moment actual i la incidéncia en el régim de
propietat de I'habitatge, doncs si bé en les preguntes anteriors véiem com l'opcié “Propietat”
s’associa a termes qualificats de “favorables”, en aquestes afirmacions s’esta d’acord en valorar el
lloguer com una bona opcié lligada a possibles canvis d’ingressos, d’entorn o de mobilitat,

aspectes rellevants en la situacio actual del mercat de treball.

Tot i que quan es diu “Comprar un habitatge és un esclavatge per a tota la vida” la resposta se
situa en un grau d’acord per sobre del punt mig, a I'afirmacié “Compraria un pis si en trobés un
d’ideal” el grau d’acord té un 4,22 de mitjana. Malgrat que les dues afirmacions sembla que sén
antagoniques, no ho és pas la resposta dels enquestats respecte al grau d’acord, per tant podriem
dir que malgrat que hi ha un pensament majoritari que considera un lligam de per vida la compra
d’'un habitatge, la majoria esta disposada a acceptar aquesta situacio i disposats a plantejar-se

comprar un pis sempre que en trobessin un d’ideal.

En quan al terme que ha obtingut la mitjana més baixa, i per tant el terme en el que els enquestats
hi han estat més en desacord, ha estat: “Comprar un pis esta passat de moda” amb un 3,06 de
mitjana, aquest resultat esta per sota de la mitjana casi en 0,5 punts. Una de les explicacions a
aquest resultat podria ser que per la gran majoria dels enquestats comprar un pis és una accio
vital en curs de la vida, una idea a valorar en algun moment d’aquesta. Segurament és un fet
cultural, més propi de la nostra realitat social que la de paisos del nostre entorn. L’argumentacio
d’aquest fet I'hem pogut observar profundament en I'estudi de Elisabeth Tissier-Desbordes (2008),

en el marc tedric previ.
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PREGUNTA 3
Els enquestats responen a les tres condicions socioecondmiques que consideren rellevants per

accedir a la compra d’un habitatge.

Objectiu 4: Conéixer en relacioé a les diverses franges d’edat, quines de les condicions es

consideren rellevants a I’hora de poder accedir a la compra d’un habitatge.

Condicions per comprar/Edat
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80,00% I
70,00% I
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50,00% I I
40,00% I I
30,00% I I
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10,00% I I I
0,00% I . .
Situacié Parella  Voluntat de Poder pagar Disposar Ajut familiar Altres (si us
laboral  solida (amb romandre en el mateix  d’estalvis plau
solida o sense fills) un mateix preu especifiqui)
lloc d’hipoteca
que de
lloguer

H18-25 H26-35 "36-45 =46

Grafic 9. Condicions que necessaries per tal de decidir-se a comprar, en relacié a les franges d’edat (elaboracié

propia)

Si observem el grafic general, veiem com el percentatge de cada possible resposta és molt
homogénia en cada franja d’edat, amb una diferéncia una mica més elevada, més sovint per part
dels més joves, en les condicions de tenir parella (ho valoren més necessari) i de tenir una quota

d’hipoteca semblant al lloguer (ho valoren menys).

Com a indicador rellevant, podem identificar la diferéncia per sobre dels altres, de la condicié
“Situacio laboral solida”, amb un 93,55% de mitjana entres les 4 franges d’edat.

Observem en el grafic dos grups molt diferenciats pels seus percentatges. Al concepte anomenat
anteriorment i que més destaca sobre la resta, n’hi podem afegir tres més, els quals han obtingut
alta vinculacié per part dels enquestats amb les condicions necessaries per a comprar un
habitatge. Ordenats de més a menys son: “Disposar d’estalvis”, “Voluntat de romandre en un

mateix lloc” i “Poder pagar el mateix preu d’hipoteca que de lloguer”.
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En un altre grup hi podem posar els conceptes que han obtingut menys percentatge de vinculacio
com a condicions per a comprar. Ordenats de més a menys son els seglents: “Parella sdlida (amb

o sense fills)”, “Ajut familiar” i “Altres”.

En quan a I'opcio “Altres”, els enquestats han exposat les seglients questions entre d’altres: “preu

inferior al de mercat”, “habitatge a prop de la feina”, “que sigui la casa ideal”’, “preus d’habitatge

coherents amb els salaris i nivell de vida”, “que el sou permeti el pagament de la hipoteca i les

depeses de més a més”.

De tot plegat, en podem extreure la conclusié que no hi ha diferéncies significatives a I'hora de
considerar com a condicions més o0 menys necessaries les proposades, independentment de la
franja d’edat de les persones enquestades. D’altra banda, observem com l'estabilitat laboral és la
condicid que es considera més necessaria. No és una sorpresa doncs, com a consequéncia
d’aquesta estabilitat, ens proporcionara uns ingressos estables que ens poden permetre accedir a
la compra d’'un habitatge. A aixd s’hi afegeix, amb menor vinculacié perd amb percentatges molt
elevats, la necessitat de disposar d’estalvis. D’aquesta segona condici6, pot ser, podriem inferir la
idea que per comprar cal tenir una part del preu de compra estalviada, segurament per el canvi
que s’ha produit en el finangament dels habitatges per part de les entitats bancaries com a
consequiéncia de la crisi i que, a diferéncia de temps passats, en l'actualitat dificilment es

financara la totalitat del preu de compra.

PREGUNTA 4
Els enquestats han de respondre a la pregunta, assenyalant una de les quatre opcions
proposades respecte al significat amb el que relacionen el concepte lloguer, en termes de

temporalitat i eleccio.

Objectiu 5: Observem les dades en la grafica construida, relacionant significats per franges

d’edat. Coneixer si el lloguer es considerada una opcio finalista o bé temporal.

En termes generals, i en totes les franges d’edat, I'opcid clarament identificada amb el terme
lloguer es la consideracio d’“Etapa transitoria” amb un 43,10% sobre el total, contrariament I'opcié
“Finalitat” ha obtingut el percentatge més baix, amb un 1550% del total, i l'opcio
“Obligada/Forcada per la inestabilitat actual” ha obtingut el segon percentatge més elevat amb un

23,50% sobre el total.
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Significat de lloguer/Edat
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Grafic 10. Significat de lloguer en relacié a les franges d’edat (elaboracié propia)

Per franges d’edat, I'opcié principal segueix sent la d”’Etapa transitoria”. En segon lloc se situa
I'opcidé “Obligada/For¢cada (degut a la inestabilitat actual)”’, excepte en la franja de “26-35" que el

segon lloc 'ocupa la consideracio del lloguer com a “Fase prévia a la futura compra”.

La franja d’edat entre “36-45”" es la que presenta unes respostes més allunyades de la resta
d’edats, tot i que mantenint en el primer lloc 'opcié d”’Etapa transitoria” hi ha menys diferéncies
entre les quatre respostes i, en relacid6 amb les altres franges d’edat, és on hi ha un percentatge
més baix de consideracio de “Fase prévia a la compra” amb un 11,3% i més elevats de “Finalitat” i
“Obligacié” amb un 25,8% i un 29% respectivament. Possiblement les persones situades en
aquesta franja d’edat siguin les que hagin viscut d’'una manera més directa la crisi que ens envolta
des de fa set o vuit anys, tant en la precarietat laboral com en I'accés a I'habitatge, i tenen una
visié una mica diferent de l'opcid “lloguer’” que les persones d’altres edats, considerant, per
exemple, el lloguer com una opcié finalista i no la consideren una opcié prévia a la compra, a més

una bon part considera que al lloguer com una opcio forgada per les circumstancies actuals.

Objectiu 6: Conéixer si I'opcioé “Finalitat” obtindra el percentatge més alt per els enquestats
que formen part del regim de lloguer, demostrant d’aquesta manera que no es troben en
aquest régim per raons externes, siné per una raé consentida i desitjada, o pel contrari el

percentatge elevat es troba dins de I'opcié “Forgada/obligada per la situacié actual”.

Observem una nova taula construida a partir de la consideracié de lloguer en les quatre possibles
opcions anomenades anteriorment. En aquest cas, el que fem és analitzar la resposta triada

agrupant-les per el réegim de tinenga actual de I'habitatge de les persones enquestades.
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Significat de lloguer/Régim de tinenga
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Grafic 11. Significat de lloguer en relacié als régims de tinencga (elaboracié propia)

En aquest grafic, relacionat amb els quatre tipus de régim de tinenga estudiats, s’observa com, al
igual que passava en el grafic anterior en relacid amb els grups d’edat, en tots els réegim de
tinenga, el concepte més relacionat amb el lloguer ha estat “Etapa transitoria” amb un 43,10%,
sobre el total. En general, també podriem dir que el concepte “Obligada/For¢gada” és el segon més

relacionat amb el significat de lloguer, amb un 23,50% en total.

També es pot observar com en els régim de tinenga “Propietat totalment pagada” i “Propietat en
pagament” el concepte menys relacionat amb el significat de lloguer ha estat “Finalitat”, amb un
14,20% i un 9,10% respectivament. Es una resposta esperada, doncs no seria molt coherent tenir
una propietat pagada o en pagament i tenir com a eleccié desitjada el regim de lloguer.

Contrariament, en les persones en régims de tinenga “Lloguer” i “Altres” el concepte “Finalitat” té
una consideracio més elevada, amb un 21,10% i un 25,00% respectivament. Tot i aixi, i fent
referéncia a la pregunta que ens formulavem, val a dir que el percentatge de I'opcidé “Finalitat”, en
les persones amb régim de lloguer, és d’'un 21,00% i no supera el percentatge de l'opcid
“Obligada/For¢gada” amb un 24,20%. Aixi doncs, amb els resultats obtinguts, podem afirmar que
una bona part dels enquestats que es troben en regim de lloguer, hi estan de manera forgada,

probablement per les circumstancies actuals més que per una opcio desitjada.

PREGUNTA 5
En la pregunta formulada als enquestats es planteja quina opcié de tinenga d’habitatge, compra o
lloguer, escollirien en cas que el cost mensual del lloguer i de la quota d’'una hipoteca fos el

mateix.

46



Objectiu 7: Coneixer si seran els enquestats que es troben dins dels régims de propietat els
que hauran escollit en més percentatge I'opcié de “Comprar”, i contrariament, els
enquestats que es troben dins del réegim de lloguer hauran optat per I'opcié “Llogar”, o vist
el resultat de la pregunta formulada amb anterioritat (veure grafic niumero 11) on véiem com
bona part dels qui estan de lloguer hi estan “per for¢ca”, els enquestats que es troben dins

del regim de lloguer optaran per I'opcié “Compra”.

En termes generals, I'opcié “Compra” és la que ha obtingut el percentatge més elevat amb un

61,70% sobre el total, i 'opcid “Llogar” només un 24,50% del total.

Comprar-Llogar (mateix cost)/Régim de tinenga
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pagada

EComprar Ellogar “NS/NS

Grafic 12. Comprar/Llogar si el cost fos el mateix en relacié al regim de tinenga (elaboracié propia)

En el grafic construit podem veure les respostes agrupades pel régim de tinenga actual de
I’habitatge dels enquestats. Observem com en tots els casos, la opcidé escollida com a preferent es
la de “Comprar”, destaquen clarament en l'eleccié d’aquesta opcid aquelles persones que estan
en regim de propietat, estigui pagada o no, doncs en aquests casos aquesta opcidé representa un
69,30% i un 72,70% respectivament.

En les persones que es troben en regim de “Lloguer” i “Altres”, les preferéncies dels enquestats no
tenen tanta diferéncia i 'opcié “Lloguer” guanya punts, acostant-se molt a I'opcié “Comprar”. Aixi
doncs, tot i que l'opcio “Comprar” es la triada en primer lloc per les persones en aquests dos
régims de tinenga amb un 46,5% i un 50% respectivament, aquelles persones que arribat el cas

plantejat triarien “Llogar” representen un 35,70% i un 37,50% respectivament.
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D’aquesta manera, valorant els resultats obtinguts podem dir en primer lloc, que els enquestats
que es troben en els reégims de propietat han estat els que han optat en més percentatge per
I'opcid “Compra”, responent afirmativament a part de la pregunta plantejada en el nostre objectiu.
D’altra banda, i concordant amb el resultat de la pregunta formulada en I'objectiu niumero 6 ,
observem com les respostes de les persones en régim de lloguer, tot i que més igualades que les
de la resta de régims, obtenen un percentatge més elevat en I'opcié “Compra”, que en l'opcio
“Lloguer”. Aquesta resposta ens indica i valida alld que ja haviem detectat en aquella pregunta
anterior (veure grafic numero 11), que bona part de les persones que estan de lloguer hi estan per
forga, no es una situacié desitjada i preferirien canviar i tenir un habitatge en propietat en les

condicions plantejades en aquesta pregunta.

Objectiu 8: Coneixer si els enquestats amb menys ingressos optaran en major percentatge
per I'opcié “Llogar” al oferir més flexibilitat i facilitat de canvi en cas d’una modificacio en
els ingressos, i pel contrari, els enquestats amb ingressos més alts optaran pel I'opcio

“Compra”, al poder tenir més facilitats per a fer-ho.

Seguint amb les respostes a la pregunta niumero cinc, construim un grafic agrupant les respostes

per franges d’ingressos de les persones enquestades.

Comprar-Llogar (mateix cost) /ingressos unitat familiar
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Grafic 13. Compral/Lloguer si el cost fos el mateix en relacié als ingressos de la unitat familiar (elaboracio

propia)

En el grafic construit observem com l'opcié compra és la clarament escollida a mida que els
ingressos augmenten. Es a partir dels ingressos entre “1000-1500€” on l'opcié “Comprar’
adquireix un gran percentatge respecte a I'opcié “Llogar”, i aquest és manté gairebé homogeni en

les seguents franges d’ingressos estudiades, amb petits augments percentuals a mesura que els

48



ingressos son més elevats. En quan a les dues franges d’ingressos inferiors a “1000-1500€",

s’observa gairebé un equilibri entre les dues opcions.

D’aquesta manera podem dir que la resposta a la pregunta que ens plantejavem es I'esperada, ja
que les persones amb ingressos més elevats han respost majoritariament que la seva opcio seria
comprar, i en contraposicio, les persones amb ingressos més baixos o0 sense ingressos han
obtingut una relativa igualtat entre les dues opcions principals. Evidenciant, una inseguretat en
quan a I'eleccio de la tinenga, produida probablement per la inestabilitat dels ingressos de la unitat

familiar i generant una elecci6 del régim basada en la necessitat i les limitacions del moment.

Objectiu 9: Conéixer si seran els enquestats de la franja d’edat més jove els que obtindran
els percentatges més elevats dins de I'opcio “Lloguer”, per ser aquesta part de la poblacio
la que esta prenent el primer contacte de la seva vida amb un regim propi de tinenga
d’habitatge. Possiblement persones que treballen per primer cop o persones que
compaginen els estudis amb una feina, la majoria amb contractes precaris i situats en les

franges baixes d’ingressos.

Seguint amb la pregunta niumero cinc, agrupem les respostes per franges d’edat.

Comprar-Llogar (mateix cost) /Edat
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Grafic 14. Compral/Lloguer si el cost fos el mateix en relacié a les franges d’edat (elaboracié propia)

Tot i que els “apriorismes” ens poden fer pensar que els joves tindran respostes diferents a les de
les persones amb més edat, veiem com no és aixi i que les persones situades entre els 18 i els 45
anys, tres de les quatre franges d’edat estudiades, gairebé tenen la mateixa idea en quant a

I'opcioé escollida en la pregunta formulada i només hi ha un variacié significativa pel que fa a
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laugment de l'opcié “comprar” en la franja dels que tenen 46 anys o més, situant-se en un
77,60%.

Fent referéncia a la questié que ens plantejavem a I'objectiu, podem dir que no es compleix, doncs
tot i que en la franja dels més joves “18-25” es localitza I'escalonat menys pronunciat entre I'opcio
“Comprar” i la de “Llogar”, el percentatge més elevat, i d'una manera significativa, és la de
“Comprar”. Per tant podem dir que, malgrat la inestabilitat laboral, la precarietat i els sous baixos,
les persones més joves s’inclinarien per I'opciéo de “Comprar’ davant de la de “Llogar”, sempre
segons la premissa inicial formulada en la pregunta quant a igualtat de quotes de lloguer i
hipoteca. Una situacié sorprenent que sembla no tenir en compte les diferéncies substancials
entre un régim i un altre pel que fa a la poca flexibilitat un cop s’ha optat per la compra i, per tant,
en cas de canvis substancials a la baixa en els ingressos, la possibilitat d’entrar en serioses

dificultats econdomiques per mantenir ’habitatge comprat.

Objectiu 10: Conéixer si seran els enquestats amb tipologies “Familia amb fills, avis o
ambdos” els més propensos a escollir 'opcié “Comprar”, per ser un nucli més estable i
consolidat, i per altra banda, els nuclis menys estables o consolidats com “Sol”,
“Companys de pis” i “Parella”, conéixer si seran els més propensos a escollir I'opcio

“Lloguer”, per tal de no comprometre’s amb una opcié menys flexible i a llarg termini.

Seguim a la cinquena pregunta. En aquest cas, construim un grafic agrupant les respostes segons

la tipologia familiar.

Comprar-Llogar (mateix cost) /Tipologia nucli domeéstic
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fills avis fills i avis de pis

Grafic 15. Compral/Lloguer si el cost fos el mateix en relacié a la tipologia del nucli doméstic (elaboracié propia)
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En el grafic construit veiem com I'opcié “Comprar” es I'escollida majoritariament, tot i que en les

persones que viuen soles o que viuen amb companys de pis s’igualen molt les opcions escollides.

Pel que fa a la resposta a la pregunta que ens plantegem a I'objectiu, podem dir que es compleix
en part, doncs 'opcid lloguer guanya forga en dues de les tipologies esperades, tot i que segueix
per sota de I'opcié compra. Ara bé, en el nucli doméstic “Parella” no es compleix en absolut, doncs
la diferéncia de percentatge entre les dues opcions és molt significatiu i a favor de I'opcid

“Comprar” davant de la de “Llogar”, amb un 65,50% i un 16,40% respectivament.

Amb aquests resultats podem afirmar que el nucli doméstic definit com a “Parella” és el que
experimenta més desig d’adquirir una propietat, rebutjant majoritariament I'opcié de “Llogar”.
Podria ser perqué les persones que se situen en aquest nucli, que abans hem considerat com
meés inestable o menys consolidat, entenen que la seva situacié no esta en procés de consolidacié
sind que es considera un nucli immutable i perdurador, per tant la seva primera opcié esta en

prendre compromisos més rigids i a llarg termini respecte a I'habitatge.

PREGUNTA 6
Es formula una pregunta respecte a I'esfor¢ que les persones enquestades estarien disposades a
fer en quant a la destinacié d’'una part dels seus ingressos destinats a pagar una hipoteca, posant

com a condicionants que els preus fossin: fixes, estables i moderats.

Objectiu 11: Amb les dades obtingudes construim un grafic agrupant les respostes per grups

d’ingressos. Si de les respostes podem:

1. Conéixer si I'esforg disposat a fer es baix i per tant la resposta generalitzada sera la
més baixa donat que aixo ens permetria destinar la resta dels ingressos a altres

qliestions.

2. Coneixer si els enquestats amb menys ingressos preferirien adquirir una propietat
realitzant I’'esfor¢ més petit possible, per no tenir que sufragar una despesa

inassolible quedant sense diners per altres coses.
3. Coneixer si les persones amb els ingressos més elevats seran les que respondran

més heterogéniament, a conseqiiéncia d’una possible “reduccié de preocupacio” en

quan a l’esforg a realitzar, ja que disposen de més ingressos.
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En termes generals, I'opci6 que ha obtingut el percentatge més elevat ha estat “30% dels
ingressos b/m” amb un 36,90% sobre el total, en segon lloc I'opcié “25% dels ingressos b/m”, amb

un 30,00% sobre el total d’enquestats. En les tres opcions restants, cap arriba al 15% dels

enquestats.
Esfor¢ economic accedir propietat/Ingressos unitat familiar
50,00%
45,00%
40,00%
35,00%
30,00% ———— ®25% dels ingressos bruts
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15,00% 40% dels ingressos bruts
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Grafic 16. Esfor¢c economic per tal d’accedir a la propietat en relacié a les franges d’ingressos (elaboracié

propia)

En primer lloc, els percentatges obtinguts en quan a I'esfor¢ econdmic disposat a realitzar per
adquirir una propietat, respecte la franja dels ingressos de la unitat familiar estudiats, ordenats de
més a menys, han estat els segients: el “30% dels ingressos” amb un 36,90%, el “25% dels
ingressos” amb un 30%, el “35% dels ingressos” amb un 14,60% i el “40% dels ingressos” amb un
5,50%.

S’observa una certa heterogeneitat en les opcions escollides dins de cada franja d’ingressos, tot i
aixi, l'opci6 que predomina per sobre de les altres es la del “30% dels ingressos bruts”.
Identifiquem que els enquestats estarien disposats a realitzar un esforg econdmic superior al més

baix proposat, per tal de poder accedir a una propietat.

Pel que fa a les respostes segons el grau d’esfor¢ disposats a fer, veiem com el percentatge de
respostes més elevat per el “40% dels ingressos”, el donen les persones situades en la franja
d’ingressos “entre 1000-1500€” amb un 9,50%. Els que responen com a opcio preferent la del

“25% dels ingressos”, sén aquelles persones amb uns ingressos “entre 2000-3000€” amb un
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32,90%, molt igualats en quant a percentatge en aquesta opcié amb els de les franges d’ingressos
“Per sota de 1000€” i “Entre 1000 i 1500€”. Pel que fa a aquells que estarien disposats a fer un
esforg del “35% dels ingressos”, son els situats “entre 2000-3000€”, molt igualats amb els de les
franges “Entre 1000 i 1500€” i “més de 3000€".

Podem concloure que majoritariament les persones enquestades, independentment dels seus
ingressos mensuals, estarien disposades a fer un esforg situat entre el 25% i el 30% dels seus

ingressos i, dificilment estarien disposades a fer un esfor¢ més elevat.

Amb els resultats obtinguts, i pel que fa a les questions que ens plantejavem a I'objectiu podem dir
que, en primer lloc i generalitzant, 'opcié que ha obtingut més percentatge no ha estat la del “25%
dels ingressos”, sin6 la de “30% dels ingressos”. D’aquesta manera no es respon afirmativament a

la questié que ens plantejavem.

En segon lloc veiem que els enquestats que optarien per realitzar I'esforg menys significatiu es
troben dins d’'una franja amb ingressos elevats, tot i aixi, com ja hem dit anteriorment, també tenen
aquesta opcié amb uns percentatges significatius dues franges d’ingressos les quals si podriem
dir que estan entre els “baixos”, malgrat que les persones que estan “per sota de 1000€” han
obtingut el percentatge més elevat a I'hora de dir que estarien disposats a fer un esfor¢ del “30%
dels ingressos”, no donant per bona la questié que plantejavem en segon lloc, doncs és la franja
amb ingressos més reduits i, malgrat tot, estarien disposat a realitzar un gran esfor¢ economic per
adquirir una propietat. Amb aquest tipus de resultat podriem confirmar les teories que hem vist al
marc teoric previ, d’autors com Kemeny (1981, 2005), Trilla i Lopez (2009) i Watson i Webb
(2009), els quals argumenten la correlacié que existeix entre I'alta taxa d’habitatge en propietat i

un Estat del benestar feble.

En tercer lloc, per a I'iltima questié que ens plantejavem a l'objectiu, cal dir que tampoc es pot
formular en els termes que preveiem, doncs els enquestats que estarien disposats a realitzar

I'esfor¢g més elevat es troben en la franja dels que tenen ingressos “Entre 1000 i 1500€”.

PREGUNTA 7
Es planteja una pregunta sobre el sentiment de frustracié davant la impossibilitat de poder accedir

a la compra d’un habitatge.

Objectiu 12: Conéixer si els percentatges més elevats de resposta “Si” es trobaran en les

persones amb régims de propietat, ja que si actualment tenen una propietat, resulta evident
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que van optar per la compra i, per tant, si no haguessin pogut accedir-hi és possible que

haguessin sentit frustracio.

Construim un grafic que agrupa les respostes per régim de tinenga actual de I'habitatge.

Decepcié adquirir propietat/Régim tinenga
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Grafic 17. Decepcié per no poder adquirir una propietat en relacié al regim de tinenga (elaboracié propia)

En termes generals, el resultat amb el percentatge més alt és el de I'opcié “No” amb un 51,50%
sobre el total, tot i aixi 'opcioé “Si” ha estat enregistrada amb el 41,60% del total, només un 10%,

sobre el total, de diferéncia respecte al “No”.

D’altra banda, en tots els regims de tinenga I'opcié predominant és el “No” tot i que és en la de les
persones en régim de propietat on s’igualen més els percentatges entre el “Si” i el “No”,
especialment entre aquelles persones que ja tenen la propietat pagada on les dues respostes
gairebé tenen percentatges iguals. A diferéncia d’aquests, les persones que estan en régim de
“Lloguer” o en “Altres” responen de forma més elevada per I'opcid “No”, amb un 57,40% i un

62,50% respectivament.

Per tant, en aquest cas si que la teoria que presentavem en I'objectiu es pot donar per bona, ja
que és justament en els régims en propietat on hi trobem els percentatges més alts de I'opcié “Si”,
molt possiblement perqué en el seu moment van decidir lliurement optar per la compra ja que era
una opcid que els satisfeia i, en conseqléncia, si no hi haguessin tingut accés estarien decebuts o

experimentarien cert grau de frustracio.
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Objectiu 13: Conéixer si els percentatges més elevats de respostes afirmatives les
trobarem en les persones amb els nivells d’ingressos més baixos, reflectint d’aquesta

manera un “Estat del benestar feble”.

Seguint amb la pregunta 7, construim un grafic on agrupem les respostes per franges d’'ingressos.

Decepcioé adquirir propietat/Ingressos unitat familiar
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ingressos 1000€ i 1500€ i 2000€ i 3000€ 3000€

Grafic 17. Decepcié per no poder adquirir una propietat en relacioé a les franges d’ingressos (elaboracié propia)

En aquest grafic observem un altre tipus de resultats, tot i que I'opcid “No” és la que destaca en
general, podem diferenciar dues franges en les que l'opcid “Si” s’eleva per sobre de I'opcié “No”,
es tracta de les persones que estan en el grup de “No tinc ingressos” i les que tenen un ingressos
de “Més de 3000€”, amb un 57,90% i un 46,40% respectivament, sent el primer percentatge el
meés elevat significativament, sobre la resta. En la resta de casos, I'opcié “No” esta clarament per
sobre del “Si”, tot i que en les persones que perceben “Entre 2000-3000€” hi ha menys distancia

del “No” per sobre del “Si”, amb un 51,20% i un 43,90% respectivament.

Es estrany veure com les persones que se sentirien més decebudes per no poder adquirir una
propietat formen part dels grups oposats en quant a percepcié d’'ingressos. D’altra banda, les
persones que han respost majoritariament per I'opcié “No” formen part de les franges d’ingressos:
“Per sota de 1000€” amb un 52,90%, “Entre 1000-1500€” amb un 59,50% i “Entre 1500-2000€”
amb un 54,30%.

Amb les dades obtingudes podriem donar com a certa la teoria de I'objectiu només en part, ja que
el percentatge més elevat de I'opcié “Si” es troba en la franja d’'ingressos més baixa, més ben dit
“sense ingressos”, perd per altra banda, el segon percentatge més elevat de respostes afirmatives
el trobem en la franja d’ingressos més alta, contradient en certa part la teoria formulada en

I'objectiu.

55



Podriem especular, en certa mesura, que la rad per la qual el percentatges més elevats de I'opcio
“Si” es troben en aquestes dues franges d’ingressos, en primer lloc, i en quan a la franja
d’ingressos més baixa, per la teoria, exposada préviament en el marc tedric, sobre I'Estat del
benestar feble, en el que les persones en menys recursos, senten el desig d’adquirir una propietat
com a proteccid durant la bellesa. En segon lloc, en quan a la franja d’'ingressos més elevada,
podriem dir, que aquest col-lectiu és segurament qui t& més consolidada la “cultura de propietat”,
profunditzada durant les décades anteriors a la crisi econdmica, on la propietat adquiria valors

associats molt positius, sobretot respecte a guanys d’inversié.

En certa mesura, aquest resultat contradiria en part les teories que hem observat d’autors com
com Kemeny (1981, 2005), Trilla i Lépez (2009) i Watson i Webb (2009), els quals argumenten la
correlacio que existeix entre I'alta taxa d’habitatge en propietat i un Estat del benestar feble. Ja
que el segon percentatge meés elevat correspon a col-lectiu amb ingressos més elevats. Tot i aixi,
no podem oblidar que molts dels elements que coneixiem estables dins de la nostre societat, han
estat desestabilitzats per la gran crisi econdmica. Aixd podria haver creat una gran inseguretat en
tota la poblacid, la qual cosa explicaria el perqué els enquestats amb els ingressos més elevats es

sentirien decebuts pel fet no poder adquirir una propietat.

Objectiu 14: Conéixer si aquells que han respost com a opcid preferent la de “Comprar”
seran els que es sentiran més decebuts o frustrats pel que fa a la impossibilitat de fer

realitat aquesta compra.

Encara en la pregunta setena, construim un grafic en relacié a la pregunta niumero 5, que ens

agrupi les respostes segons els enquestats que hagin respost I'opcio “Comprar” o “Llogar”.

Decepcié adquirir propietat/Comprar-llogar (mateix cost)
100,00%
80,00%
60,00% B Si (decepcio)
40,00% = No (decepcio)
NS/NC (decepcid)
20,00%
0,00%
Comprar Llogar NS/NS

Grafic 18. Decepcié per no poder adquirir una propietat en relacié a la pregunta 5 (elaboracié propia)
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Observant el grafic, que relaciona la pregunta numero 7 amb la pregunta numero 5, podem
identificar com els enquestats que preferirien comprar, si el cost fos el mateix per els dos regims,
obtenen el percentatge més elevat de l'opcido “Si”, en quan a una possible decepcid sino
poguessin adquirir una propietat. Malgrat tot, el percentatge més elevat de I'opcié “Si” amb un
49,10% no queda molt lluny del percentatge atorgat a I'opcié “No”, doncs queda amb un 42,90%,
gairebé igualant-lo.

D’altra banda, és interessant veure, com els enquestats que preferirien llogar, si el cost fos el
mateix per els dos regims, obtenen clarament un alt percentatge de I'opcié “No”, en quan a una
possible decepcid si no poguessin obtenir una propietat. En aquest cas la diferéncia entre els
percentatge de 'opcio “Si” i 'opcio “No” és molt més significativa, deixant prou clar que no existeix

una inseguretat en quan a la resposta de la pregunta.

Aixi doncs, podriem dir en quan a la teoria de I'objectiu plantejat, que resulta ser certa amb
reserves, ja que tot i que el percentatge de I'opcié “Si” en aquelles persones que van respondre
“Comprar” en la pregunta 5 és el més elevat, no hi ha una diferéncia molt significativa respecte a

I'opcio “No”.

PREGUNTA 8
Es formula una pregunta sobre la confianga cap a les entitats bancaries, de tal mera que si
aquesta confianga o desconfianga te un paper rellevant pel que fa a la decisi6 de comprar un

habitatge.

Objectiu 15: Conéixer si aquelles persones que han escollit 'opcié “Comprar” en la
pregunta 5, responen en menor percentatge a I'opcié “Si”, en referéncia a la confianga o

desconfianga cap els bancs.

Construim un grafic on agrupem les respostes segons els enquestats que han respost I'opcié

“Comprar” o “Llogar” en la pregunta numero 5.

En termes generals I'opcié que ha obtingut els percentatges més elevat ha estat I'opcié “Si” amb
un 72,70% sobre el total, en segon lloc I'opcidé del “No” amb un 18,70% del total. Queda clar que
pels enquestats la confiangca o desconfianga que senten cap els bancs afecta significativament a

la seva eleccioé de comprar.
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Grafic 19. Confianga/desconfianga envers els bancs en relacié a la pregunta 5 (elaboracié propia)

Observant el grafic, el qual relaciona la pregunta niumero 5 i la pregunta niumero 8, podem veure
com els enquestat que han escollit 'opcié “Comprar” en la pregunta niumero 5, han donat un
percentatge més elevat de respostes afirmatives en la pregunta numero 8, és a dir, que en
I'alternativa de compra si hi juga un paper important la seva confianga o desconfianga cap els
bancs. Tot i aixi en aquest mateix grup observem com la resposta negativa es superior en
percentatge a la resposta “No” dels altres dos grups. D’altra banda, els enquestats que han escollit
I'opcid “Lloguer” en la pregunta numero 5, han escollit en un percentatge més elevat I'opcié “Si” en
la pregunta numero 8.

Amb els resultats obtinguts podem rebutjar la teoria exposada en 'objectiu, ja que els enquestats
que preferirien la compra, a la vegada opinen que juga un paper molt important en la seva decisio
la confianga o desconfianga que puguin tenir cap als bancs, per tant es tracta d’'una decisié
condicionada. Podriem pensar que aix0 a la llarga podria portar complicacions, ja que el procés de
compra d’'un habitatge es veuria condicionat per la desconfianca cap a I'entitat financera, la qual

ens el finanga.

D’altra banda les respostes dels enquestats que prefereixen el lloguer, també es posa com a
condicié per una compra, la confianga que es pugui tenir o no cap a les entitats bancaries, en
aquests cas cal relativitzar les respostes, doncs si I'opcio principal d’aquest grup es el lloguer, la
valoracioé de les seves respostes cap a una compra potencial queden minimitzades per la seva
opcio principal, tot i que caldria saber, i aleshores si que seria molt rellevant, si en la seva decisié
de llogar hi té a veure o no una desconfianga cap a les entitats bancaries i han escollit aquella

opcié per la poca o nul-la intervencié dels bancs en una operacio de lloguer.
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PREGUNTA 9
Formulem una pregunta on es vol vincular la decisié de llogar o comprar a la inestabilitat i

inseguretat actual en diversos ambits.

Objectiu 16: Conéixer si els percentatges més elevats de I'opcié “Si” es trobaran en els
enquestats més joves, els quals probablement sén estudiants, amb uns ingressos
inexistents o relativament reduits, i que per tant podrien replantejar-se altres tipus de

régims.

Construim tres grafics, en els que agrupem les respostes per franges d’edat, per situacio laboral i

per ingressos.

En termes generals I'opcié que ha obtingut els percentatges més elevat ha estat I'opcié “Si” amb
un 73,80% sobre el total, en segon lloc I'opcié del “No” amb un 19,30% del total. Queda clar que
pels enquestats la inestabilitat i inseguretat actuals afecten significativament a la seva eleccié de

comprar o llogar.

Inestabilitat eleccioé llogar-comprar/Edat
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Grafic 20. Inestabilitat actual com a conseqiiéncia de I’eleccié del régim de tinenga en relacié a les franges
d’edat (elaboracié propia)
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Grafic 21. Inestabilitat actual com a conseqiiéncia de I’eleccié del réegim de tinenga en relacié a la situacio

laboral (elaboracié propia)
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Grafic 22. Inestabilitat actual com a conseqiiéncia de I’eleccié del régim de tinenga en relacié a les franges

d’ingressos (elaboracié propia)

S’observa en el primer grafic com els percentatges més elevats de I'opcié “Si” es troben en les

franges d’edat més joves, “18-25" i “26-35", amb un 80,00% i un 73,90% respectivament.

En el segon grafic també s’aprecia clarament, com el percentatge més elevat de I'opcid “Si” ens la

donen els que es defineixen com a “Estudiant” amb un 84,40%.

Pel que fa al tercer grafic, la franja d’'ingressos que ha obtingut el percentatge més alt de I'opcio

“Si” ha estat “No tinc ingressos” amb un 89,50%.
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D’altra banda pero0, resulta estrany que el percentatge més baix de respostes de I'opcio “Si” en el
tercer grafic la trobem en la franja dels que tenen els ingressos més baixos “Per sota de 1000€”,
doncs tot i que té un valor alt ho és menys que en les altres franges d’ingressos. Possiblement
aquest grup esta format per persones amb contractes laborals precaris, a temps parcial o
compaginat estudis i feina, formades per un public de gent jove amb una situacié laboral inestable,
el que ens fa més incomprensible que la resposta del “Si” sigui la més baixa en percentatge de les

diverses franges d’ingressos.

De les dades estudiades podem dir que es compleix el plantejament fet a I'objectiu, doncs molts
dels requisits veiem que es compleixen, exceptuant els de la franja d’'ingressos esmentada en el
paragraf anterior. Per tant, efectivament podem dir que el perfil de persones en les que la
inseguretat i inestabilitat juga un paper rellevant en quant a I'eleccié de llogar o comprar un
habitatge, és el d’'una persona de 25 anys o menys, estudiant i sense ingressos. Es justament
aquest tipus de poblacio qui s’ha d’enfrontar amb els inicis d’'una etapa laboral, actualment molt
inestable, i amb l'adquisicié o lloguer d’'una residéncia, la qual també és torna complicada, no
nomeés pels alts preus de I'habitatge, tant en lloguer com en propietat, siné també per I'escas parc

d’habitatges en lloguer, problemes els quals se li suma la inestabilitat laboral.

En relacié als resultats obtinguts, pel que fa al baix percentatge de I'opcié “Si” en les franges
d’ingressos “Per sota de 1000€” i “Entre 1000-1500€", cal entrar més a fons en I'analisi de les
dades per tal de poder veure si I'objectiu plantejat té veracitat. A continuacié es mostra un grafic
que relaciona les respostes obtingudes de la pregunta 8 amb les diverses franges d’ingressos, i

concretament del col-lectiu d’estudiants.

Inestabilitat eleccié llogar-comprar/Ingressos unitat familiar/
Situacio laboral(Estudiants)
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Grafic 23. Inestabilitat actual com a conseqiiéncia de I’eleccié del régim de tinenga en relacié a les franges
d’ingressos i dins del col-lectiu d’estudiants (elaboracié propia)
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Per a fer-ho, com hem comentat, construim un grafic on s’agrupen les respostes per franges
d’ingressos només de les persones que es defineixen com a estudiants. Aixi doncs, amb els
resultats a la ma, podem dir que la conclusié de que el col-lectiu d’estudiants que forma part
d’aquestes dues franges d’ingressos esmentades anteriorment, podria haver escollit com a
resposta I'opcid “No” era erronia, ja que gairebé tot el col-lectiu d’estudiants ha donat la seva
resposta a l'opcid “Si”, en les dues franges d’ingressos esmentades al paragraf anterior. Aixi
doncs, el que fa disminuir el percentatge de I'opcié “Si” dins d’aquestes franges d’ingressos, €s
resultat de la resposta donada a lI'opcié “No” per els altres 2 col-lectius dins de la classificacié

“Situacio laboral” (veure taula numero 40 en annex 2).

PREGUNTA 10
Es formula una pregunta per relacionar si I'opcié de llogar un habitatge seria I'escollida si hi

hagués estabilitat i accessibilitat en els preus dels lloguers.

Objectiu 17: Coneixer si seran els més joves els qui donaran un percentatge de respostes
afirmatives més elevat, donat que és un col-lectiu que comenga o comengara amb la seva
primera residéncia independent, possiblement sense una feina fixa, ni uns ingressos prou

elevats per a poder adquirir una propietat.

Construim un grafic agrupant les respostes per franges d’edat.

En termes generals I'opcié que ha obtingut els percentatges més elevats ha estat 'opcio “No” amb
un 51,00% sobre el total, en segon lloc 'opcié “Si” amb un 35,80% del total. La diferéncia de 15
punts entre una i altra opcio és significativa, doncs ens orienta cap a la percepcié de que hi ha una
majoria de persones que malgrat els facilitessin les coses amb lloguers més baixos i estables

seguirien instal-lats en I'opcié de compra com la més desitjada.

Lloguer (estable) per tota la vida/Edat
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Grafic 24. Lloguer estable i assequible per a tota la vida en relacié a les franges d’edat (elaboracié propia)
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Pel que fa a la relacio de les respostes amb les franges d’edat, veiem que I'opcié del “No” ha estat
la que més percentatge ha obtingut en cada una de les diverses franges, tot i aixi podem observar
alguns trets significatius. D’una banda, les franges d’edat “18-25" i “2 46” s6n les que han obtingut
els percentatges més elevats de I'opcié “No”, amb un 55,20% i un 56,70% respectivament. Les
dues franges d’edat restants, han obtinguts uns percentatges més reduits de I'opcié “No” i a més a
meés, aquestes dues franges d’edat, també son les que han obtingut els percentatges més elevats
de l'opciéo “Si” amb un 40,90% l'edat “26-35" i un 36,50% l'edat “36-45", igualant més els

percentatges dins d’aquestes dues franges.

Es rellevant observar, com justament la franja d’edat del més joves de “18-25” ha estat la que ha
obtingut gairebé el percentatge més elevat de l'opcié “No”, amb un 55,20%. Rebutjant per
complert la teoria de l'objectiu inicial. D’altra banda, la franja d’edat que ha obtingut justament el
percentatge més reduit en 'opcié “No” i a la vegada el percentatge més elevat de I'opcié “Si” ha
estat la de “26-35", amb un 43,20% i un 40,90% respectivament. Podriem pensar que son les
persones en aquesta franja d’edat, unes de les que probablement han patit més els efectes de la
crisi en quan a inestabilitat laboral i per tant, els qui han hagut de replantejar-se I'eleccio del régim

de tinencga.

Objectiu 18: Conéixer si seran els que es troben en regim de lloguer els qui donaran un
percentatge de respostes afirmatives més elevat, al ser aquest col-lectiu el que
probablement podria haver escollit aquest régim per pensar que és prou estable per tal de

fer-ne una opcio definitiva.

Construim un grafic agrupant les respostes per el diversos régims de tinenga.

Lloguer (estable) per tota la vida/Régim tinenga
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Grafic 25. Lloguer estable i assequible per a tota la vida en relacié al regim de tinenga (elaboracié propia)

63



En el grafic on agrupem les respostes per grups de tinenca actual de I'habitatge veiem com també
és I'opcid del “No” la que té els percentatges més alts, a excepcio del régim “Altres” en el que les
respostes afirmatives han superat clarament les negatives. Es aquest Gltim régim anomenat el que
ha obtingut el percentatge més elevat de I'opcié “Si” amb un 62,50%.

Sorprén en certa mesura, que dins del regim “Lloguer” I'opcié més triada ha estat la del “No”, tot i
que és dins d’aquest régim on s’observa menys diferéncia entre les dues opcions, amb un 44,20%

en l'opcio “No” i un 37,20% en 'opcio “Si”.

En quan a la teoria de I'objectiu tractat podriem dir que en part podria resultar certa. Tot i que el
régim de “Lloguer” no ha estat el que ha obtingut el percentatge més elevat de I'opcié “Si”, ja que
ha estat el régim “Altres”, amb diferéncia. El regim de “Lloguer’ ha obtingut un percentatge de
I'opcié “Si” molt igualat amb el de I'opcid “No”, aixi doncs, podriem pensar que dins d’aquest
col-lectiu si troba un gran percentatge que pensa que és prou estable per tal de fer-ne una opcio
definitiva i podria ser aquesta una de les raons per la qual aquest col-lectiu es troba dins d’aquest

régim.

Objectiu 19: Conéixer si els enquestats que han respost en la pregunta numero 5 que
preferirien llogar, si el cost fos el mateix per els dos régims principals, obtindran un alt
percentatge en I'opcidé “Si”, i optarien per el réegim de lloguer per tota la vida, si aquest fos

estable.

Lloguer (estable) per tota la vida/Comprar-llogar (mateix cost)
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Grafic 26. Lloguer estable i assequible per a tota la vida en relacié a la pregunta 5 (elaboracié propia)

Observant el grafic que relaciona la pregunta numero 10 amb la pregunta niumero 5, podem veure

com els enquestats que tendirien per el régim de lloguer, obtenen un alt percentatge en l'opcio
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“Si”, en quan a que optarien per el réegim de lloguer per tota la vida, si fos estable, amb un 49,40%.
Tot i aixi, no és el percentatge més elevat d’aquesta opcié. Els que han respost “NS/NC” en la
pregunta numero 5, son els que han obtingut el percentatge més elevat de I'opcié “Si” dins la

pregunta numero 10, amb un 54,00%.

D’altra banda, com a fet a ressaltar el percentatge de I'opcié “No” dins del que havien dit que
preferirien llogar, no és gaire llunya de 'opcidé “Si”, amb un 37,10%. Aix0 fa que ens replantegem
la teoria de I'objectiu i no el donem com a valid, ja que els resultats no queden prou contrastats

com per donar-ne una resposta clara.

Objectiu 20: Conéixer si la part dels enquestat que es troben en régim de lloguer, hi estan

per una situacio forcada per la inestabilitat actual o per una opcio desitjada.

Lloguer (estable) per tota la vida/Significat de lloguer/Régim
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Grafic 27. Lloguer estable i assequible per a tota la vida en relacié a la pregunta 4 i al regim de tinenga
(elaboracié propia)
En el grafic hem relacionat les respostes per la consideraciéo que es dona al lloguer segons la
pregunta numero quatre, agafant només les respostes de les persones que es troben en régim de
lloguer. D’aquesta manera podem tenir més precisioé de quina ha estat la resposta dels enquestats
que formen part del regim de lloguer i que han anotat en la pregunta numero 4 que per ells el

lloguer significava “Finalitat(eleccié desitjada de per vida)”.

S’observa com aquests han respost en un 66,70% I'opcié “Si” i en un 7,40% l'opcié “No”. Es una

resposta esperada, doncs si aquests enquestats han respost a la pregunta numero 4 que per ells
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el lloguer era un régim finalista, desitjat i per a la tota la vida, és encara més esperat que ens
diguin que efectivament el fet que els preus dels lloguers fossin estables i accessibles farien que

la seva opcio fos el lloguer.

Objectiu 21: Coneixer si les primeres franges d’ingressos son les que obtindran un
percentatge més alt de respostes afirmatives, si fos aixi probablement podria ser-ho perqueée
en formen part col-lectius els quals comengaran o estan comencant amb la seva primera
etapa de residéncia independent, possiblement sense una feina fixa, ni uns ingressos prou

elevats per a poder adquirir una propietat.
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Grafic 28. Lloguer estable i assequible per a tota la vida en relacié a les franges d’ingressos (elaboracié propia)

Tal i com hem vist en el grafic en el que s’estudien les respostes agrupades per franges d’edat, on
hem suposat que serien els més joves qui tindrien uns percentatges més alts en 'opcid “Si”, en
aquest cas també podriem suposar que seran les franges d’ingressos més baixos les que
obtindran uns percentatges més elevats de respostes afirmatives, ja que I'opcié de lloguer permet

una flexibilitat per poder canviar de residéncia segon el nivell d’'ingressos.

S’observa altra cop com l'opcioé “No” és I'opcid preferent en cada una de les franges d’ingressos
estudiades. Un fet que podria resultar sorprenent és que els percentatges més alts obtinguts en
I'opcioé “No” han estat en franges d’ingressos oposades, per un costat: “No tinc ingressos” amb un
52,60% i “Per sota de 1000” amb un 52,90% i per I'altre costat: “Més de 3000€” amb un 58,30%.
Tot i que no resulta tant sorprenen que la franja d’'ingressos més elevada obtingui el percentatge
meés alt en I'opcidé “No” ja que aquest col-lectiu sol optar principalment pel regim de propietat

(veure Grafic 13).
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Al igual que en el grafic estudiat per les diverses franges d’edat (veure Grafic 24), en el qual s’ha
rebutjat completament la teoria de I'objectiu del principi, en aquest grafic veiem que ens succeeix
exactament el mateix, ja que son justament les dues primeres franges d’ingressos, les més

reduides, les quals tenen un dels percentatges més elevats en I'opcidé “No.

PREGUNTA 11
Formulem una pregunta per saber si el fet de tenir fills influeix en la decisi6 de comprar un

habitatge.

Objectiu 22: Conéixer si donat que sociologicament es té la percepcié de que les families
amb fills tenen més estabilitat i també es considera la propietat com un concepte més
estable i segur que el lloguer, hi haura una relacié entre els qui consideren que tenir fills

influeix en la decisio de comprar, pel fet d’aquesta “estabilitat del conjunt”.

En termes generals I'opcié que ha obtingut els percentatges més elevats ha estat I'opcié “Si” amb
un 71,60% sobre el total, en segon lloc I'opcié del “No” amb un 19,80% del total. Queda palés
doncs, que per els enquestats tenir fills és un fet de molta rellevancia alhora de plantejar-se el

régim de tinencga.
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Grafic 29. Tenir fills com a influéncia alhora de comprar en relacié al génere (elaboracié propia)

Com ja s’ha comentat anteriorment, 'opcié del “Si” és significativament elevada per sobre de
'opcié “No”, dins d’aquest grafic podem apreciar-ho perfectament. D’altra banda, en quan als

genere dels enquestats, no s’observa un rellevancia important. Si és veritat que en el génere
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“‘Dona” el percentatge del “Si” és més elevat, perd sense ser significatiu, amb un 75,40%, i el

genere “Home” amb un 67,40%.
Objectiu 23: Conéeixer si la resposta negativa sera més elevada en la franja d’edat més jove,
donat que en la majoria possiblement no tinguin fills encara i, per tant, no es vegin influits

per aquesta situacio.

Es relaciona la resposta amb grups d’edat.
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Grafic 30. Tenir fills com a influéncia alhora de comprar en relacié a les franges d’edat (elaboracié propia)

En I'estudi per edats, podem observar que 'opcio “Si” obté el percentatge més elevat en cada una
de les franges, sent el percentatge més elevat del “No” I'obtingut en la franja d’edat de les
persones amb 46 anys o més. A diferéncia de la teoria de I'objectiu plantejat, i que per tant no
resulta ser valid, veiem com la resposta afirmativa és excepcionalment alta en la franja d’edat dels
meés joves, amb un 81,40%, per tant son els que consideren que tenir fills €s un condicionant molt

important a I'hora d’optar per comprar un habitatge.

Objectiu 24: Conéixer si les persones que no estan en régim de propietat donen un nombre
elevat de respostes afirmatives, de tal manera que si hi donen importancia al fet de tenir
fills alhora de plantejar-se I'opcié de compra, segurament aquest mateix fet els podria fer

pensar en un canvi de régim si els fos possible economicament.

Construim un grafic on agrupem les respostes per regim de tinenga en I'actualitat.
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Grafic 31. Tenir fills com a influéncia alhora de comprar en relacié al regim de tinenga (elaboracié propia)

Observant les dades obtingudes veiem com les respostes del enquestats que actualment viuen en
régim de “Lloguer”, son afirmatives, i molt per sobre de I'opcié “No”. Aquest fet pot portar-nos a
pensar que aquests enquestats podrien replantejar-se el seu régim actual, cap a un regim de
propietat, en funcié de si tenen o no tenen fills. Per tant considerem valid la teoria de I'objectiu

plantejat.

PREGUNTA 12

Es pregunta si els enquestats acceptarien modificar a la baixa alguns conceptes per tal de poder
accedir a la propietat d’un habitatge.

Objectiu 25: Coneixer si sera I'opcio “Cap” la que tingui un percentatge més baix, reflectint
d’aquesta manera, que molts dels enquestats estarien disposats a la modificacié d’un o

més parametres per tal d’adquirir un habitatge.

Conceptes a reduir per adquiri un habitatge
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Grafic 32. Conceptes a reduir per tal d’adquirir una propietat (elaboracié propia)
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Podem apreciar que els conceptes, amb un percentatge més elevat de resposta afirmativa en
quan a la seva modificacié son: “Acabats d’alta/mitjan qualitat” i “Dimensions de I'habitatge” amb
un 23,60% i un 23,20% respectivament. D’altra banda, els enquestats que no estarien disposats a
reduir cap dels conceptes anomenats a la taula han reunit el tercer percentatge més elevat amb
un 19,80%.

Tot i aixi, si agrupem els percentatges dels conceptes els quals els enquestats estarien disposats
a reduir, sumen un 79,80%, que queda significativament per sobre del percentatge de l'opcio
“Cap”. D’aquesta manera podriem dir que, en general, els enquestats son capagos de reduir

diversos conceptes basics d’una residéncia per tal de poder adquirir-la en propietat.

Objectiu 26: Conéixer si hi haura una gran quantitat dels enquestats que han respost a la
pregunta numero 5 que preferiria comprar, i que també estarien disposats a reduir

conceptes per tal d’accedir a la propietat.

Objectiu 27: Coneixer si els enquestats que han escollit la opcio lloguer, en la pregunta 5,
estaran disposats a reduir els conceptes principals d’una residéncia per tal d’adquirir un
habitatge, encara que aixo no tingués massa sentit, ja que si aquests enquestats han
escollit I'opcié lloguer, en la pregunta 5, 'opcié més Iogica, en la pregunta 12, per a ells

seria 'opcié “Cap”.
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Grafic 33. Conceptes a reduir per tal d’adquirir una propietat en relacié a la pregunta 5 (elaboracié propia)

En primer lloc, en quan als enquestats que han respost a la pregunta numero 5 que comprarien,

obtenen en la pregunta numero 12, els percentatges més elevats dins de cada caracteristica en
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quan a la seva reduccio, i el percentatge menys elevat en I'opcié “Cap”. En quan a la possible
explicacié, per la qual aquest grup d’enquestats han obtingut un percentatge tant reduit per I'opcio
“Cap”, podria ser que aquests enquestats mostren un gran desig per accedir a la propietat de tal
manera que per tal d’accedir-hi estarien disposats a reduir diverses caracteristiques de I'habitatge,
i coherentment responen en un baix percentatge I'opcio “Cap”, ja que si no estiguessin disposats a
reduir les caracteristiques, probablement, per els alts preus i la inestabilitat actual, no hi podrien

accedir.

D’altra banda, en quan als enquestats que han respost a la pregunta numero 5 que llogarien,
obtenen en la pregunta numero 12, els percentatges més baixos dins de casa caracteristica en
quan a la seva reduccié. Es a dir, que aquests enquestats sén els que estarien menys disposats a
reduir les caracteristiques d’un habitatge per tal d’adquirir una propietat. A més a més, s’observa
com en l'opcid “Cap” aquest enquestats obtenen el percentatge més elevat. Es podria considerar
d’alguna manera, que els enquestats son “coherents” en quan a la relacié de la pregunta niumero
5 i numero 12, ja que si la seva primera opcié fos el lloguer, no tindria massa sentit que
estiguessin disposats a reduir moltes caracteristiques d’'una habitatge per tal d’accedir a la

propietat.

PREGUNTA 13

Es formula una pregunta sobre si el regim de propietat esta idealitzat.

Objectiu 28: Conéixer si s’obtindran els percentatges més baixos de I'opcioé “Si” en les
persones dels régims de propietat, dons dificilment tindran aquesta percepcié donat que
segurament pensaran que per a ells no es una idealitzacié siné una opcié escollida per ser

clarament millor que el lloguer.

En termes generals I'opcié que ha obtingut els percentatges més elevats ha estat I'opcié “Si” amb
un 62,00% sobre el total, en segon lloc I'opcié del “No” amb un 17,10% del total. Queda amb una
alta rellevancia, que els enquestats pensen que si que la propietat s’idealitza en contrast amb el
lloguer. Com a fet a destacar, s’observa com el percentatge sobre el total de I'opcid “Ns/Nc” és

superior a I'opcio “No”, amb d’un 20,90%.
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Grafic 34. Propietat idealitzada en contrast al lloguer, en relacié al réegim de tinenga (elaboracié propia)

En el grafic veiem com tots els grups de tinenga consideren que la propietat esta idealitzada, fins i
tot aquells que estan en un régim de propietat, sent les respostes inequivoques, doncs hi ha una

gran diferéncia percentual entre I'opcid “Si” i I'opcié “No”.

Per tant, considerem que tot i que els percentatges del “Si” en els grups de tinenga en propietat
sOon més baixos que en la resta, la diferéncia amb el “No” es tan gran que es fa dificil donar la
teoria de l'objectiu per bona, doncs fins i tot aquests propietaris diuen que la propietat esta
idealitzada, per tant podriem extreure la conclusioé que ells van optar per aquesta opcié no nomeés

per considerar-la millor, si no amb una série d’influéncies que es consideren fruit de la idealitzacio.

PREGUNTA 14
Es formula un pregunta sobre si el mercat de lloguer ofereix prou garanties com per a fer-ne una

opcio definitiva.

Objectiu 29: Conéixer si sera dins del regim “Lloguer” on trobarem els percentatges més
alts de I'opcié “Si”, i contrariament els més reduits de I'opcio “No”, per ser justament

aquesta poblacié qui pot tenir aquest pensament, ja que es troben en régim de Illoguer.

En termes generals I'opcid que ha obtingut els percentatges més elevat ha estat I'opcié “No” amb
un 59,80% sobre el total, en segon lloc l'opcid “Si” amb un 24,00% sobre el total. Queda
remarcable doncs, quina és I'opinié general del enquestat, els quals pensen que el lloguer avui en

dia encara no ofereix prou garanties per esdevenir una opcio definitiva com a tinencga.
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Grafic 35. Lloguer amb prou garanties per a tota la vida en relacié al regim de tinencga (elaboracié propia)

Observem com en els diversos régims de tinenga, es repeteix gairebé el mateix escalonat en cada
una de les diverses franges. Perd que I'opcid “Si” va augmentant en percentatge quan s’acosta al

regim de “Lloguer”, sent aquest el que obté el major percentatge de I'opcié “Si” amb un 27,10%.

Qué el régim “Lloguer” obtingui el més alt percentatge de I'opcié “Si” no resulta estrany, ja que
justament les persones que es troben en aquest tipus de régim, també ho fan perqué hi deuen
veure certes avantatges. Tot i aixi, si resulta curiés que dins d’aquest mateix regim, I'opcio del
“No” resulta ser prou elevada, no sent linferior del grafic en aquesta opcié, amb un 57,40%.
Podriem pensar, que aixd pot ser degut a que els enquestats, que actualment formen part del
réegim de “Lloguer”, consideren per la seva experiéncia que aquest no els hi ofereix suficients

garanties o no les garanties que voldrien.

PREGUNTA 15
Es formula una pregunta respecte a I'opcié de la propietat per tal de poder transmetre patrimoni

als descendents.

Objectiu 30: Conéixer si el percentatge més elevat de I'opcié “Si” es trobara en la franja
d’edat dels més grans, per ser probablement una generaci6 que ha d’ajudar a les
generacions posteriors, les quals poden ser les més afectades per les complicacions de la

inestabilitat actual.
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En termes generals I'opcié que ha obtingut els percentatges més elevats ha estat I'opcié “Si” amb
un 70,80% sobre el total, en segon lloc 'opcio “No” amb un 19,30% sobre el total. S’observa una
diferéncia molt marcada d’'una resposta per sobre I'altra, una diferéncia prou clara per poder dir
que els enquestats pensen en la propietat com un element de transmissid per les futures

generacions, i per tant com un element important en I'ambit familiar.
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Grafic 36. Propietat com element patrimonial en relacié a les franges d’edat (elaboracié propia)

Si estudiem la pregunta amb relacié a les diverses franges d’edat, podem veure com |'escalonat
és molt similar en cada una, pero que en la primer franja i la ultima, “18-25” | “246” respectivament,
és on s’aprecia una diferéncia més pronunciada entres les possibles respostes. Sent el
percentatges més alts de 'opcio “Si”: un 80,60% en la franja d’edat “246” i un 71,70% en la franja
d’edat “18-25".

Una de les raons que podrien explicar el per que el percentatge més elevat de I'opcid “Si” es troba
en la franja d’edat més alta, podria explicar-se en que els enquestats d’aquesta franja és molt
probable que ja tinguin fills i d’'una edat jove-adulta. Aquests ultims formarien part de la poblacié
que actualment té més dificultats per afrontar el futur en quan a treball i habitatge. Aquesta podria
ser una de les raons, per la qual els seus pares, enquestats de la franja d’edat “246” podrien
pensar en la propietat com un element important a ’hora de transmetre estabilitat i seguretat a la

familia, també a les futures generacions.
Objectiu 31: Conéixer si els percentatges més elevats de I'opcié “Si” es trobaran en els

régims de tinenga en propietat, reafirmant un dels avantatges clars del régim en propietat,

en aquest cas com un element patrimonial per a les futures generacions.
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Grafic 37. Propietat com element patrimonial en relacié al regim de tinenga (elaboracié propia)

Per una banda si que es pot observar com els percentatges més elevats de I'opcio “Si” es troben
en els regims de propietat. Perd malgrat que el régim de lloguer té el percentatge més reduit en
aquesta opcid, no podem deixar de banda que es tracta d’'un percentatge molt elevat, gairebé
igualant els regims en propietat. D’aquesta manera és rebutjaria la teoria de I'objectiu inicial en
certa proporcio, ja que no era d’esperar que els enquestat que es troben dins del régim de lloguer
optessin en tant alt percentatge per I'opcié del “Si”, ja que aixo fa denotar que segurament aquests
no es troben dins d’aquest régim per un desig voluntari, sind més aviat per una situacié forgada

del moment actual, ja que el régim de lloguer, no ofereix aquest tipus d’avantatges.

Objectiu 32: Coneéixer si els enquestats que han respost en la pregunta numero 7 que es
sentirien decebuts si no poguessin adquirir una propietat, tindran en compte amb un alt
percentatge I'opcié de la propietat com un element de transmissié patrimonial per a les

futures generacions.

Propietat element patrimonial/Decepcié no adquirir propietat
100,00%
80,00%
60.00% B Si (compra-patrimoni)
40,00% ®No (compra-patrimoni)
20,00% NS/NC (compra-patrimoni)
0,00%
Si (decepcio) No (decepcié) NS/NC (decepcid)

Grafic 38. Propietat com element patrimonial en relacié a la pregunta 7 (elaboracié propia)
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Observant el grafic que relaciona la pregunta numero 15 amb la pregunta numero 7, podem
apreciar com els enquestats que havien respost en la pregunta niumero 7 que es sentirien frustrats
si no poguessin adquirir una propietat, han obtingut un alt percentatge en que optarien per la
propietat per tal de transmetre un element patrimonial a les futures generacions, amb el
percentatge més elevat entre les diverses opcions, amb un 80,80%. Aquestes mateix enquestats

han obtingut el percentatge més reduit de I'opcié “No”, amb un 7,90%.

Tot i aixi, s’observa com els percentatges de I'opcidé “Si” dins dels que han respost que no es
sentirien frustrats si no poguessin adquirir una propietat, és relativament significatiu, amb un

62,60%. Toti que és el percentatge més reduit de tots, no deixa de ser elevat.

En quan a la teoria de I'objectiu formulat, podem donar-la com a valida, ja que els resultats
obtinguts concorden amb alld exposat a la teoria de l'objectiu d’'una manera clara amb uns

percentatges que denoten unes opcions gens ambigtes.

PREGUNTA 16
Es formula una pregunta que té com a objectiu analitzar si pels enquestats és un fet rellevant a
’hora de decidir la compra d’'un habitatge amb finangament, el fet que es pogués optar per la

dacié en pagament en cas de no poder pagar la hipoteca.

Objectiu 33: Conéixer si els percentatges de les dues franges d’edat intermeéedies obtindran
els percentatges més alts de I'opcié “Si”, per tractar-se probablement de dos col-lectius
que han de dur a terme el pagament de la hipoteca, i que degut a la inestabilitat actual,

possiblement tenen més dificultats que fa uns anys enrere.

En termes generals I'opcié que ha obtingut els percentatges més elevats ha estat I'opcié “Si” amb
un 71,60% sobre el total, en segon lloc I'opcio “No” amb un 13,20% sobre el total. S’observa una
diferéncia prou clara entre les dues opcions principals, quedant significativament remarcada quina
és l'opini6 general dels enquestats, els quals pensen que si estés legalitzada la dacio en
pagament, seria un fet rellevant per a decidir-se per la compra d’'un habitatge. Com un fet a
destacar, s’observa com el percentatge sobre el total de I'opcio “Ns/Nc” és superior a I'opcid “No”,
sent d’'un 15,20%. Aquest tipus de resultat, entre aquestes dues opcions, podria explicar-se en
quant al desconeixement que poden tenir una part dels enquestats de qué significa aquesta opcio,

malgrat es dona una petita explicacié en la pregunta de I'enquesta.
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Grafic 39. La dacié en pagament en relacié a les franges d’edat (elaboracié propia)

Si ens centrem amb I'estudi en relacié a les diverses franges d’edat, podem observar un patré que
es repeteix en cada una d’aquestes. Sent I'opcié més elevada i significativa per damunt de les

altres, I'opci6 del “Si”.

S’observa com a punt a destacar, que en la franja d’edat dels més joves “18-25” el percentatge de
'opcié “Ns/Nc” és significativament més elevada que l'opcié “No”, amb un 21,40% i un 8,3%
respectivament. Podriem pensar que aixd pot esdevenir a falta d’informacié en quan matéria
d’habitatge, per part de la poblaci6 més jove. Aquesta falta d’informacié podria haver dut a

I'enquestat a respondre en un alt percentatge I'opcid “Ns/Nc”.

En quan a la teoria de I'objectiu formulat, podriem donar-la com a valida amb reserves, ja que les
dues franges intermédies sén les que han obtingut els percentatges més elevats de I'opcié “Si”
amb un 71,60% dins la franja “26-35" i amb un 77,80% dins franja “36-45". Malgrat aix0, no
s’observa gairebé diferéncia entre les altres franges d’edat en el percentatges de I'opcié “Si”, ja

que es gairebé homogeni en totes les diverses franges d’edat.

Objectiu 34: Conéixer si el percentatge de I'opcid “Si” sera més elevat en els enquestats en
una situacio residencial “He viscut en habitatge propi/lloguer, pero he retornat a casa els
pares”, ja que dins d’aquests enquestats s’hi podria trobar gent, la qual si fos legalitzada la
dacié en pagament també hauria d’haver retornat a I’habitatge parental, pero sense deutes

de I’habitatge anterior.
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Grafic 40. La daci6 en pagament en relacié a la situacio residencial (elaboracié propia)

En quan a la relaci6 amb les diverses situacions residencials dels enquestats, podem observar
diversos punt caracteristics.

En primer lloc, s’aprecia com el percentatge més alt de l'opciéo “Si” és troba en la situacio
residencial “He viscut en habitatge propi/lloguer, perd he retornat a casa els pares” amb un
80,60%. Per tant, podriem donar validesa a la teoria de I'objectiu plantejada al principi.

En segon lloc, podem veure com el percentatge més baix de I'opcio “Si” es troba en la situacio
residencial “Habitatge propi/lloguer amb ajut de la familia”, amb un 63,00%. D’altra banda resulta
estrany que dins d’aquesta mateixa situacié residencial s’hi trobi un percentatge tant elevat de
'opcid “Ns/Nc¢”, amb un 31,50%. En tot cas, podriem pensar que aixd també es donat a una falta
d’informacié sobre aquesta matéria, i podria haver dut a I'enquestat a respondre en un alt

percentatge I'opcid “Ns/Nc”.

Objectiu 35: Conéixer si els percentatges més alts en I'opcié “Si” es trobaran en els régims
de propietat, ja que la dacié en pagament podria resultar un punt de “relaxacié” per la gent

que esta pagant una hipoteca i actualment pogués tenir problemes economics.

Objectiu 36: Conéixer si el percentatge més baix de I'opcio “Si” es trobara en el regim de
“Lloguer”, ja que part dels enquestats que formen part d’aquest regim no només hi podrien
ser per una situacio forcada per I’actualitat, siné per un desig conscient i per tant, la dacio
en pagament no afectaria en la seva eleccid, ja que no es plantejarien la compra d’un

habitatge.
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Grafic 41. La dacié en pagament en relacié al réegim de tinenga (elaboracié propia)

Observant el grafic veiem com el percentatge de l'opcié “Si” més elevat es troba en el régim
“Propietat en pagament” amb un 81,80%. Per altra banda el percentatge més reduit d’aquesta

mateixa opcio és troba en el regim “Lloguer” amb un 62,00%.

D’aquesta manera podriem donar per bona part de la teoria de l'objectiu inicial, ja que el
percentatge més elevat si es troba dins dels régims de propietat, concretament en el de “Propietat
en pagament”, la qual cosa no resulta estranya, ja que és dins d’aquest régim on es poden trobar
les persones que actualment poden tenir problemes per pagar la hipoteca i que per tant, la dacié

en pagament podria resultar un punt de “tranquil-litat” per a ells.

Tanmateix I'altre part de la teoria de I'objectiu qlestionada també es podria donar com a certa
perd només en certa part, ja que el percentatge no deixa de ser molt elevat. En part es donaria
com a certa ja que el percentatge menys elevat de I'opcié “Si” es troba en els que estan en régim
de “Lloguer”. La ra6 d’aixo podria ser la que s’ha comentat préviament a la teoria de I'objectiu: part
dels enquestats que formen part d’aquest regim no només hi podrien ser per una situacié forgada
per I'actualitat, siné per un desig conscient i per tant, la dacié en pagament no afectaria en la seva
eleccid, ja que no es plantejarien la compra d’'un habitatge. Tot i aixi, com ja hem comentat, el
percentatge de l'opcid “Si” dins del régim de lloguer no deixa de ser molt elevat, d’aquesta manera
podriem pensar que gran part dels enquestats que es troben dins d’aquest régim poden trobar-s’hi
per la inestabilitat del moment i no per un desig voluntari, podriem pensar que probablement
I'opcidé de la dacié en pagament podria fer replantejar-se I'eleccié del regim de tinenga d’aquests

enquestat cap al régim en propietat.
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Objectiu 37: Coneixer si els resultats més elevats de I'opcidé “Si” es trobaran en les franges
d’ingressos més reduits, probablement per tenir més dificultats d’ingressos, i per tant la
dacié en pagament podria resultar una bona sortida si finalment no poguessin arribar a

efectuar el pagament de la hipoteca.

Objectiu 38: Conéixer si els percentatges més alts es trobaran dins de les franges
d’ingressos més elevats, al ser probablement aquest tipus de poblacié la que podria tenir

menys dificultats per afrontar els pagaments de la hipoteca.
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Grafic 42. La dacié en pagament en relacié a les franges d’ingressos (elaboracié propia)

Observant el grafic podem veure com els percentatges més elevats de I'opcié “Si” es troben en
franges d’ingressos elevats, com: “Entre 2000-3000€”, “Entre 1000-1500€” i “Entre 1500-2000€”,
amb un 78,00%, un 77,00% i 74,30% respectivament. Contrariament, els percentatges menys
elevats de l'opcié “Si” es troben en les franges d’ingressos més reduides, sent: “Per sota de
1000€” i “No tinc ingressos”, amb un 50,00% i 63,20% respectivament. Amb I'obtencié d’aquest
resultats, es rebutja completament la teoria de I'objectiu que haviem descrit al principi, ja que es

dona gairebé el cas contrari del que haviem previst.

Per examinar més a fons quina pot ser la causa de I'obtencié d’aquests percentatges tant reduits
de 'opcio “Si” en les franges d’ingressos més baixos, estudiarem un altre grafic, on es relaciona la
pregunta numero 16, els ingressos de la unitat familiar i dins del régim de tinenga “Propietat en
pagament”. D’aquesta manera poder veure quants dels enquestats que formen part de les franges
dels ingressos més elevats i que estan pagant actualment I'habitatge, consideren que per ells no
seria un punt a tenir en compte, en quan a la dacié en pagament. D’aquesta manera podrem

veure si els resultats han sortit dispersos per altres tipus de questions o no.
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Grafic 43. La dacié en pagament en relacié a les franges d’ingressos i el réegim de tinenga concret: Propietat en

pagament (elaboracié propia)

Observant el grafic podem veure com gairebé la totalitat del enquestats que actualment esta

efectuant el pagament de I'habitatge ha respost I'opcio “Si”. Per tant, podriem donar per certa la

teoria de I'objectiu inicial, ja que com es pot observar en la taula 60 de 'annex 2 els resultats que

resultaven ser contradictoris han estat conseqiéncia de l'alt grup d’enquestats que forma part del

régim lloguer i obtenen un ingressos dins de les dues primeres franges.

Objectiu 39: Conéixer si és molt elevat el percentatge d’enquestats que han respost en la

pregunta numero 5 que preferirien comprar, i al mateix temps, en la pregunta niumero 16,

per a ells fos rellevant que es pogués optar per la dacié en pagament.
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Grafic 44. La dacié en pagament en relacié a la pregunta 5 (elaboracié propia)
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Observant el grafic podem afirmar que si a I'objectiu, ja que els enquestat que en la pregunta
numero 5 han respost que preferirien comprar, han obtingut en la pregunta niumero 16 el
percentatge més alt de I'opcio “Si”, per tant podem extreure’n que per els enquestats la dacié en
pagament seria un element molt important a tenir en compte alhora de plantejar-se el régim de

tinenga.
Objectiu 40: Coneixer si pels enquestats que han respost a la pregunta numero 9 I'opcié

“Si” en quan a que la inestabilitat i inseguretat actual afecta a la seva eleccié del régim de

tinenca, per a ells és rellevant la dacio en pagament.
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Grafic 45. La daci6 en pagament en relacié a la pregunta 9 (elaboracié propia)

Observant el grafic podem afirmar que si, ja que els enquestats que havien respost “Si” en la
pregunta numero 9 han obtingut el percentatge més alt en I'opcié “Si”, en quan a la rellevancia de
la dacié en pagament. Podriem extreure’n doncs, que pels enquestats que es senten més afectats
per la inestabilitat actual, alhora d’escollir el regim de tinenga, la dacié en pagament hi podria jugar

un paper important alhora de fer-los decantar cap a una opci6 o altre.
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4.1. Reflexions i conclusions

4.1.1. Significaci6 dels régims

En quan a les significacions del régims, podem veure com en certa manera, no han resultat prou
trencadores. Esperavem que la inestabilitat actual hauria pogut canviar les significacions dels dos
régims principals d’habitatge, que havien adquirit en les ultimes décades. Malgrat aixd pensem

que els resultats han seguit una linia molt conservadora.

En primer lloc, els conceptes classificats de “favorables”, han estat molt més relacionats amb el
régim de propietat, que no pas amb el regim de lloguer. Concretament, els significats “Patrimoni
familiar”, “Estabilitat familiar” i “Tranquil-litat” han estat els associats al terme “Propietat”, molt per

sobre de les dues altres opcions (lloguer i cap).

Els propietaris sén els que han relacionat en més percentatge aquests significats més “favorables”
amb la propietat, tot i que els llogaters no s’han quedat enrere, també amb percentatges molt
elevats. A més a més, els llogaters han estat els que han associat amb el percentatge més elevat
el significat “Establir-se en la vida adulta” i “Patrimoni familiar” (amb el segon percentatge més
elevat), amb el terme “Propietat”. Aquests resultats ens fan replantejar certes coses en quan als
llogaters, doncs si per ells la propietat és significat de “Establir-se en la vida adulta”, probablement
€s que segueixen tenint el desig d’adquirir una propietat, i probablement només utilitzin el lloguer
com un habitatge de transit cap aquest objectiu, o s’hagin vist forcats a causa de la crisi

econdmica.

Per altra banda, els significats de “Flexibilitat” i “Llibertat” han estat associats amb el régim de
lloguer, d'una manera molt diferenciada entre les altres dues opcions. Un resultat que,
probablement, esperavem que fos aixi, doncs el lloguer es considera més adaptable a les

incerteses laboral i econdmiques.

En quan als significats que podem classificar com a més “desfavorables”, no s’han associat
majoritariament ni a la compra ni al lloguer i els enquestes han respost “cap” en major
percentatge. En segon lloc, han estat associats amb el terme “Lloguer”, independentment del tipus
de régim en que es troben els enquestats en I'actualitat, tot i que de manera heterogénia segons
el concepte. Els conceptes “Desproteccio”, “Inestabilitat” i “Llencar els diners”, han estat
relacionats amb el “Lloguer”, en un elevat percentatge. Aquests resultats ens porten a afirmar que,
avui per avui, el régim de lloguer no transmet seguretat ni garantia d’estabilitat. Sigui com sigui,

malgrat el lloguer ofereix uns tipus d’avantatges que la propietat no pot oferir, sembla que
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provoqui cert rebuig per part de la nostra societat, i que per tant no s’assimili a una opcié

equitativa a la compra.

Podem veure doncs, com els resultats han resultat ser molt “conservadors”. Pensavem, que els
que més podien haver canviat la seva manera de veure les coses podrien haver estat els
llogaters, perd no ha estat aixi, és més, els llogaters atribueixen molts dels significats que hem
classificat com a “favorables”, a la propietat i no pas al lloguer. Aquest fet podria denotar una falta
de seguretat i garanties amb el regim de lloguer, com si el lloguer fos una opcié “per forga”, perd
que en realitat el que busquen és la satisfaccié d’uns significats que només pensen trobaran en el

régim de propietat.

4.1.2. Demanda de lloguer conjuntural

Tot i que inicialment podiem haver pensat que els significats respecte el régims de tinenga podrien
estar canviant, hem obtingut de nou un resultat molt “conservador”. En quan al significat que han
atorgat els enquestats al regim de lloguer, el resultat ha estat igual de “conservador”: “Etapa
transitoria”. Aquest resultat ha estat el més relacionat pels enquestat i amb una claredat molt
significativa, respecte a les altres possibles opcions. Podem pensar doncs, que pels enquestats el
régim de lloguer, resulta ser un régim necessari per I'etapa d’emancipacio, tot i aixi a Espanya,
aquest reuneix un parc molt reduit d’habitatges, els quals estan fixats a un preus molt elevats per

'’escassa oferta i una demanda en creixement.

D’altra banda, el segon significat més relacionat pels enquestat, ha estat el de: “Obligada/Forgada
per la inestabilitat actual’. Observem altre cop, com gran part dels enquestats no pensen amb el
régim de lloguer com una opcié alternativa a la compra, siné6 gairebé com una obligacid
circumstancial, ja que és molt alt el percentatge d’enquestats que pensen que aquest regim esta
ocupat per una part de la poblacié que s’ha vist obligada a fer-ho a causa de la inestabilitat del
moment, es a dir, com a ultim recurs. A més a més, els llogaters, han estat els que han relacionat,
amb el segon percentatge més alt, 'opcié “Obligada/Forgada per la inestabilitat actual”. Aixd ens
porta un cop més a intuir que, probablement, els llogaters no es senten satisfets amb el régim en
el qual estan vivint i que hi sén, probablement, perqué no poden accedir a un habitatge en

propietat.
Davant la pregunta de si considerarien el lloguer com una opcié de per vida, si aquests fos més

assequible i estable, els enquestats han respost que no, concretament el 51,00% dels enquestats.

Només el 35,80% dels enquestats han respost afirmativament. S’ha observat com les franges
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d’edat que s’inclinen més per la resposta afirmativa, han estat les centrals (“26-35" i “36-45"). Tot i
que inicialment haviem pensat que seria la franja dels més joves els que podien inclinar-se meés
cap a l'opcié afirmativa, ja que probablement pot ser aquest col-lectiu qui més s’haura d’enfrontar
a un mercat laboral i d’habitatge hostils, no ha estat aixi. Malgrat aix0, tampoc sén molt estranys el
resultats obtinguts, doncs les dues franges d’edat centrals sén les que, probablement, hagin
experimentat i patit grans canvis tant en el treball com en I'habitatge, i sén, possiblement, més
conscients del que ha comportat la crisis econdmica, que no pas les persones més joves. Per tant,
I'experiéncia de les dificultats pot ser els fa valorar més I'opcio de lloguer.

D’altra banda, han estat els llogaters, els que han donant més respostes afirmatives, malgrat aixo,
aquestes han estat molt igualades per les respostes negatives. Altre cop, tal i com hem pogut
observar en d’altres resultats, gran quantitat dels llogaters ens fan percebre que no es senten a
gust amb el seu regim, i tot i que aquest régim els hi pogués oferir preus més assequibles i

estables, no veurien en el lloguer una opcié de per vida.

Hem pogut observar que els col-lectius de les franges d’edat “26-35” i “36-45” s’inclinarien cap a
I'opcié de lloguer, per a tota la vida, si aquest fos de preus més assequibles i estables. El lloguer
se’ls hi apareix com una opcido més adaptable a la realitat del moment, no només com una etapa
de transit cap a un futura compra, sind com a una eleccié de per vida, ja que la inestabilitat a
hores d’ara sembla ser indefinida. Tot i aixi, no podem donar aquesta visi6é generalitzada a tots els
grups socials, ja que només ha estat un grup minoritari el que s’ha expressat en aquests termes.
Aixi doncs, no podem expressar que el lloguer emergeixi com una demanda no conjuntural, doncs

a dia d’avui la majoria dels enquestats semblen tenir una sola preferéncia de régim, la propietat.

Aixi mateix, un gran nombre d’enquestat, concretament el 59,80%, pensen que el lloguer,
actualment, no ofereix suficients garanties per tal de fer-ne una opcio definitiva. Només el 24,00%
han respost afirmativament. Han estat els llogaters, els quals han donat més respostes
afirmatives, tot i aixi la resposta negativa ha estat molt significativa, també entre els llogaters.
Tornem a observar, com gran part de les persones que actualment viuen en régim de lloguer no

se senten satisfetes, com a minim, pel que fa a garanties i estabilitat.

4.1.3. Esfor¢c economic i propietat com a garantia pel futur

Malgrat esperavem uns resultats més equiparats entre la demanda de lloguer i la de compra,
degut a que en la inestabilitat actual el lloguer ofereix avantatges clares, que no pot oferir la
propietat, la decisid dels enquestat ha estat ferma i clara, se segueixen inclinat pel régim de

propietat. Doncs si el cost mensual del pagament d’'una hipoteca i el cost d’un lloguer fossin igual,
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els enquestats es decantarien per I'opcid de la compra, amb un 61,70%. L’opci6 de lloguer, només
ha estat contemplada per el 24,50% dels enquestats. S’observa com l'opcié de compra es troba

clarament diferenciada per sobre de I'opcié de lloguer.

A més a més, a través dels grafics hem pogut observar com gran part dels llogaters, preferirien
optar pel régim de propietat. Altra cop, intuim com els llogaters no se senten satisfets i, d’alguna
manera, també podriem atribuir aquesta falta de satisfaccié a partir dels resultats de la pregunta
14, és a dir, a la percepcié de falta d’estabilitat i garanties per part del régim de lloguer, ja que han
estat molts els llogaters que respost negativament a la questié que se’ls hi plantejava. Aixi doncs,
malgrat la crisis que vivim avui en dia, la poblacié segueix escollint la propietat com a

subministradora de seguretat ontoldgica en tots els grups socials estudiats.

A partir dels resultats, en relacié als diversos nuclis familiars, hem pogut observar que el nucli
“Parella” és el que més optaria per la compra i contrariament pel régim de lloguer. Aquest resultat
podria ser la voluntat d’'una reafirmacié i consolidacié com a nucli a través del régim de propietat,
ja que com hem pogut veure amb anterioritat, la propietat ha estat altament relacionada amb el
significat “Establir-se en la vida adulta”. Concloem que la recerca d’estabilitat “familiar” condueix al
régim de propietat, sobretot entre les franges d’edat més altes i entre aquells que tenen un

projecte de futur familiar.

Pel que fa a I'esfor¢ econdmic que estan disposats a fer, els enquestats no han respost I'opcio
meés baixa, siné que la majoria va respondre el “30% dels ingressos bruts/mensuals”, aquesta
opcié era la segona més elevada, per tant, observem com els enquestats estarien disposats a
realitzar un esfor¢ relativament elevat per tal d’accedir a una propietat. Aquests resultats un cop
més ens porten a pensar que part de la poblacié és capac de realitzar un esfor¢ considerable, per
tal d’obtenir una cobertura davant I'etapa de vellesa. Tot i que aquest esforg, avui en dia, pot
derivar en conseqléncies fatals. D’altra banda, resulten ser els grups socials amb els ingressos
més reduits, els que estarien disposat a realitzar I'esforg econdmic més alt per tal d’accedir a la
propietat.

Aquests resultats ens confirmen les teories que hem estudiat al marc tedric previ, d’autors com
Kemeny (1981, 2005), Trilla i Lopez (2009) i Watson i Webb (2009), els quals argumenten la

correlacio que existeix entre I'alta taxa d’habitatge en propietat i un Estat del benestar feble.
A més a més, la majoria dels enquestats estarien disposats a reduir una o0 més caracteristiques
d’'un habitatge per tal de poder-lo adquirir. Tan sols el 19,80% dels enquestats han respost que no

estarien disposats a reduir cap caracteristica. La majoria dels que estarien disposats a reduir
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alguna caracteristica, pertanyen en bona part als que han respost que optarien per la compra d’un
habitatge si el cost fos el mateix que el d’un lloguer (veure pregunta 5). S’observa com d’alguna
manera, aquests enquestats tenen el desig d’adquirir una habitatge en propietat, i per tal

d’aconseguir-ho no els importaria reduir moltes de les caracteristiques basiques d’un habitatge.

Respecte a la possible decepcido o frustracié pel fet de no poder adquirir una propietat, el
percentatge de respostes afirmatives ha estat del 41,60%, inferior a les respostes negatives, amb
un 51,50%. Malgrat més de la meitat dels enquestat diuen que no se sentirien decebuts pel fet de
no poder adquirir un habitatge, el percentatge és molt similar al de la resposta negativa. D’altra
banda, els qui se sentirien decebuts, formen part en gran majoria del col-lectiu dels propietaris,
meés que dels llogaters. Tot i aixi, en aquests ultims s’ha observat un percentatge prou elevat per
definir-lo de significatiu. D’aquests resultats, tornem a observar, tal i com hem vist anteriorment,
que els llogaters no estan satisfets amb el seu régim actual, i segurament no ha estat un desig
voluntari, sind més a viat una obligacid del moment actual. Aquests enquestats reflecteixen

clarament com el seu desig de régim, es troba en el régim de propietat.

4.1.4. Transmissio dels significats i la familia

En quan a la transmissio dels significats dels régims entre generacions, s’observa en els resultats
com la franja d’edat dels més joves (18-25) i la franja d’edat dels més grans (= 46), obtenen uns
resultats molts similars. Aquests atorguen major relacié als significats que hem classificat de
“favorables” amb el terme “Propietat”. Per altra banda, sén aquestes dues franges d’edat, les que
també associen en més percentatge els significats més “desfavorables com: “Desproteccio”,
“Inestabilitat” i “Llencar els diners” amb el terme “Lloguer”. En aquest cas podriem parlar, d’'una
possible influencia de la familia, doncs dins la franja d’edat dels més joves, son molts els que
viuen amb els pares, un 61,40%, per tant, poden tenir una visi6 influenciada per una transmissio

de significats per part dels pares.

D’altra banda, el 71,60% dels enquestats pensen que tenir fills influeix alhora de comprar,
sobretot el col-lectiu dels més joves. Tan sols el 19,80% pesen que tenir fills no influeix en la
decisié de comprar un habitatge. En quan als diversos régims, tots han optat per I'opcio afirmativa,
fins hi tot els llogaters, amb un 68,20%. Aix0 ens pot portar a pensar, que aquests enquestats, en
el cas que tinguessin fills, es podrien plantejar un canvi de régim, i decantar-se per I'opcié de

compra.
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També es té molt en compte la propietat com element patrimonial per transmetre a les seglents
generacions, concretament pel 70,80% dels enquestats. Només el 19.30% han respost
negativament. Els qui han respost amb més alt percentatge, han estat les franges d’edat dels més
joves i la dels més grans. Per altra banda, en quan als diversos tipus de régim, han estat els
propietaris, els qui més han respost afirmativament, reafirmant d’aquesta manera una de les
clares caracteristiques del régim en propietat. Tot i aixi, els llogaters, també han respost amb més
percentatge de respostes afirmatives (64,30%) que negatives. Tornem a observar signes, els
quals ens fan pensar que gran part dels llogaters no es troben dins del régim que voldrien, ja que

el régim de lloguer no ofereix aquest tipus de caracteristiques.

4.1.5. Inestabilitat i desconfianga

S’observa la necessitats d’obtenir una seguretat en altres ambits de la vida social abans de I'accés
a la propietat, doncs no existeix una diferéncia rellevant alhora d’escollir les tres condicions més
necessaries per tal d’accedir a la propietat, perd les opcions més destacades han estat: “Situacio
laboral solida”, “Disposar d’estalvis” i “Voluntat de romandre en un mateix lloc”, conceptes que
denoten una gran necessitat d’estabilitat global, la qual podra donar accés al régim de propietat.
En general s’aprecia com la inestabilitat actual, si és un referent alhora d’escollir el régim de
tinenca, concretament pel 73,80% dels enquestats, per sobre del 19,30% dels enquestats que han
respost negativament. Sobretot, resulta ser rellevant la inestabilitat del moment alhora d’escollir el
régim de tinenga per aquells enquestats amb un perfil de: estudiant, sense ingressos i entre els
“18-25" 0 “26-35". No resulta estrany, doncs aquest perfil de poblacio, sén els que actualment
s’hauran o han d’enfrontar-se amb un mercat laboral incert i molt inestable, a més a més dels

riscos associats a la compra d’un habitatge.

Un dels factors que ha contribuit a la visid d’inseguretat envers la compra, han estat molts dels
desnonaments que s’han produit al llarg dels ultims anys. Aquests venen causat per una llei
favorable als interessos de la banca, en contra de la persona endeutada que no es capag
d’afrontar el deute, en aquests cassos I'habitatge és retirat i I'entitat bancaria pot exigir el
pagament del deute. Una resposta a la incertesa i inseguretat envers el régim en propietat podria
ser la dacié en pagament, doncs la majoria dels enquestats, consideren que la dacié en pagament
seria un fet rellevant alhora de decidir-se pel régim en propietat, concretament el 71,60% dels
enquestats. Tan sol els 13,20% dels enquestats han respost negativament. Sobretot els
enquestats que havien viscut en un habitatge propi o de lloguer perd van tenir que retornar a
’habitatge dels pares, son els que més respostes afirmatives ha donat. No resulta estrany, doncs

podria ser que part d’aquestes persones no només s’hagin quedat sense habitatge sindé que
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encara tinguin part del deute hipotecari assumit en el seu moment. L'opcio afirmativa també ha
estat molt valorada pels propietaris que estan efectuant el pagament de la hipoteca, tampoc
resulta estrany, doncs si aquest grup d’enquestats es trobessin amb alguna inestabilitat
economica, podrien perdre I'habitatge, a més a més del deute de la hipoteca. Tanmateix, els
llogaters, els quals no s’han expressat tant significativament cap a la resposta afirmativa, aquesta
ha resultat ser més elevada que la negativa. Aixd ens porta a pensar que probablement, aquest
grup d’enquestats, hagin escollit el regim de lloguer forgadament per la inestabilitat actual, i que si
la dacid en pagament s’implantés, podria desencadenar que molts d’aquests llogaters es

replantegessin un canvi de régim cap a la propietat.

En aquest context, tots aquells enquestats que es decantarien per la compra i que la inestabilitat
del moment afecta en la seva eleccid en quan al regim de tinenga, la gran majoria d’aquest
enquestats consideren que la dacié en pagament seria rellevant per tal de decidir-se per la
compra d’'un habitatge. Per tant, veiem un cop més, com la gran majoria de la gent segueix
buscant el seu régim desitjat en el regim de propietat, peré aquest es veu aturat, actualment, per
les dificultats que suposa accedir-hi, no només perquée requereix un pagament inicial, sind perquée
les quotes hipotecaries son inestables, i una inestabilitat laboral i per tant d’ingressos, podria
suposar unes consequéncies nefastes: la perdua de I'habitatge i seguir arrossegant una part del

deute.

Finalment, és un gran nombre dels enquestats els qui pensen que la propietat s’idealitza en
contrast amb el lloguer, concretament un 62,00% dels enquestats. Els enquestats de tots els
régims de tinenga han respost majoritariament de manera afirmativa, fins i tot les persones que
estan vivint en régim de propietat, pagada o no, al contrari del que es podria pensar a priori, doncs
per aquestes persones, donat que han triat la compra en comtes del lloguer, hauriem d’esperar

que no fos una idealitzacié siné la opcié escollida per ser objectivament millor.

Els resultats son en certa mesura sorprenents, doncs els propietaris si consideren la propietat esta
idealitzada, aixd ens fa pensar que en el seu moment van optar per aquesta opcié no només per
considerar-la millor, sind amb una série d’influéncies que es consideren fruit de la idealitzacié i,
avui, ja amb la propietat i amb la reflexié fruit de I'experiéncia, consideren que efectivament la
propietat esta idealitzada, tot i que aixd no vol dir que no segueixin considerant-la com a millor

opciod, perd sense tants avantatges com semblaria.
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ANNEX 1: Quiestionari
QUESTIONARI

Séc una estudiant de la Universitat de Girona i elaboro el segient questionari per a recopilar
informacié sobre les preferéncies en quan a I'Us i propietat de I'habitatge. Si us plau, responeu
amb tota sinceritat. Les vostres respostes son anonimes. Moltes gracies per la vostra
col-laboracio.

Per comengar marqueu en les seglents caselles el que s’ajusti al vostre perfil. Assenyaleu una
sola resposta per a cada concepte:

Sexe 0 Home o Dona

Edat
o 18-25 o 36-45
0 26-35 0246

Situacioé laboral (assenyala I'activitat més important)
O Treballant O Aturat
o Estudiant

Situacié residencial
o0 Habitatge propi/lloguer amb autonomia financera
O Habitatge propi/lloguer amb ajut de la familia
O Sempre he viscut a casa els pares (propietat/lloguer)
O He viscut en habitatge propi/lloguer perd he retornat a casa dels pares

Régim de tinenga
O Propietat totalment pagada
o Propietat en pagament

o Lloguer
o Altres
Nucli domestic (indiqueu el nombre total de membres de la llar i la seva tipologia)
o Familia amb fills o Companys de pis
o Familia amb avis o Sol
o Familia amb fills i avis o Parella

Nivell d’ingressos bruts mensuals de la unitat familiar

o No tinc ingressos o Entre 1500€ i 2000 €

o Per sota de 1000 € o Entre 2000€ i 3000 €

o Entre 1000 € i 1500€ 0 Més de 3000 €
Ultims estudis acabats

O Sense estudis o Basics O Batxillerat

o ESO o FP. Grau superior

o FP. Grau mitja o Estudis Universitaris

Responeu cada punt assenyalant UNA o VARIES de les opcions possibles, segons s’indiqui:
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1. Assenyaleu per a cada un dels conceptes de la columna de I'esquerra a quina opcié (propietat o
lloguer) s’ajusta més segons la vostra opinié. Marqueu amb una creu la casella que correspongui.

Conceptes Habitatge en propietat

Habitatge en lloguer

Cap

Tranquil-litat

Estabilitat familiar

Establir-se en la vida adulta

Prestigi social (estatus)

Inversi6  (expectatives de
revaloritzacio)

Patrimoni familiar

Flexibilitat

Llibertat

Desproteccio

Fracas

Llencar els diners

Inestabilitat

2. Expresseu el vostre grau d’acord o desacord, en relacié a les seglents afirmacions (desacord
total 1, acord total 7). Feu un cercle al nimero que correspongui.

Conceptes Grau d’acord/desacord
Comprar un habitatge és una bona opcid d’inversio 1234567

El lloguer és millor ja que permet més mobilitat laboral 1234567
Comprar un habitatge és un esclavatge per a tota la vida 1234567
Llogar és millor ja que pots canviar facilment d’entorn 1234567
Comprar un pis esta passat de moda 1234567
Compraria un pis si en trobés un d’ideal 1234567

El lloguer em permet més facilitat de canvi d’habitatge en cas 1234567
d’'una variacio d’ingressos

3. Si la vostre decisié fos comprar un habitatge quines d’aquestes condicions us semblen més
necessaries? Assenyaleu només 3 conceptes. (Si fos necessari un concepte no anomenat en la

taula, escriviu-lo en la casella “Altres”).

Conceptes

Situacio laboral solida

Parella solida (amb o sense fills)

Voluntat de romandre en un mateix lloc

Poder pagar el mateix preu d’hipoteca que de lloguer

Disposar d’estalvis

Ajut familiar

Altres (si us plau especifiqui) ........cccveeviiciiniieeie,
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4. Quin significat li doneu a I'opcié de lloguer? Feu una creu a la casella que correspongui.
Conceptes X
Etapa transitoria (etapa joventut)

Fase prévia a la futura compra

Finalitat (eleccio desitjada de per vida)
Obligada/Forcada (degut a la inestabilitat actual)

5. Si actualment el cost economic mensual del lloguer i d’'una hipoteca fos el mateix, per quina
opcié us decantarieu? Escolliu una de les seglients opcions.

o Comprar

o Llogar

o Ns/Nc

6. Si el preus de les hipoteques fossin fixes, estables i moderats, quin esforg econdmic estarieu
disposat a realitzar? Escolliu una de les seguents opcions.

0 25% dels ingressos bruts

0 30% dels ingressos bruts

0 35% dels ingressos bruts

0 40% dels ingressos bruts

o Ns/Nc

7. Us sentirieu decebut o frustrat davant la impossibilitat d’adquirir una propietat? Escolliu una de
les segients opcions.

o Si

o No

o0 Ns/Nc

8. En l'alternativa de compra hi juga un paper important la vostra confianga o desconfianga en les
entitats bancaries? Escolliu una de les seglents opcions.

o Si

o No

o Ns/Nc

9. La inestabilitat i inseguretat actual (en diversos ambits) afecta a la vostre eleccié de llogar o
comprar? Escolliu una de les seglients opcions.

o Si

o No

o Ns/Nc

10. Si els preus del lloguer fossin estables i més accessibles, us decantarieu per I'opcié del
lloguer, com a eleccid per a tota la vida? Escolliu una de les segiients opcions.

o Si

o No

o0 Ns/Nc
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11. Tenir fills pot influir a 'hora de comprar? Escolliu una de les seglients opcions.
o Si
o No
o0 Ns/Nc

12. Per accedir a un habitatge de propietat acceptarieu modificar a la baixa alguns dels seglients
conceptes? Feu una creu a la casella que correspongui. (Si fos necessari un concepte no
anomenat en la taula, escriviu-lo en la casella “Altres”).

Conceptes X
Dimensions de I'habitatge

Numero d’habitacions o lavabos

Acabats d’alta/mitjana qualitat

Preferéncies de localitzacié

Cap

Altres (Si US plau €SPECIiQUI).....cciiieeiiieeiiiee e

13. Opineu que el régim de propietat s’idealitza en contrast amb el lloguer? Escolliu una de les
seglents opcions.

o Si

o No

o0 Ns/Nc

14. Penseu que el mercat de lloguer ofereix actualment prou garanties d’estabilitat per tal de fer-
ne una opcid definitiva? Escolliu una de les segiients opcions.

o Si

o No

o Ns/Nc

15. Optarieu per la propietat per a poder transmetre un element patrimonial als vostres
descendents? Escolliu una de les segients opcions.

o Si

o No

o Ns/Nc

16. En cas que estés legalitzada la dacié en pagament, seria un fet rellevant per a decidir-vos per
la compra d’'un habitatge? Es a dir, que en el cas de no poder pagar les quotes de la hipoteca
tinguéssiu I'opcid de tornar I’habitatge i aixi saldar el deute. Escolliu una de les seglients opcions.

o Si

o No

o0 Ns/Nc
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ANNEX 2: Taules de resultats

Taules de classificacio

Génere
Percentatge
Freqléncia Percentatge Percentatge valid acumulat
Valido Home 172 47,4 47,4 47,4
Dona 191 52,6 52,6 100,0
Total 363 100,0 100,0
Taula 1. Génere
Edat
Percentatge
Freqléncia Percentatge Percentatge valid acumulat
Valido 18-25 145 39,9 39,9 39,9
26-35 88 24,2 24,2 64,2
36-45 63 17,4 17,4 81,5
246 67 18,5 18,5 100,0
Total 363 100,0 100,0
Taula 2. Edat
Situacié laboral
Percentatge
Freqliéncia Percentatge Percentatge valid acumulat
Valido Treballant 196 54,0 54,0 54,0
Estudiant 147 40,5 40,5 94,5
Aturat 20 55 55 100,0
Total 363 100,0 100,0
Taula 3. Situacié laboral
Situacié Residencial
Percentatge
Frequéncia Percentatge | Percentatge valid acumulat
Valid Habitatge propi/lloguer
amb autonomia 155 42,7 42,7 42,7
financera
Habitatge propi/lloguer
amb ajit je |Z farr?l’lia >4 14.9 14.9 57,8




Sempre he viscut a

casa els pares 123 33,9 33,9 91,5
(propietat/lloguer)
He viscut en habitatge
ropi/lloguer perd he
F;et:))rnatga ca:a dels 3 85 85 100.0
pares
Total 363 100,0 100,0
Taula 4. Situacié Residencial
Regim de tinenca
Percentatge
Frequéncia Percentatge | Percentatge valid acumulat
Valid Propietat totalment
vagada 127 35,0 35,0 35,0
Propietat en pagament 99 27,3 27,3 62,3
Lloguer 129 35,5 35,5 97,8
Altres 8 2,2 2,2 100,0
Total 363 100,0 100,0
Taula 5. Régim de tinenga
Tipologia del nucli domestic
Percentatge
Frequéncia Percentatge | Percentatge valid acumulat
Valid Familia amb fills 215 59,2 59,2 59,2
Familia amb avis 4 1,1 1,1 60,3
Familia amb fills i avis 15 41 41 64,5
Companys de pis 42 11,6 11,6 76,0
Sol 32 8,8 8,8 84,8
Parella 55 15,2 15,2 100,0
Total 363 100,0 100,0
Taula 6. Tipologia del nucli domeéstic
Ingressos b/m unitat familiar
Percentatge
Frequéncia Percentatge | Percentatge valid acumulat
Valid No tinc ingressos 19 5,2 5,2 5,2
Per sota de 1000€ 34 9,4 9,4 14,6
Entre 1000€ i 1500€ 74 20,4 20,4 35,0
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Entre 1500€ i 2000€ 70
Entre 2000€ i 3000€ 82
Més de 3000€ 84
Total 363

19,3
22,6
23,1
100,0

19,3
22,6
23,1
100,0

54,3
76,9
100,0

Taula 7. Ingressos bruts/mensuals de la unitat familiar

Ultims estudis finalitzats

Frequéncia | Percentatge | Percentatge valid | Percentatge acumulat
Valid Sense estudis o Basics 10 2,8 2,8 2,8
ESO 20 55 55 8,3
FP. Grau mitja 18 5,0 5,0 13,2
Batxillerat 104 28,7 28,7 41,9
FP. Grau superior 63 17,4 17,4 59,2
Estudis Universitaris 148 40,8 40,8 100,0
Total 363 100,0 100,0
Taula 8. Ultims estudis realitzats
Taules pregunta 1
$rc_1*Edat tabulacié creuada
Edat
18-25 26-35 36-45 > 46 Total
Relacio Tranquil-litat Recompte 116 50 42 53 261
conceptes” % dins de Edat 80,0%| 58,1%| 68,9%( 81,5%
Estabilitat Recompte 128 68 45 52 293
familiar % dins de Edat 88,3% | 79,1%| 73,8%| 80,0%
Establir-se enla Recompte 84 44 32 37 197
vida adulta % dins de Edat 57,9%| 512%| 525%| 56,9%
Prestigi social Recompte 111 57 38 43 249
(estatus) % dins de Edat 766% | 66,3%| 623%| 66,2%
Inversio Recompte 102 62 43 49 256
zt:ﬁ::/:z)de edinsdeBdat | 70300 72,1%| 705%| 754%
Patrimoni familiar Recompte 132 79 54 61 326
% dins de Edat 91,0%| 91,9%| 88,5%]| 93,8%
Flexibilitat Recompte 25 12 7 11 55
% dins de Edat 17,2% 14,0%] 11,5%| 16,9%
Llibertat Recompte 47 16 15 14 92
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% dins de Edat 32,4% 18,6% | 24,6%| 21,5%
Desproteccié Recompte 13 11 10 6 40
% dins de Edat 9,0% 12,8% | 16,4% 9,2%
Fracas Recompte 22 14 9 1 46
% dins de Edat 15,2% 16,3% | 14,8% 1,5%
Llencar els Recompte 7 5 5 1 18
diners % dins de Edat 4,8% 58%| 82% 1,5%
Inestabilitat Recompte 6 7 6 2 21
% dins de Edat 4,1% 8,1% 9,8% 3,1%
Total Recompte 145 86 61 65 357

Els percentatges i els totals es basen en els enquestats.

a. Grup de dicotomia tabulat en el valor 1.
Taula 9. Relacié de conceptes amb el valor propietat, en relacié a les franges d’edat (elaboracié propia)

$rc_2*Edat tabulacié creuada

Edat
18-25 26-35 36-45 > 46 Total

Relacié Tranquil-litat Recompte 15 24 13 6 58
conceptes” % dins de Edat 10,7% | 28,2%| 21,0% 9,2%

Estabilitat Recompte 3 8 8 4 23
familiar % dins de Edat 2,1% 94%| 12,9% 6,2%

Establir-se enla Recompte 47 31 18 17 113
vida adulta % dins de Edat 33,6%| 36,5%| 29,0%| 262%

Prestigi social Recompte 3 3 9 2 17
(estatus) % dins de Edat 2,1% 35%| 14,5% 3,1%

Inversio Recompte 17 4 8 1 30
:t:ij::;z)de fdnsdeBdat |yl 47| 129%|  1.5%

Patrimoni familiar Recompte 4 2 2 0 8
% dins de Edat 2,9% 2,4% 3,2% 0,0%

Flexibilitat Recompte 110 71 53 43 277
% dins de Edat 78,6%| 83,5%| 855%| 66,2%

Llibertat Recompte 84 60 40 38 222
% dins de Edat 60,0%| 70,6%| 64,5%| 58,5%

Desproteccié Recompte 74 33 18 25 150
% dins de Edat 52,9%| 38,8%| 29,0%( 38,5%

Fracas Recompte 27 9 8 11 55
% dins de Edat 19,3% 10,6% | 12,9%| 16,9%
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Llengar els Recompte 54 29 25 27 135
diners % dins de Edat 38,6% | 34,1%| 40,3%| 41,5%
Inestabilitat Recompte 69 30 19 25 143
% dins de Edat 49,3%| 353%| 30,6%]| 38,5%
Total Recompte 140 85 62 65 352

Els percentatges i els totals es basen en els enquestats.

a. Grup de dicotomia tabulat en el valor 2.
Taula 10. Relacié de conceptes amb el valor lloguer, en relacié a les franges d’edat (elaboracié propia)

$rc_3*Edat tabulacié creuada

Edat
18-25 26-35 36-45 246 Total
Relacié Tranquil-litat Recompte 14 13 8 8 43
conceptes” % dins de Edat 11,3% 17,1% ] 14,5%| 13,1%
Estabilitat Recompte 14 12 10 11 47
familiar % dins de Edat 11,3% | 15,8%| 18,2%| 18,0%
Establir-se enla Recompte 14 13 13 13 53
vida adulta % dins de Edat 11,3%| 171%| 23,6%| 21,3%
Prestigi social Recompte 31 28 16 22 97
(estatus) % dins de Edat 250%| 36,8%| 29,1%| 36,1%
Inversio Recompte 26 22 12 17 77
zt:ﬁ::/:z)de fedinsdeBdat | o1 00| 289%| 218%| 27.9%
Patrimoni familiar Recompte 9 7 7 6 29
% dins de Edat 7,3% 92% | 12,7% 9,8%
Flexibilitat Recompte 10 5 3 13 31
% dins de Edat 8,1% 6,6% 55%]| 21,3%
Llibertat Recompte 14 12 8 15 49
% dins de Edat 11,3% 15,8% | 14,5%| 24,6%
Desproteccié Recompte 58 44 35 35 172
% dins de Edat 46,8% | 579%| 63,6%| 57,4%
Fracas Recompte 96 65 46 54 261
% dins de Edat 77,4%| 855%| 83,6%| 88,5%
Llencar els Recompte 84 54 33 38 209
diners % dins de Edat 67,7%| 71,1%| 60,0%| 62,3%
Inestabilitat Recompte 70 51 38 39 198
% dins de Edat 56,5%| 67,1%| 69,1%(| 63,9%
Total Recompte 124 76 55 61 316
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Els percentatges i els totals es basen en els enquestats.

a. Grup de dicotomia tabulat en el valor 3.
Taula 11. Relacié de conceptes amb el valor cap, en relacié a les franges d’edat (elaboracié propia)

Situacio Residencial*Edat tabulacié creuada

Edat
18-25 26-35 36-45 246 Total

Situacio Habitatge Recompte 6 37 47 65 155
Residencial ZL:EZ!(::;?;T:% fdinsdeBdatf ) oo | 420%| 7a6%| 97,0%| 42,7%

Habitatge Recompte 34 9 10 1 54

Z;jtpg!ﬁgi::ﬂzb HdinsdeBdat|  oq 4ol 102%| 159%| 15%| 14.9%

Sempre he viscuta  Recompte 89 31 3 0 123

fszztsa:;ﬁ;zer) “dinsdeBdat| oy so | a52%| 48%| 00%| 33.9%

He viscut en Recompte 16 11 3 1 31

habitatge % dins de Edat

propi/lloguer pero he

retornat a casa dels 1.0% - 12.5% 4,8% 1,5% 8,5%

pares
Total Recompte 145 88 63 67 363

% dins de Edat | 100,0% | 100,0% | 100,0% | 100,0% | 100,0%
Taula 12. Relacioé entre la situacio residencial i les franges d’edat (elaboracié propia)
$rc_1*Regim tabulacié creuada
Régim de tinenga actual
Propietat Propietat
totalment en
pagada pagament | Lloguer | Altres | Total

Relacio Tranquil-litat Recompte 107 77 72 5 261
conceptes” % dins Régim 84,3% 78,6%| 58,1%| 62,5%

Estabilitat Recompte 110 87 90 6 293

familiar % dins Régim 86,6% 88,8%| 72,6%| 75,0%

Establir-se en la Recompte 67 54 72 4 197

vida adulta % dins Régim 52,8% 551%| 58,1%| 50,0%

Prestigi social Recompte 89 68 85 7 249

(estatus) % dins Régim 70,1% 69,4%| 68,5%| 87,5%

Inversio Recompte 92 69 88 7 256
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(expectatives de % dins Régim

revaloritzacio) 72,4% 704%| 71,0%| 87,5%

Patrimoni Recompte 122 86 111 7 326
familiar % dins Régim 96,1% 87.8%| 89,5%| 87,5%

Flexibilitat Recompte 20 17 16 2 55
% dins Régim 15,7% 17,3%| 12,9%| 25,0%

Llibertat Recompte 42 20 27 3 92
% dins Régim 33,1% 20,4%| 21,8%| 37,5%

Desproteccié Recompte 10 14 15 1 40
% dins Régim 7,9% 143%| 12,1%| 12,5%

Fracas Recompte 12 9 23 2 46
% dins Régim 9,4% 92%| 18,5%]| 25,0%

Llencar els Recompte 2 4 11 1 18
diners % dins Régim 1,6% 4.1% 8,9% | 12,5%

Inestabilitat Recompte 6 5 10 0 21
% dins Régim 4,7% 5,1% 8,1% 0,0%

Total Recompte 127 98 124 8 357

Els percentatges i els totals es basen en els enquestats.

a. Grup de dicotomia tabulat en el valor 1.
Taula 13. Relacié de conceptes amb el valor propietat, en relacié al regim de tinenca (elaboracioé propia)

$rc_2*Regim tabulacié creuada

Régim de tinencga actual

Propietat Propietat
totalment en
pagada pagament | Lloguer | Altres | Total
Relacié Tranquil-litat Recompte 12 9 37 0 58
conceptes” % dins Régim 9,8% 9,4%| 29,4% 0,0%
Estabilitat Recompte 0 3 20 0 23
familiar % dins Régim 0,0% 31%| 159%| 0,0%
Establir-se en la Recompte 40 32 39 2 113
vida adulta % dins Régim 32,8% 33,3%| 31,0%| 25,0%
Prestigi social Recompte 2 5 10 0 17
(estatus) % dins Régim 1,6% 5,2% 79%| 0,0%
Inversio Recompte 9 12 9 0 30
(rpectaves e sudnsReam | gl rasu| 7%| oow
Patrimoni Recompte 1 3 4 0 8




familiar % dins Régim 0,8% 3,1% 3,2% 0,0%
Flexibilitat Recompte 95 74 102 6 277
% dins Régim 77,9% 77,1% 81,0% | 75,0%
Llibertat Recompte 65 65 88 4 222
% dins Régim 53,3% 67,7%| 69,8%]| 50,0%
Desproteccié Recompte 51 39 54 6 150
% dins Régim 41,8% 40,6%| 42,9%| 75,0%
Fracas Recompte 25 12 16 2 55
% dins Régim 20,5% 12,5% 12,7% | 25,0%
Llencar els Recompte 52 30 50 3 135
diners % dins Régim 42.6% 31,3%| 39,7%| 37,5%
Inestabilitat Recompte 48 41 48 6 143
% dins Régim 39,3% 42,7%| 38,1%| 75,0%
Total Recompte 122 96 126 8 352
Els percentatges i els totals es basen en els enquestats.
a. Grup de dicotomia tabulat en el valor 2.
Taula 14. Relacié de conceptes amb el valor lloguer, en relacié al regim de tinenga (elaboracié propia)
$rc_3*Reg_;im tabulacié creuada
Régim de tinenga actual
Propietat Propietat
totalment en
pagada pagament | Lloguer | Altres | Total
Relacié Tranquil-litat Recompte 8 12 20 3 43
conceptes” % dins Régim 7,1% 13,8% | 17,9% | 60,0%
Estabilitat Recompte 17 9 19 2 47
familiar % dins Régim 15,2% 10,3% | 17,0%| 40,0%
Establir-se en la Recompte 20 13 18 2 53
vida adulta % dins Régim 17,9% 14,9%| 16,1%| 40,0%
Prestigi social Recompte 36 26 34 1 97
(estatus) % dins Régim 32,1% 299%| 30,4%| 20,0%
Inversio Recompte 26 18 32 1 77
giﬁ:::z)de % dins Regim 23,2% 20,7%| 28.6%| 20,0%
Patrimoni Recompte 4 10 14 1 29
familiar % dins Régim 3,6% 11,5%| 12,5%| 20,0%
Flexibilitat Recompte 12 8 11 0 31
% dins Régim 10,7% 9,2% 9,8% 0,0%
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Llibertat Recompte 20 14 14 1 49
% dins Régim 17,9% 16,1%| 12,5% | 20,0%

Desproteccié Recompte 66 46 59 1 172
% dins Régim 58,9% 52,9%| 52,7%| 20,0%

Fracas Recompte 90 78 89 4 261
% dins Régim 80,4% 89,7%| 79,5%| 80,0%

Llencar els Recompte 73 65 67 4 209
diners % dins Régim 65,2% 74,7%| 59,8%| 80,0%

Inestabilitat Recompte 73 53 70 2 198
% dins Régim 65,2% 60,9%| 62,5%| 40,0%

Total Recompte 112 87 112 5 316

Els percentatges i els totals es basen en els enquestats.

a. Grup de dicotomia tabulat en el valor 3.
Taula 15. Relacié de conceptes amb el valor cap, en relacié al regim de tinenga (elaboracié propia)

Taules pregunta 2

$ad_1 freqiiéncies

Respostes Percentatge de
N | Percentatge casos
acord Comprar un habitatge és una bona opciod d'inversio 19 8,7% 12,7%
desacord” El lloguer és millor ja que permet més mobilitat
7 3,2% 4,7%
laboral
Comprar un habitatge és un esclavatge per a tota la
y 37 17,0% 24.7%
vida
Llogar és millor ja que pots canviar facilment d’entorn | 10 4,6% 6,7%
Comprar un pis esta passat de moda 118 54,1% 78,7%
Compraria un pis si en trobés un d’ideal 19 8,7% 12,7%
El lloguer em permet més facilitat de canvi
: T 8 3,7% 5,3%
d’habitatge en cas d’una variaci6 d’ingressos
Total 218 100,0% 145,3%

a. Grupo de dicotomia tabulat en el valor 1.
Taula 16. Relacié de conceptes amb el valor 1 (elaboracié propia)

$ad_2 freqiiéncies

Respostes Percentatge de
N | Percentatge casos
acord Comprar un habitatge és una bona opcio d'inversié 23 10,8% 15,2%




desacord?®

Total

El lloguer és millor ja que permet més mobilitat
laboral

Comprar un habitatge és un esclavatge per a tota la
vida

Llogar és millor ja que pots canviar facilment d’entorn
Comprar un pis esta passat de moda

Compraria un pis si en trobés un d’ideal

El lloguer em permet més facilitat de canvi
d’habitatge en cas d’una variacié d’'ingressos

24 11,3%
57 26,9%
19 9,0%
55 25,9%
26 12,3%
8 3,8%
212 100,0%

15,9%

37.7%

12,6%
36,4%
17,2%

5,3%

140,4%

a. Grupo de dicotomia tabulat en el valor 2.
Taula 17. Relacié de conceptes amb el valor 2 (elaboracié propia)

$ad_3 fregiiéncies

Respostes Percentatge de
N | Percentatge casos
acord Comprar un habitatge és una bona opcié d'inversio 41 13,5% 22,0%
desacord®  E[ lloguer és millor ja que permet més mobilitat
46 15,1% 24.7%
laboral
Comprar un habitatge és un esclavatge per a tota la
. 54 17,8% 29,0%
vida
Llogar és millor ja que pots canviar facilment d’entorn | 47 15,5% 25,3%
Comprar un pis esta passat de moda 52 17,1% 28,0%
Compraria un pis si en trobés un d’ideal 39 12,8% 21,0%
El lloguer em permet més facilitat de canvi
. o 25 8,2% 13,4%
d’habitatge en cas d’una variaci6 d’ingressos
Total 304 100,0% 163,4%

a. Grupo de dicotomia tabulat en el valor 3.
Taula 18. Relacié de conceptes amb el valor 3 (elaboracié propia)

$ad 4 fregiiéncies

Respostes Percentatge de
N | Percentatge casos
acord Comprar un habitatge és una bona opcié d'inversio 82 17,7% 33,2%
desacord®  E[ lloguer és millor ja que permet més mobilitat
66 14,3% 26,7%
laboral
Comprar un habitatge és un esclavatge per a tota la
. 68 14,7% 27,5%
vida
Llogar és millor ja que pots canviar facilment d’entorn | 83 17,9% 33,6%




Total

Comprar un pis esta passat de moda
Compraria un pis si en trobés un d’ideal

El lloguer em permet més facilitat de canvi
d’habitatge en cas d’una variacié d’'ingressos

64
51

49

463

13,8%
11,0%

10,6%

100,0%

25,9%
20,6%

19,8%

187,4%

a. Grupo de dicotomia tabulat en el valor 4.
Taula 19. Relacié de conceptes amb el valor 4 (elaboracié propia)

$ad_5 freqiiéncies

Respostes Percentatge de
N | Percentatge casos
acord Comprar un habitatge és una bona opcié d'inversio 71 16,9% 30,0%
desacord® El lloguer és millor ja que permet més mobilitat
aboral 69 16,4% 29,1%
abora
Comprar un habitatge és un esclavatge per a tota la
y 48 11,4% 20,3%
vida
Llogar és millor ja que pots canviar facilment d’entorn | 72 17,1% 30,4%
Comprar un pis esta passat de moda 43 10,2% 18,1%
Compraria un pis si en trobés un d’ideal 65 15,5% 27,4%
El lloguer em permet més facilitat de canvi
. o 52 12,4% 21,9%
d’habitatge en cas d’una variacié d’'ingressos
Total 420 100,0% 177,2%

a. Grupo de dicotomia tabulat en el valor 5.
Taula 20. Relacié de conceptes amb el valor 5 (elaboracié propia)

$ad_6 freqiiéncies

Respostes Percentatge de
N | Percentatge casos
acord Comprar un habitatge és una bona opcié d'inversio 44 10,0% 18,3%
desacord” El lloguer és millor ja que permet més mobilitat
aboral 79 17,9% 32,8%
abora
Comprar un habitatge és un esclavatge per a tota la
y 46 10,4% 19,1%
vida
Llogar és millor ja que pots canviar facilment d’entorn | 76 17,.2% 31,5%
g
Comprar un pis esta passat de moda 17 3,8% 7,1%
Compraria un pis si en trobés un d’ideal 82 18,6% 34,0%
El lloguer em permet més facilitat de canvi
. o 98 22,2% 40,7%
d’habitatge en cas d’una variaci6 d’ingressos
Total 442 100,0% 183,4%
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a. Grupo de dicotomia tabulat en el valor 6.
Taula 21. Relacié de conceptes amb el valor 6 (elaboracié propia)

$ad 7 fregiiéncies

Respostes Percentatge de
N | Percentatge casos
acord Comprar un habitatge és una bona opcioé d'inversio 83 17,2% 35,3%
desacord” El lloguer és millor ja que permet més mobilitat
72 14,9% 30,6%
laboral
Comprar un habitatge és un esclavatge per a tota la
) 53 11,0% 22,6%
vida
Llogar és millor ja que pots canviar facilment d’entorn | 56 11,6% 23,8%
Comprar un pis esta passat de moda 14 2,9% 6,0%
Compraria un pis si en trobés un d’ideal 81 16,8% 34,5%
El lloguer em permet més facilitat de canvi
. o 123 25,5% 52,3%
d’habitatge en cas d’una variacié d’'ingressos
Total 482 100,0% 205,1%
a. Grupo de dicotomia tabulat en el valor 7.
Taula 22. Relacié de conceptes amb el valor 7 (elaboracié propia)
Acord/Desacorda Mitjana
Comprar un habitatge és una bona opcié d'inversio 4,065
El lloguer és millor ja que permet més mobilitat laboral 4,22
Comprar un habitatge és un esclavatge per a tota la vida 3,794
Llogar és millor ja que pots canviar facilment d’entorn 4,106
Comprar un pis esta passat de moda 3,065
Compraria un pis si en trobés un d’ideal 4,224
El lloguer em permet més facilitat de canvi d’habitatge en cas d’una variacié d’ingressos 4,52

Taula 23. Mitjana dels valors de tabulacié (elaboracié propia)

Taules pregunta 3

$Conceptes_1 freqiiéncies

Respostes Percentatge de
N | Percentatge Ccasos
Conceptes necessaris per Situacio laboral solida 341 31,9% 93,9%
comprar® Parella solida (amb o sense fills) 101 9,5% 27,8%
Voluntat de romandre en un mateix
loc 203 19,0% 55,9%




Total

Poder pagar el mateix preu d’hipoteca

que de lloguer

Disposar d’estalvis

Ajut familiar

Altres (si us plau especifiqui)

145

244
19

15
1068

13,6%

22,8%
1,8%
1,4%

100,0%

39,9%

67,2%
5,2%
4,1%

294,2%

a. Grupo de dicotomia tabulado en el valor 1.
Taula 24. Conceptes necessaris per tal de decidir-se a comprar, resultats globals (elaboracié propia)

$CC 1*Edat tabulacié creuada

Edat
18-25 26-35 36-45 246 Total

Condicions per  Situacio laboral Recompte 140 78 58 64 341
comprar® solida % dins de Edat 96,6%| 88,6%| 935%| 955%

Parella solida Recompte 50 19 15 17 101

:jlr:)b osense  SedinsdeBdat | o son| 216%| 242%| 25.4%

Voluntat de Recompte 81 51 34 36 202

:gziidlicen W YedinsdeBdat | g5 g0 | 580%| 548%| 53,7%

Poder pagar el Recompte 38 41 33 32 144

mateix preu % dins de Edat

d’hipoteca que 26,2% 46,6% 53,2% 47,8%

de lloguer

Disposar Recompte 108 59 35 42 244

d'estalvis % dins de Edat 745%| 67,0%| 565%| 62,7%

Ajut familiar Recompte 8 4 5 2 19

% dins de Edat 5,5% 4,5% 8,1% 3,0%

Altres (si us plau Recompte 0 8 2 5 15

especifiqui) % dins de Edat 0,0% 9,1% 3,2% 7,5%
Total Recompte 145 88 62 67 362

Els percentatges i els totals es basen en els enquestats.

a. Grup de dicotomia tabulat en el valor 1.
Taula 25. Conceptes necessaris per tal de decidir-se a comprar, en relacié a les franges d’edat (elaboracio

propia)
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Taules pregunta 4

Edat*Sig_jnificat de Ilog_;uer tabulacio creuada

Significat de lloguer

Etapa Finalitat
transitoria | Fase prévia (eleccid Obligada/forgada
(etapa a la futura | desitjada de (degut ala
joventut) compra per vida) inestabilitat actual) Total
Edat 18-25 Recompte 74 22 17 32 145
% dins de Edat 51,0% 15,2% 11,7% 22,1% | 100,0%
26-35 Recompte 38 20 14 16 88
% dins de Edat 43,2% 22,7% 15,9% 18,2% | 100,0%
36-45 Recompte 21 7 16 18 62
% dins de Edat 33,9% 11,3% 25,8% 29,0% | 100,0%
246  Recompte 23 16 9 19 67
% dins de Edat 34,3% 23,9% 13,4% 28,4% | 100,0%
Total Recompte 156 65 56 85 362
% dins de Edat 43,1% 18,0% 15,5% 23,5% | 100,0%
Taula 26. El significat de lloguer en relacié a les franges d’edat (elaboracié propia)
Significat de lloguer*Regim de tinenca actual tabulacié creuada
Régim de tinenga actual
Propietat Propietat
totalment en
pagada pagament | Lloguer [ Altres Total
Significat de Etapa transitoria Recompte 53 44 56 3 156
lloguer (etapa joventut) % dins
Regim 41,7% 444% | 43,8%| 37.5%| 43,1%
Fase préevia a la Recompte 26 25 14 0 65
futura compra % dins
Regim 20,5% 25,3%| 10,9% 0,0%| 18,0%
Finalitat (eleccié Recompte 18 9 27 2 56
desitjada de per % dins
vida) Regim 14,2% 91% | 21,1%| 25,0%| 15,5%
Obligada/forgada Recompte 30 21 31 3 85
(degutala % dins
inestabilitat actual) Rsgim 23,6% 212%| 242%| 375%| 23,5%
Total Recompte 127 99 128 8 362

113



% dins

L. 100,0% 100,0% | 100,0% | 100,0% | 100,0%
Régim
Taula 27. El significat de lloguer en relacié al regim de tinenga (elaboracié propia)
Taules pregunta 5
Compra o lloguer si el cost fos el mateix*Regim de tinenca actual tabulacié creuada
Régim de tinenga actual
Propietat
totalment | Propietat en
pagada pagament | Lloguer | Altres Total
Propietat o Comprar Recompte 88 72 60 4 224
lloguer si el cost % dins de
. o 69,3% 72,7%| 46,5%| 50,0%| 61,7%
fos el mateix Rég|m t|nenga
Llogar Recompte 21 19 46 3 89
% dins de
e 16,5% 192%| 357%| 375%| 24,5%
Régim tinenca
NS/NS  Recompte 18 8 23 1 50
% dins de
e 14,2% 8,1% 17,8% 12,5%| 13,8%
Régim tinenca
Total Recompte 127 99 129 8 363
% dins de
e 100,0% 100,0% | 100,0% | 100,0% | 100,0%
Régim tinenca

Taula 28. Compral/Lloguer si el cost fos el mateix en relacié al réegim de tinenga (elaboracié propia)

Compra o lloguer si el cost fos el mateix*Ingressos b/m unitat familiar tabulacié creuada

Ingressos b/m unitat familiar
Per sota| Entre Entre Entre
No tinc de 1000€i | 1500€i | 2000€i | Més de
ingressos | 1000€ | 1500€ | 2000€ | 3000€ | 3000€ Total

Propietat o Comprar Recompte 8 15 47 44 53 57 224
lloguer si % dins de

el cost fos Ingressos 421% | 44,1%| 63,5%| 629%| 64,6%| 67,9%| 61,7%
el mateix unitat fam

Llogar Recompte 9 14 19 14 18 15 89
% dins de

Ingressos 474% | 412%| 257%| 20,0%| 22,0%| 17,9% | 24,5%
unitat fam

NS/NS  Recompte 2 5 8 12 11 12 50
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% dins de
Ingressos 10,5%

unitat fam

14,7%

10,8%

17,1%

13,4%

14,3%

13,8%

Total

Recompte 19

% dins de

Ingressos 100,0%

unitat fam

100,0%

34

74

100,0%

70

100,0%

82

100,0%

84

100,0%

363

100,0%

Taula 29. Compral/Lloguer si el cost fos el mateix en relacié a les franges d’ingressos (elaboracié propia)

Compra o lloguer si el cost fos el mateix*Edat tabulacié creuada

Edat
18-25 26-35 36-45 246 Total

Propietat o lloguer Comprar Recompte 83 52 37 52 224
si el cost fos el % dins de Edat 572% | 591%| 58,7%| 77,6%| 61,7%
mateix Llogar Recompte 39 24 16 10 89
% dins de Edat 26,9% 27,3% 25,4% 14,9% 24,5%

NS/NS Recompte 23 12 10 5 50

% dins de Edat 15,9% 13,6% 15,9% 7,5% 13,8%

Total Recompte 145 88 63 67 363
% dins de Edat 100,0% | 100,0%| 100,0%| 100,0%| 100,0%

Taula 30. Compral/Lloguer si el cost fos el mateix en relacié a les franges d’edat (elaboracié propia)

Compra o lloguer si el cost fos el mateix*Tipologia del nucli doméstic tabulacié creuada

Tipologia del nucli doméstic
Familia | Familia
Familia amb | amb fills | Companys

amb fills| avis i avis de pis Sol Parella | Total

Propietat o Comprar Recompte 142 3 9 19 15 36 224
lloguer si el % dins de
cost fos el Tipologia

. ] 66,0%| 75,0%| 60,0% 452% | 46,9% | 655%| 61,7%
mateix del nucli
doméstic

Llogar Recompte 46 1 4 16 13 9 89
% dins de
Tipologia

) 21,4% | 25,0%| 26,7% 38,1% | 40,6% | 16,4% | 24,5%
del nucli
doméstic

NS/NS Recompte 27 0 2 7 4 10 50
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% dins de
Tipologia
del nucli

doméstic

12,6%

0,0%

13,3%

16,7%

12,5%

18,2%

13,8%

Total

Recompte
% dins de
Tipologia
del nucli
doméstic

215

100,0%

100,0%

15

100,0%

42

100,0%

32

100,0%

55

100,0%

363

100,0%

Taula 31. Compral/Lloguer si el cost fos el mateix en relacié al nucli doméstic (elaboracié propia)

Taula pregunta 6

Esfor¢ economic per accedir a la propietat*Ingressos b/m unitat familiar tabulacié creuada

Ingressos b/m unitat familiar
Per Entre Entre Entre
No tinc | sotade | 1000€i | 1500€i | 2000€ i | Més de
ingressos | 1000€ | 1500€ | 2000€ | 3000€ | 3000€ | Total
Esfor¢ 25% dels  Recompte 4 11 24 19 27 24 109
econdmic ingressos 9% dins de
per bruts Ingressos 211%| 32,4% | 32,4%| 27,1%| 32,9%| 28,6%| 30,0%
accedir a unitat fa
la 30% dels Recompte 5 15 24 30 28 32 134
propietat  jhgressos o dins de
bruts Ingressos 26,3% | 44,1%| 32,4%| 429%| 34,1%| 38,1%| 36,9%
unitat fa
35% dels Recompte 4 1 12 7 15 14 53
ingressos 9% dins de
bruts Ingressos 21,1% 29%| 16,2%| 10,0%| 18,3%| 16,7% | 14,6%
unitat fa
40% dels  Recompte 0 1 7 2 4 6 20
ingressos 9% dins de
bruts Ingressos 0,0% 2,9% 9,5% 2,9% 4,9% 7,1% 5,5%
unitat fa
NS/NC Recompte 6 6 7 12 8 8 47
% dins de
Ingressos 31,6%| 17,6% 9,5%| 17,1% 9,8% 9,5%| 12,9%
unitat fa
Total Recompte 19 34 74 70 82 84 363
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% dins de
Ingressos

unitat fa

100,0%

100,0%

100,0%

100,0%

100,0%

100,0%

100,0%

Taula 32. Esforg economic per tal d’accedir a la propietat en relacié a les franges d’ingressos (elaboracié

Taules pregunta 7

propia)

Decepcidé no adquirir una propietat*Regim de tinenca actual tabulacié creuada

Régim de tinenga actual
Propietat
totalment Propietat en
pagada pagament Lloguer | Altres Total
Decepcid no Si Recompte 58 43 47 3 151
adquirir una % dins de Régim
. ) 45,7% 43,4% 36,4% 37.5%| 41,6%
propietat de tinenca
No Recompte 59 49 74 5 187
% dins de Regim
) 46,5% 49,5% 57,4% 62,5%| 51,5%
de tinenga
NS/NC Recompte 10 7 8 0 25
% dins de Regim
) 7,9% 7.1% 6,2% 0,0% 6,9%
de tinenga
Total Recompte 127 99 129 8 363
% dins de Regim
] 100,0% 100,0% | 100,0% | 100,0%| 100,0%
de tinenga

Taula 33. Decepci6 per no poder adquirir una propietat en relacié al régim de tinenca (elaboracioé propia)

Decepcidé no adquirir una propietat*lngressos b/m unitat familiar tabulacié creuada

Ingressos b/m unitat familiar
Per sota | Entre Entre Entre
No tinc de 1000€i | 1500€i | 2000€i | Més de
ingressos | 1000€ 1500€ 2000€ 3000€ 3000€ Total

Decepcio  Si Recompte 11 12 24 29 36 39 151
no adquirir % dins de

una Ingressos 57,9% 35,3% 32,4% 41,4% | 43,9% 46,4% | 41,6%
propietat unitat fam

No Recompte 7 18 44 38 42 38 187
% dins de

Ingressos 36,8% 52,9% 59,5% 54,3% 51,2% 452% | 51,5%
unitat fam




NS/NC Recompte 1 4 6 3 4 7 25
% dins de
Ingressos 5,3% 11,8% 8,1% 4,3% 4,9% 8,3% 6,9%
unitat fam
Total Recompte 19 34 74 70 82 84 363
% dins de
Ingressos 100,0%| 100,0% | 100,0%| 100,0% | 100,0% | 100,0% | 100,0%
unitat fam

Taula 34. Decepci6 per no poder adquirir una propietat en relacié a les franges d’ingressos (elaboracié propia)

Decepcid no adquirir una propietat*Propietat o lloguer si el cost fos el mateix tabulacié creuada

Propietat o lloguer si el cost fos el mateix
Comprar Llogar NS/NS Total
Decepcid no Si Recompte 110 31 10 151
adquirir una % dins de
. 49,1% 34,8% 20,0% 41,6%
propietat Pregunta 5
No Recompte 96 54 37 187
% dins de
42,9% 60,7% 74,0% 51,5%
Pregunta 5
NS/NC Recompte 18 4 3 25
% dins de
8,0% 4,5% 6,0% 6,9%
Pregunta 5
Total Recompte 224 89 50 363
% dins de
100,0% 100,0% 100,0% 100,0%
Pregunta 5

Taula 35. Decepcié per no poder adquirir una propietat en relacié a la pregunta 5 (elaboracié propia)

Taula pregunta 8

Confianga o desconfianga en les entitats bancaries*Propietat o lloguer si el cost fos el mateix

tabulacio creuada

Propietat o lloguer si el cost fos el mateix
Comprar Llogar NS/NS Total

Confianga o Si Recompte 155 74 35 264
desconfianga en % dins de

. 69,2% 83,1% 70,0% 72,7%
les entitats pregunta 5

bancaries No Recompte 53 10 5 68
% dins de

23,7% 11,2% 10,0% 18,7%
pregunta 5
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NS/NC Recompte 16 5 10 31
% dins de
oregunta 5 7,1% 5,6% 20,0% 8,5%
Total Recompte 224 89 50 363
% dins de
oregunta 5 100,0% 100,0% 100,0%| 100,0%
Taula 36. Confianga/desconfianga envers els bancs en relacié a la pregunta 5 (elaboracié propia)
Taules pregunta 9
La inestabilitat afecta I'eleccié de llogar o comprar*Edat tabulacié creuada
Edat
18-25 26-35 36-45 > 46 Total
La inestabilitat Si Recompte 116 65 40 47 268
afecta I'eleccio de % dins de Edat 80,0%| 739%| 635%| 701%| 73,8%
llogar o comprar No Recompte 24 18 14 14 70
% dins de Edat 16,6% 20,5% 22,2% 20,9% 19,3%
NS/NC Recompte 5 5 9 6 25
% dins de Edat 3,4% 5,7% 14,3% 9,0% 6,9%
Total Recompte 145 88 63 67 363
% dins de Edat 100,0%| 100,0%| 100,0%]| 100,0%| 100,0%

Taula 37. Inestabilitat actual com a conseqiiéncia de ’eleccié del regim de tinenga en relacié a les franges
d’edat (elaboracio propia)

La inestabilitat afecta I'eleccio de llogar o comprar*Situacio laboral tabulacié creuada

Situacio laboral
Treballant Estudiant Aturat Total
La inestabilitat Si Recompte 131 124 13 268
afecta Il'eleccio de % dins de Situacio
66,8% 84,4% 65,0% 73,8%
llogar o comprar laboral
No Recompte 49 16 5 70
% dins de Situacio
25,0% 10,9% 25,0% 19,3%
laboral
NS/NC  Recompte 16 7 2 25
% dins de Situacio
8,2% 4,8% 10,0% 6,9%
laboral
Total Recompte 196 147 20 363
% dins de Situacio
100,0% 100,0% 100,0% 100,0%
laboral
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Taula 38. Inestabilitat actual com a conseqiiéncia de I’eleccié del réegim de tinenga en relacié a la situacié
laboral (elaboracié propia)

La inestabilitat afecta I'eleccio de llogar o comprar*ingressos b/m unitat familiar tabulacié creuada

Ingressos b/m unitat familiar
Per sota | Entre Entre Entre
No tinc de 1000€i | 1500€i | 2000€i | Més de
ingressos | 1000€ 1500€ | 2000€ | 3000€ | 3000€ Total

La Si Recompte 17 23 54 52 62 60 268
inestabilitat % dins de

afecta Ingressos 89,5%| 67,6%| 73,0%| 74,3%| 756%| 71,4%| 73,8%
I'eleccio de unitat fam

llogar o No  Recompte 1 10 13 12 16 18 70
comprar % dins de

Ingressos 53%| 29,4% 17,6% 17,1% 19,5% | 21,4%| 19,3%
unitat fam

NS/NC Recompte 1 1 7 6 4 6 25
% dins de

Ingressos 5,3% 2,9% 9,5% 8,6% 4,9% 7,1% 6,9%
unitat fam

Total Recompte 19 34 74 70 82 84 363
% dins de

Ingressos 100,0%| 100,0%| 100,0%| 100,0%| 100,0% | 100,0% | 100,0%
unitat fam

Taula 39. Inestabilitat actual com a conseqiiéncia de ’eleccié del regim de tinenga en relacié a les franges
d’ingressos (elaboracié propia)

La inestabilitat afecta I'eleccié de llogar o comprar*Ingressos b/m unitat familiar*Situacié laboral

tabulacio creuada

Ingressos b/m unitat familiar

Per Entre | Entre | Entre
sota | 1000€ | 1500€ | 2000€ | Més
No tinc de i i i de
Situaci6 laboral ingressos | 1000€ [ 1500€ | 2000€ [ 3000€ | 3000€ | Total
Treballant La Si Recompte 6 30 26 39 30 131
inestabilitat % del total 3,1%|15,3% | 13,3%| 19,9% | 15,3% | 66,8%
afecta No Recompte 6 10 11 9 13 49
eleccic de % del total 31%| 5.1%| 56%| 4.6%| 6,6%| 25.0%
llogar o
NS/ Recompte 0 4 6 3 3 16
comprar
NC % del total 0,0%| 2,0%| 3,1%| 1,5%| 15%| 8,2%
Total Recompte 12 44 43 51 46 196
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% del total 100,0
6,1% | 22,4% | 21,9% | 26,0% | 23,5% o
0
Estudiant La Si Recompte 17 14 20 23 20 30 124
inestabilitat % del total 11,6% | 9,5%|13,6% | 15,6% | 13,6% | 20,4% | 84,4%
afecta No Recompte 1 3 1 1 5 5 16
l'eleccié de % del total 0,7%| 2,0%| 0,7%| 0,7%| 3,4%| 3.4%| 10,9%
llogar o NS/ Recompte 1 0 2 0 1 3 7
comprar NC % del total 0,7%| 0,0%| 1,4%| 0,0%| 07%| 2,0%| 4,8%
Total Recompte 19 17 23 24 26 38 147
% del total 100,0
12,9% | 11,6% | 15,6% | 16,3% | 17,7% | 25,9% y
0
Aturat La Si Recompte 3 4 3 3 13
inestabilitat % del total 15,0% | 20,0% | 15,0% | 15,0% 65,0%
afecta No Recompte 1 2 0 2 5
I'eleccio6 de % del total 5,0% | 10,0% | 0,0% | 10,0% 25,0%
llogar o NS/ Recompte 1 1 0 0 2
comprar-— NC ¢, del total 50%| 5,0%| 0,0%]| 0,0% 10,0%
Total Recompte 5 7 3 5 20
% del total 100,0
25,0% | 35,0% | 15,0% | 25,0% o
0
Total La Si Recompte 17 23 54 52 62 60 268
inestabilitat % del total 47%| 6,3%|14,9%|14,3%|17,1% | 16,5% | 73,8%
afecta No Recompte 1 10 13 12 16 18 70
eleccic de % del total 0,3%| 2.8%| 3.6%| 3.3%| 44%| 50%| 19,3%
llogar o
NS/ Recompte 1 1 7 6 4 6 25
comprar
NC % del total 0,3%| 0,3%]| 1,9%| 1,7%| 1,1%]| 1,7%| 6,9%
Total Recompte 19 34 74 70 82 84 363
% del total 100,0
52%| 9,4%|[20,4%|19,3% | 22,6% | 23,1%

%

Taula 40. Inestabilitat actual com a conseqiiéncia de ’eleccié del regim de tinenga en relacié a les franges
d’ingressos i situacié laboral (elaboracié propia)

Taules pregunta 10

Lloguer estable, eleccio per tota la vida*Edat tabulacié creuada

Edat
18-25 26-35 36-45 > 46 Total
Lloguer estable, Si Recompte 48 36 23 23 130
eleccio per tota la % dins de Edat 33,1% 40,9% 36,5% 34,3% 35,8%
vida No Recompte 80 38 29 38 185
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% dins de Edat 55,2% 43,2% 46,0% 56,7% 51,0%

NS/NC Recompte 17 14 11 6 48

% dins de Edat 11,7% 15,9% 17,5% 9,0% 13,2%

Total Recompte 145 88 63 67 363
% dins de Edat 100,0% | 100,0%| 100,0%]| 100,0%| 100,0%

Taula 41. Lloguer estable i assequible per a tota la vida en relacié a les franges d’edat (elaboracioé propia)

Lloguer estable, eleccio per tota la vida*Regim de tinenga actual tabulacié creuada

Régim de tinenga actual

Propietat
totalment Propietat en
pagada pagament Lloguer | Altres Total
Lloguer estable, Si Recompte 41 36 48 5 130
eleccio per tota % dins de Régim
. ) 32,3% 36,4% 37,2% 62,5%| 35,8%
la vida de tinenca
No Recompte 74 51 57 3 185
% dins de Regim
. 58,3% 51,5% 44,2% 37,5%| 51,0%
de tinenga
NS/NC Recompte 12 12 24 0 48
% dins de Regim
. 9,4% 12,1% 18,6% 0,0% 13,2%
de tinenga
Total Recompte 127 99 129 8 363
% dins de Regim
100,0% 100,0% | 100,0% | 100,0% | 100,0%

de tinenga

Taula 42. Lloguer estable i assequible per a tota la vida en relacié al regim de tinenga (elaboracié propia)

Lloguer estable, eleccid per tota la vida*Propietat o lloguer si el cost fos el mateix tabulacio

creuada
Propietat o lloguer si el cost fos el mateix
Comprar Llogar NS/NS Total

Lloguer estable, Si Recompte 59 44 27 130
eleccié per tota la % dins pregunta 5 26,3% 49,4% 54,0% 35,8%
vida No Recompte 139 33 13 185
% dins pregunta 5 62,1% 37,1% 26,0% 51,0%

NS/NC Recompte 26 12 10 48

% dins pregunta 5 11,6% 13,5% 20,0% 13,2%

Total Recompte 224 89 50 363
% dins pregunta 5 100,0% 100,0% 100,0%| 100,0%

Taula 43. Lloguer estable i assequible per a tota la vida en relacié a la pregunta 5 (elaboracié propia)
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Lloguer estable, eleccioé per tota la vida*Significat de lloguer*Régim de tinenga actual tabulacié

creuada
Significat de lloguer
Finalitat
Etapa Fase (eleccié | Obligada/forgada
transitoria | prévia a | desitjada (degutala
(etapa la futura de per inestabilitat
Régim de tinencga actual joventut) | compra vida) actual) Total
Propietat Lloguer Si Recompte 11 8 6 16 41
totalment estable, % dins de
- 20,8% 30,8% 33,3% 53,3% | 32,3%
pagada eleccio per pregunta 4
totalavida  No  Recompte 37 18 7 12 74
% dins de
69,8% 69,2% 38,9% 40,0% | 58,3%
pregunta 4
NS/NC Recompte 5 0 5 2 12
% dins de
9,4% 0,0% 27,8% 6,7% 9,4%
pregunta 4
Total Recompte 53 26 18 30 127
% dins de
100,0% | 100,0% 100,0% 100,0% | 100,0%
pregunta 4
Propietat en  Lloguer Si Recompte 14 7 5 10 36
pagament estable, % dins de
. 31,8% 28,0% 55,6% 47,6% | 36,4%
eleccio per pregunta 4
totalavida  No Recompte 25 12 4 10 51
% dins de
56,8% 48,0% 44.4% 476% | 51,5%
pregunta 4
NS/NC Recompte 5 6 0 1 12
% dins de
11,4% 24,0% 0,0% 48% | 12,1%
pregunta 4
Total Recompte 44 25 9 21 99
% dins de
100,0% | 100,0% 100,0% 100,0% | 100,0%
pregunta 4
Lloguer Lloguer Si Recompte 11 6 18 13 48
estable, % dins de
y 19,6% 40,0% 66,7% 419% | 37,2%
eleccio per pregunta 4
totalavida  No Recompte 36 7 2 12 57
% dins de
64,3% 46,7% 7,4% 38,7% | 44,2%
pregunta 4
NS/NC Recompte 9 2 7 6 24




% dins de
16,1% 13,3% 25,9% 19,4% | 18,6%
pregunta 4
Total Recompte 56 15 27 31 129
% dins de
100,0% | 100,0% 100,0% 100,0% | 100,0%
pregunta 4
Altres Lloguer Si Recompte 1 2 2 5
estable, % dins de
N 33,3% 100,0% 66,7% | 62,5%
eleccio per pregunta 4
totalavida  No Recompte 2 0 1 3
% dins de
66,7% 0,0% 33,3% | 37,5%
pregunta 4
Total Recompte 3 2 3 8
% dins de
100,0% 100,0% 100,0% | 100,0%
pregunta 4
Total Lloguer Si Recompte 37 21 31 41 130
estable, % dins de
- 23,7% 31,8% 55,4% 48,2% | 35,8%
eleccio per pregunta 4
totalavida o Recompte 100 37 13 35 185
% dins de
64,1% 56,1% 23,2% 412% | 51,0%
pregunta 4
NS/NC Recompte 19 8 12 9 48
% dins de
12,2% 12,1% 21,4% 10,6% | 13,2%
pregunta 4
Total Recompte 156 66 56 85 363
% dins de
100,0% | 100,0% 100,0% 100,0% | 100,0%
pregunta 4

Taula 44. Lloguer estable i assequible per a tota la vida en relacié a la pregunta 4 i al régim de tinenga
(elaboracié propia)

Lloguer estable, eleccio per tota la vida*Ingressos b/m unitat familiar tabulacié creuada

Ingressos b/m unitat familiar

Per sota| Entre Entre Entre
No tinc de 1000€i | 1500€i | 2000€i | Més de
ingressos | 1000€ 1500€ 2000€ 3000€ 3000€ Total

Lloguer Si Recompte 7 10 28 26 36 23 130
estable, % dins de
eleccid per Ingressos 36,8%| 294%| 37.8%| 371%| 43,9%| 27,4%| 358%
tota la vida unitat fam

No Recompte 10 18 38 33 37 49 185
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% dins de
Ingressos 52,6% 52,9% 51,4%| 471%| 451% 58,3%| 51,0%
unitat fam
NS/NC Recompte 2 6 8 11 9 12 48
% dins de
Ingressos 10,5% 17,6% 10,8% 15,7% 11,0% 14,3% | 13,2%
unitat fam
Total Recompte 19 34 74 70 82 84 363
% dins de
Ingressos 100,0%| 100,0%| 100,0%| 100,0%| 100,0% | 100,0% | 100,0%
unitat fam

Taula 45. Lloguer estable i assequible per a tota la vida en relacié a les franges d’ingressos (elaboracioé propia)

Taules pregunta 11

Tenir fills pot influir a ’hora de comprar*Génere tabulacié creuada

Geénere
Home Dona Total

Tenir fills pot influir a Si Recompte 116 144 260
I'hora de comprar % dins de Geénere 67,4% 75,4% 71,6%
No Recompte 38 34 72

% dins de Génere 22,1% 17,8% 19,8%

NS/NC Recompte 18 13 31

% dins de Génere 10,5% 6,8% 8,5%

Total Recompte 172 191 363
% dins de Genere 100,0% 100,0% 100,0%

Taula 46. Tenir fills com a influéncia alhora de comprar en relacié al génere (elaboracié propia)

Tenir fills pot influir a I’hora de comprar*Edat tabulacié creuada

Edat
18-25 26-35 36-45 > 46 Total

Tenir fills pot influir  Si Recompte 118 61 42 39 260
al'hora de % dins de Edat 81,4% 69,3% 66,7% 582%| 71,6%
comprar No Recompte 17 16 14 25 72
% dins de Edat 11,7% 18,2% 22,2% 37,3% 19,8%

NS/NC Recompte 10 11 7 3 31

% dins de Edat 6,9% 12,5% 11,1% 4,5% 8,5%

Total Recompte 145 88 63 67 363
% dins de Edat 100,0% | 100,0%| 100,0%| 100,0%| 100,0%
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Taula 47. Tenir fills com a influéncia alhora de comprar en relacié a les franges d’edat (elaboracié propia)

Tenir fills pot influir a I’hora de comprar*Régim de tinenca actual tabulacié creuada

Régim de tinenga actual
Propietat
totalment Propietat en
pagada pagament Lloguer | Altres Total
Tenir fills pot Si Recompte 87 79 88 6 260
influir a I'hora de % dins de Régim
. 68,5% 79,8% 68,2% 75,0%| 71,6%
comprar de tinenca
No Recompte 32 14 25 1 72
% dins de Regim
] 25,2% 14,1% 19,4% 12,5% 19,8%
de tinenga
NS/NC Recompte 8 6 16 1 31
% dins de Regim
. 6,3% 6,1% 12,4% 12,5% 8,5%
de tinenga
Total Recompte 127 99 129 8 363
% dins de Regim
. 100,0% 100,0% | 100,0% | 100,0%| 100,0%
de tinenga

Taula 48. Tenir fills com a influéncia alhora de comprar en relacié al régim de tinenca (elaboracié propia)

Taules pregunta 12

$CR1 freqiiéncies

Respostes Percentatge de
N Percentatge Ccasos
Conceptes reduir adquirir Dimensions de
) a . 133 23,1% 36,6%
habitatge 'habitatge
Numero d’habitacions o
avab 89 15,4% 24,5%
avabos
Acabats d’alta/mitjana
. 136 23,6% 37,5%
qualitat
Preferéncies de
102 17,7% 28,1%
localitzacio
Cap 114 19,8% 31,4%
Altres (si us plau
o 3 0,5% 0,8%
especifiqui)
Total 577 100,0% 159,0%

a. Grupo de dicotomia tabulat en el valor 1.
Taula 49. Conceptes a reduir per tal d’adquirir una propietat (elaboracié propia)
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$cc_1 *Igualcost_c_lI tabulacié creuada

Propietat o lloguer si el cost fos el
mateix
Comprar Llogar NS/NS Total
reduccio Dimensions de Recompte 93 24 16 133
conceptes” I'habitatge % dins taula 40 41,5% 27,0% 32,0%
Numero Recompte 58 14 17 89
i::ﬁg:cms ° Y dinstaula 40 25,.9% 15,7% 34,0%
Acabats Recompte 91 27 18 136
: j;i:ltjana % dins taula 40 40.6% 30.3% 36.0%
Preferéncies de  Recompte 70 16 16 102
localitzacio % dins taula 40 31,3% 18,0% 32,0%
Cap Recompte 49 45 20 114
% dins taula 40 21,9% 50,6% 40,0%
Altres (si us plau Recompte 1 0 2 3
especifiqui) % dins taula 40 0,4% 0,0% 4,0%
Total Recompte 224 89 50 363

Los percentatge i els totals es basen en els enquestats.

a. Grupo de dicotomia tabulat en el valor 1.
Taula 50. Conceptes a reduir per tal d’adquirir una propietat en relacié a la pregunta 5 (elaboracié propia)

Taula pregunta 13

Propietat s’idealitza en contrast amb el lloguer*Réegim de tinenga actual tabulacié creuada

Régim de tinenga actual
Propietat
totalment Propietat en
pagada pagament Lloguer | Altres Total
Propietat Si Recompte 73 62 84 6 225
s’idealitza en % dins de Régim
. 57,5% 62,6% 65,1% 75,0%| 62,0%
contrast amb el de tinenca
lloguer No Recompte 20 20 20 2 62
% dins de Regim
) 15,7% 20,2% 15,5% 25,0% 17,1%
de tinenga
NS/NC Recompte 34 17 25 0 76
% dins de Regim
) 26,8% 17,2% 19,4% 0,0%| 20,9%
de tinenga

127



Total Recompte 127 99 129 8 363

% dins de Regim
) 100,0% 100,0% | 100,0% | 100,0%| 100,0%
de tinenga

Taula 51. Propietat idealitzada en contrast al lloguer, en relacié al réegim de tinenca (elaboracié propia)

Taula pregunta 14

Lloguer prou estable per fer-ne opcio definitiva *Régim de tinenca actual tabulacié creuada

Régim de tinenga actual
Propietat
totalment Propietat en
pagada pagament Lloguer | Altres Total
Lloguer prou Si Recompte 27 25 35 0 87
estable per fer- % dins de Réaqi
| ’ am 21,3% 253%| 271%| 00%| 24.0%
ne opcio de tinenca
definitiva No Recompte 82 55 74 6 217
% dins de Regim
° . 9 64,6% 55,6% 57,4% 75,0%| 59,8%
de tinenga
NS/NC Recompte 18 19 20 2 59
% dins de Regim
° ) 9 14,2% 19,2% 15,5% 25,0% 16,3%
de tinenga
Total Recompte 127 99 129 8 363
% dins de Regim
° ] 9 100,0% 100,0% | 100,0% | 100,0% | 100,0%
de tinenga

Taula 52. Lloguer amb prou garanties per a tota la vida en relacié al regim de tinenga (elaboracié propia)

Taules pregunta 15

Propietat un element patrimonial pels descendents*Edat tabulacié creuada

Edat
18-25 | 26-35 | 36-45 > 46 Total

Propietat un Si Recompte 104 59 40 54 257
element % dins de Edat 717%| 67,0%| 635%| 806%| 708%
patrimonial pels N Recompte 25 21 15 9 70
descendents % dins de Edat 172%|  239%| 238%| 134%| 19,3%
NS/NC Recompte 16 8 8 4 36

% dins de Edat 11,0% 91%|  12,7% 6,0% 9,9%

Total Recompte 145 88 63 67 363
% dins de Edat 100,0% | 100,0%| 100,0%| 100,0%| 100,0%
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Taula 53. Propietat com element patrimonial en relacié a les franges d’edat (elaboracié propia)

Propietat un element patrimonial pels descendents*Régim de tinenga actual tabulacié creuada

Régim de tinenga actual

Propietat
totalment Propietat en
pagada pagament Lloguer | Altres Total
Propietat un Si Recompte 97 71 83 6 257
element % dins de Régim
, . ) 76,4% 71,7% 64,3% 75,0%| 70,8%
patrimonial pels de tinenca
descendents No Recompte 18 20 30 2 70
% dins de Regim
) 14,2% 20,2% 23,3% 25,0% 19,3%
de tinenga
NS/NC Recompte 12 8 16 0 36
% dins de Regim
. 9,4% 8,1% 12,4% 0,0% 9,9%
de tinenga
Total Recompte 127 99 129 8 363
% dins de Regim
) 100,0% 100,0% | 100,0% | 100,0%| 100,0%
de tinenga

Taula 54. Propietat com element patrimonial en relacié al régim de tinenga (elaboracié propia)

Propietat un element patrimonial pels descendents*Decepcié no adquirir una propietat tabulacié

creuada
Decepcid no adquirir una propietat
Si No NS/NC Total

Propietat un Si Recompte 122 117 18 257
element patrimonial % dins pregunta? 80,8% 62,6% 72,0% 70,8%
pels descendents g Recompte 17 51 2 70
% dins pregunta7 11,3% 27,3% 8,0% 19,3%

NS/NC  Recompte 12 19 5 36

% dins pregunta? 7,9% 10,2% 20,0% 9,9%

Total Recompte 151 187 25 363
% dins pregunta? 100,0% 100,0% 100,0% 100,0%

Taula 55. Propietat com element patrimonial en relacié a la pregunta 7 (elaboracié propia)
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Taules pregunta 16

Dacié en pagament*Edat tabulaci6 creuada

Edat
18-25 26-35 36-45 =46 Total
Daci6 en Recompte 102 63 49 46 260
pagament % dins de Edat 70,3% 71,6% 77,8% 68,7% 71,6%
Recompte 12 16 7 13 48
% dins de Edat 8,3% 18,2% 11,1% 19,4% 13,2%
Recompte 31 9 7 8 55
% dins de Edat 21,4% 10,2% 11,1% 11,9% 15,2%
Total Recompte 145 88 63 67 363
% dins de Edat 100,0% 100,0% 100,0% 100,0% 100,0%
Taula 56. La dacié en pagament en relacio a les franges d’edat (elaboracié propia)
Dacié en pagament*Situacioé Residencial tabulacié creuada
Situacio Residencial
Sempre He viscut en
Habitatge he viscut habitatge
propi/lloguer Habitatge a casa propi/lloguer
amb propi/llogue | els pares perd he
autonomia ramb ajut | (propietat | retornat a casa
financera de la familia | /lloguer) dels pares Total
Daci6 en Si Recompte 110 34 91 25 260
pagament % dins Situacié
71,0% 63,0% 74,0% 80,6%| 71,6%
Residencial
No Recompte 28 3 14 3 48
% dins Situacié
18,1% 5,6% 11,4% 9,7% | 13,2%
Residencial
NS/NC Recompte 17 17 18 3 55
% dins Situacié
11,0% 31,5% 14,6% 9,7% | 15,2%
Residencial
Total Recompte 155 54 123 31 363
% dins Situacié
100,0% 100,0% 100,0% 100,0% | 100,0%
Residencial
Taula 57. La dacié en pagament en relacié a la situacié residencial (elaboracié propia)
Daci6 en pagament*Régim de tinenca actual tabulacié creuada
Régim de tinenga actual Total
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Propietat

totalment Propietat en
pagada pagament Lloguer | Altres
Daci6 en Si Recompte 93 81 80 6 260
pagament % dins de Regim
] 73,2% 81,8% 62,0% 75,0%| 71,6%
de tinenga
No Recompte 16 8 22 2 48
% dins de Regim
] 12,6% 8,1% 17,1% 25,0% 13,2%
de tinenga
NS/NC Recompte 18 10 27 0 55
% dins de Regim
) 14,2% 10,1% 20,9% 0,0% 15,2%
de tinenga
Total Recompte 127 99 129 8 363
% dins de Regim
) 100,0% 100,0% | 100,0% | 100,0% | 100,0%
de tinenga
Taula 58. La dacié en pagament en relacié al regim de tinenga (elaboracié propia)
Dacié en pagament*Ingressos b/m unitat familiar tabulacié creuada
Ingressos b/m unitat familiar
Per sota | Entre Entre Entre
No tinc de 1000€i | 1500€i | 2000€i | Més de
ingressos | 1000€ 1500€ 2000€ 3000€ 3000€ Total
Daci6 en Si Recompte 12 17 57 52 64 58 260
pagament % dins de
Ingressos 63,2% 50,0% 77,0% 74,3% 78,0% 69,0%| 71,6%
unitat fam
No Recompte 1 8 10 9 7 13 48
% dins de
Ingressos 5,3% 23,5% 13,5% 12,9% 8,5% 15,5% | 13,2%
unitat fam
NS/NC Recompte 6 9 7 9 11 13 55
% dins de
Ingressos 31,6% 26,5% 9,5% 12,9% 13,4% 15,5% | 15,2%
unitat fam
Total Recompte 19 34 74 70 82 84 363
% dins de
Ingressos 100,0% | 100,0% | 100,0%| 100,0% | 100,0% | 100,0% | 100,0%
unitat fam

Taula 59. La dacié en pagament en relacié a les franges d’ingressos (elaboracié propia)
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Dacié en pagament*Ingressos b/m unitat familiar*Regim de tinenca actual tabulacié creuada

Ingressos b/m unitat familiar

Per sota| Entre Entre Entre
No tinc de 1000€i | 1500€i | 2000€i | Més de
Régim de tinencga actual ingressos | 1000€ 1500€ | 2000€ | 3000€ 3000€ Total
Propietat  Dacio en Si Recompte 1 8 17 23 21 23 93
totalment  pagament % dins de
pagada Ingressos 100,0% | 66,7% | 89,5%| 852%| 724%| 59,0%| 73,2%
unitat fam
No Recompte 0 0 1 4 3 8 16
% dins de
Ingressos 0,0% 0,0% 5,3% 14,8% 10,3% | 20,5%| 12,6%
unitat fam
NS/NC Recompte 0 4 1 0 5 8 18
% dins de
Ingressos 0,0%| 33,3% 5,3% 0,0% 172% | 20,5%| 14,2%
unitat fam
Total Recompte 1 12 19 27 29 39 127
% dins de
Ingressos 100,0% [ 100,0% | 100,0% | 100,0% | 100,0% [ 100,0% | 100,0%
unitat fam
Propietat  Dacio en Si Recompte 3 2 12 13 26 25 81
en pagament % dins de
pagament Ingressos 100,0% | 100,0% 92,3% 61,9% 92,9% 78,1%| 81,8%
unitat fam
No Recompte 0 0 1 4 0 3 8
% dins de
Ingressos 0,0% 0,0% 7,7% 19,0% 0,0% 9,4% 8,1%
unitat fam
NS/NC Recompte 0 0 0 4 2 4 10
% dins de
Ingressos 0,0% 0,0% 0,0% 19,0% 71% 12,5% | 10,1%
unitat fam
Total Recompte 3 2 13 21 28 32 99
% dins de
Ingressos 100,0% [ 100,0% | 100,0% | 100,0% | 100,0% [ 100,0% | 100,0%
unitat fam
Lloguer Daci6 en Si Recompte 8 7 26 15 15 9 80
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pagament % dins de
Ingressos 53,3% | 36,8%| 66,7%| 71,4%| 652%| 750%]| 62,0%
unitat fam
No Recompte 1 7 7 1 4 2 22
% dins de
Ingressos 6,7% | 36,8% 17,9% 4,8% 17,4% 16,7% | 17,1%
unitat fam
NS/NC Recompte 6 5 6 5 4 1 27
% dins de
Ingressos 40,0%| 26,3%| 154% | 23,8%| 17,4% 8,3% | 20,9%
unitat fam
Total Recompte 15 19 39 21 23 12 129
% dins de
Ingressos 100,0% [ 100,0% | 100,0% | 100,0% | 100,0% [ 100,0% | 100,0%
unitat fam
Altres Dacié en Si Recompte 0 2 1 2 1 6
pagament % dins de
Ingressos 0,0%| 66,7%| 100,0% | 100,0% | 100,0% | 75,0%
unitat fam
No Recompte 1 1 0 0 0 2
% dins de
Ingressos 100,0% | 33,3% 0,0% 0,0% 0,0% | 25,0%
unitat fam
Total Recompte 1 3 1 2 1 8
% dins de
Ingressos 100,0% | 100,0% | 100,0% | 100,0% | 100,0% | 100,0%
unitat fam
Total Dacié en Si Recompte 12 17 57 52 64 58 260
pagament % dins de
Ingressos 63,2% | 50,0%| 77,0%| 74,3%| 78,0%| 69,0%]| 71,6%
unitat fam
No Recompte 1 8 10 9 7 13 48
% dins de
Ingressos 5,3% 23,5% 13,5% 12,9% 8,5% 15,5% | 13,2%
unitat fam
NS/NC Recompte 6 9 7 9 11 13 55
% dins de
Ingressos 31,6% | 26,5% 95% | 12,9%| 13,4%| 155%| 15,2%
unitat fam
Total Recompte 19 34 74 70 82 84 363
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% dins de

Ingressos

unitat fam

100,0%

100,0% | 100,0% | 100,0%

100,0% | 100,0%

100,0%

Taula 60. La dacié en pagament en relacié a les franges d’ingressos i el regim de tinenga concret: Propietat en

pagament (elaboracié propia)

Dacio en pagament*Propietat o lloguer si el cost fos el mateix tabulacio creuada

Propietat o lloguer si el cost fos el mateix
Comprar Llogar NS/NS Total
Daci6 en Recompte 172 53 35 260
pagament % dins pregunta 5 76,8% 59,6% 70,0% 71,6%
Recompte 23 16 9 48
% dins pregunta 5 10,3% 18,0% 18,0% 13,2%
Recompte 29 20 6 55
% dins pregunta 5 12,9% 22,5% 12,0% 15,2%
Total Recompte 224 89 50 363
% dins pregunta 5 100,0% 100,0% 100,0%| 100,0%

Taula 61. La dacié en pagament en relacioé a la pregunta 5 (elaboracié propia)

Daci6 en pagament*La inestabilitat afecta I'eleccié de llogar o comprar tabulacié creuada

La inestabilitat afecta I'eleccié de llogar o
comprar
Si No NS/NC Total
Daci6 en Recompte 204 40 16 260
pagament % dins pregunta7 76,1% 57,1% 64,0% 71,6%
Recompte 29 16 3 48
% dins pregunta7 10,8% 22,9% 12,0% 13,2%
Recompte 35 14 6 55
% dins pregunta? 13,1% 20,0% 24,0% 15,2%
Total Recompte 268 70 25 363
% dins pregunta? 100,0% 100,0% 100,0% | 100,0%

Taula 62. La dacié en pagament en relacioé a la pregunta 9 (elaboracié propia)
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